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9 เหตุผล ท ำธุรกิจนอกเวลำงำนปกติ และ 

เริม่ต้นเป็นเจำ้ของชีวติตนเองเสียท ี

1. ล้างหนี้สิน 

2. มีเวลาให้ครอบครัวมากข้ึน 

3. เพิ่มเงินสะสมไว้ใช้หลังเกษียณ 

4. หยุดพักร้อนได้บ่อยข้ึน และมากวันกว่าเก่า 

5. อุ่นใจกว่าเดิม หากบังเอิญโชคร้ายประสบอุบัติเหตุทางการเงิน 

6. หมดภาระค่าผ่อนบ้านเร็วข้ึน 

7. ได้อยู่บ้านเป็นคุณแม่เต็มเวลา หรือได้อยู่บ้านเต็มเวลาทั้งคุณ

พ่อและคุณแม่ 

8. รับรายได้เพิ่มพิเศษเพื่อรถ บ้านในฝัน หรือจะเต็มเหนี่ยวกับ

อะไรก็ได ้

9. เพลิดเพลินไปกับเงินฝากสะสมทรัพย์ที่ได้รับค่าลดหย่อนภาษี 

  
เวลำ เงิน สุขภำพแข็งแรง คุณจะมีครบทัง้ 3 ส่ิงนีไ้ด้อย่ำงไร? 



บุญกุศลใดอันเกิดจากหนังสือเล่มนี ้

ข้าพเจ้าขออุทิศให้แดคุ่ณแม่ 

นางเซี่ยมเง็ก แซ่กัว (จักรวิชย์ธ ารง) 

คุณอยำกจะ ใส่อะไร เข้ำไป 

ใน ‘วันเวลำ’ ของคุณ? 

  



 

 

- III - 
  

คุณเคยคิดไหมวำ่... ชีวิตเป็นของคุณ? 
แล้วคุณเป็นเจ้ำของชีวิตของคุณ... มำกแค่ไหน? 

 

เมื่อท่านหักเวลาที่ท่านใช้นอน ใช้เดินทางไปท างาน ใช้ท างานและอื่นๆ 

อีกที่ท่านจ าเป็นต้องท าในแต่ละวันและในทุกๆ วันของชีวิตท่าน คนส่วน

ใหญ่จะมีเวลาเหลือไม่มากเกิน 1-2 ชั่วโมงในแต่ละวัน เพื่อใช้ท าสิ่งที่พวกเขา

อยากจะท า และยังมีค าถามอีกว่าพวกเขามีเงินมากพอไหมที่จะท า? 

มีวิธีการหนึ่งซึ่งคุณสามารถเรียนรู้ได้ว่า ‘ท าอย่างไร’ จึงจะได้ ‘เป็น

เจ้าของชีวิตตนเองมากขึ้น’ โดยการท าธุรกิจนอกเวลางานประจ า และด้วย

ระบบที่ใช้งานได้ง่าย ใครๆ ก็สามารถท างานด้วยระบบนี้ได้ คุณไม่ต้องเป็น

นักขาย และส่วนที่ดีที่สุดของระบบนี้ก็คือ มันไม่รบกวนงานปกติของคุณเลย 

เก็บเก่ียวดอกผลรำยได้ จำกกำรท ำตลำดตำมสไตล์ที่คุณชอบ! 

Residual Income / Passive Income 
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อำหำร 
สมง 

ท่านใช้เวลาอ่านข้อความข้างต้นกี่วินาที? ดอน เฟียล์ล่า ผู้เขียนหนังสือสุด

น่าทึ่งเล่มนี้ เรียกข้อความดังกล่าวว่า กำรน ำเสนอ 45 วินำที และด้วย
เหตุผลที่ยากจะโต้แย้ง ท าให้เรามั่นใจและพูดได้เต็มปากว่า ข้อความ 45 วินาที สั้นๆ 
นี้จะ 

เปลี่ยนชีวิตคุณ 

ท าไมเราจึงมั่นใจมาก? ท่านอาจจะมีค าถาม ใช่ มันชวนให้ฉงนคลางแคลง
ใจ และท่านควรได้รับค าตอบท่ีชัดเจน ก่อนจบบทที่ 5 ของหนังสือเล่มนี้ เราเชื่อว่าข้อ
สงสัยและค าถามต่างๆ ของท่านจะละลายหายไป อย่าว่าอย่างนั้นอย่างนี้เลย จริงๆ 
แล้ว เรามั่นใจถึงขนาดว่า เมื่อท่านเข้าใจเหตุผลที่มันเป็นไปได้ ท่านจะอยากแบ่งปัน
ความมั่นใจนี้กับคนอ่ืนๆ ! 

ท่านจะรู้สึกได้ว่า 
หนังสือเล่มนี้ก าลังท้าทายท่าน ด้วยค าถามที่จะส่งอิทธิพลต่อชีวิตของท่าน 

ชีวิตเป็นของคุณ...ใช่ไหม? 
คุณเป็นเจ้ำของชีวิตตัวเอง...มำกแค่ไหน? 

ในความเป็นจริงก็คือ คนส่วนมากไม่ได้ก าลังเป็นเจ้าของชีวิตตนเอง ชีวิต
ของคนโดยมากถูกจองจ าโดยงานๆ หนึ่ง หรือด้วยภาระหน้าที่ต่างๆ งานซึ่งกัดกินเอา
เวลาของพวกเขาไปเกือบหมด แต่กลับเติมเงินใส่กระเป๋าใหพ้วกเขาได้ไม่มากนัก 



  กำรน ำเสนอ 45 วินำที ซ่ึงจะเปลี่ยนชีวติคุณ 4 บทแรก 
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อำหำร 
สมง 

มีอีกหนทางหนึ่งให้ท่านเลือกเดิน หนทางหนึ่งซึ่งสามารถน าพาท่านเข้าสู่
อิสรภาพทางการเงิน ท่านจะได้อ่านเกี่ยวกับหนทางที่ว่านั้นในหนังสือเล่มนี้ “อิสรภาพ
ทางการเงิน” หมายถึงอะไร? ความหมายของมันจะแตกต่างกันไปตามแต่ละบุคคล 
ส าหรับบางคนมันหมายถึงร่ ารวยมีเงินทองมากมาย แต่ส าหรับคนปกติโดยทั่วไปแล้ว 
อิสรภาพทางการเงินมักจะหมายถึง “มีเวลาอิสระ” เป็นของตัวเอง –ท่านก าลังเลือก
เองว่าในแต่ละวัน ท่านจะท ากิจกรรมใดบ้าง ซึ่งจะเติมเต็มความสุขอิ่มเอมใจให้กับ
ท่านและคนท่ีท่านรัก 

นั่นคือความหมายของค าว่า “เป็นเจำ้ของชีวติตนเอง” 

พลังทวีคูณ 

แล้ว “หนทางซ่ึงจะน าพาคุณไปอยู่ ณ ที่ท่ีคุณสามารถเป็นผู้ก าหนดชีวิต
ของคุณได้จริงๆ” อย่างที่กล่าวไปนั้น มีด้วยหรือ มันมีนามว่า การตลาดเครือข่าย หรอื 
M L M  การตลาดเครือข่ายคือวิถีทางหนึ่งเพื่อใช้สร้างสายธารรายได้ไร้ขดีจ ากัด ด้วย
การเริม่ต้นเพียงเล็กน้อย มันเปิดรบัทุกคน ไม่ว่าจะเป็นผู้ชาย ผู้หญิง และไมส่ าคัญด้วย
ว่าคุณจะอายุเท่าไร มีการศึกษาอะไร หรือฐานะทางการเงินของคุณจะเป็นอย่างไร 

พึงระวัง ท่านอาจจะมีความคิดความเห็นเกี่ยวกับการตลาดเครือข่ายมากอ่น
หน้านี้ คนมากมายมีความคิดเห็นเกี่ยวกับมัน ความคิดเห็นต่างๆ อาจจะมาจาก
ประสบการณ์ตรงของท่าน หรืออาจจะมาจากการที่ท่านเคยได้ยินได้ฟังคนอ่ืนๆ พูดถึง
มัน 

โปรดเมตตาตัวท่านเอง ขอให้ท่านพักวางความคิดเห็นท่ีท่านเคยมี ลืมมันไป
ก่อนในขณะที่ท่านก าลังอ่านหนังสือเล่มนี้ 
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อำหำร 
สมง 

ดอน เฟียล์ล่า มักจะกล่าวว่า: 

“100% ของคนที่ไม่ได้อยู่ในการตลาดเครือข่าย เพราะพวกเขาไม่เข้าใจ
การตลาดเครือข่าย และยังมีอีก 90% ของคนที่อยู่ในนี้แล้ว แต่ก็ยังไม่เข้าใจ
การตลาดเครือข่าย” 

แล้วค าถามหนึ่งก็ผุดขึ้นมา: “การตลาดหลายช้ัน/การตลาดเครือข่ายคือ
อะไร?” ในบทถัดไป ดอน จะตอบค าถามนี้อย่างหมดเปลือก แต่ตอนนี้ขอให้เข้าใจ
ตรงกันก่อนว่า การตลาดหลายช้ัน (MLM) และการตลาดเครือข่าย (Network 
Marketing) เป็นค าที่มีความหมายเดียวกัน 

หนังสือเล่มนี้จะให้โอกาสท่านได้เข้าใจความเป็น ไปได้ของการตลาด
เครือข่ายด้วยวิธีคิดใหม่ทั้งหมด ท าไม “วิธีคิดใหม่ทั้งหมด” ที่ว่านี้จึงส าคัญ? เพราะว่า
การตลาดเครือข่ายเป็นโอกาสที่เรียกได้ว่าเกือบจะยอดเยี่ยมสมบูรณ์แบบที่สุดแล้ว
เท่าที่โลกกลมๆ ใบนี้มี เพื่อใช้สร้างเนื้อสร้างตัว สร้างฐานะทางการเงิน –โอกาสที่ดี
ที่สุดของคุณ ลงท้ายคุณจะได้ใช้ชีวิตตามแบบฉบับของคุณเอง 

ใครควรอ่ำนหนังสือสดุน่ำทึ่งเล่มนี ้

หนังสือการน าเสนอ 45 วินาที ซึ่งจะเปลี่ยนชีวิตคุณ เป็นคู่มือช้ีแนะนักสร้าง
เครือข่ายให้เข้าใจวิธีสร้างความมั่งคั่งยั่งยืน สมมติว่าท่านเพิ่งพบกับการน าเสนอ 45 
วินาที ท่านก าลัง “สังเกตการณ์” ท่านยังตัดสินใจไม่ได้ว่าเส้นทางนี้เหมาะส าหรับท่าน
หรือไม่ ถ้าเป็นเช่นนั้นท าไมท่านจึงไม่ อ่านหนังสือเล่มนี้ก่อน แล้วท่านจะตัดสินใจได้
เลยว่า ท่านอยากจะเดินทางสร้างความร่ ารวยมั่นคงในการตลาดเครือข่ายหรือไม่? 

ค าตอบอยู่ตรงนี้: ท่านสามารถเห็นภาพในใจของท่านได้อย่างชัดเจนไหมว่า 
ท่านจ าเป็นต้องมีอะไรบ้าง เพื่อเป็นเจ้าของชีวิตตนเอง 
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อำหำร 
สมง 

ขอให้คิดว่าหนังสือเล่มนี้เป็นเรื่องราวการเดินทางสู่อิสรภาพรูปแบบใดก็ได้ที่
ท่านปรารถนา เป็นชีวิตที่ท่านต้องการ และตัวท่านเองคือวีรบุรุษหรือวีรสตรีผู้พิชิตชัย
ชนะ คิดถึงตัวท่านเอง ว่าก าลังน าสิ่งที่ดอน & แนนซี่ เฟียล์ล่าสอนไว้ไปประยุกต์ใช้ 
แล้วท่านจะพบว่าไม่มีอะไรเลยที่ท่านจะท าไม่ได้ มันไม่ส าคัญด้วยว่าท่านเป็นคน
ประเภทไหน ท่านเก่งอะไร หรือท่านเรียนจบอะไรมา 

ถ้าท่านเพิ่งเข้ามาท า และท่านเริ่มเห็นถึงศักยภาพของการตลาดเครือข่ายที่
ยอมให้ท่านได้ควบคุมชีวิตของท่านเอง หนังสือเล่มนี้เกิดมาเพื่อท่าน มันเป็นวิธีที่ดี
ที่สุดและทรงประสิทธิภาพมากที่สุดในการเรียนรู้ว่าการตลาดเครือข่ายเกี่ยวข้องกับ
อะไรบ้าง และจะออกสตาร์ทอย่างถูกทิศทางอย่างไร 

ดอนและแนนซี่ รู้ดีว่าเวลาของท่านมีค่ามาก ท้ายที่สุดแล้ว ‘วันเวลา’ 
อาจจะเป็นเหตุผลหลักที่ท าให้ท่านตัดสินใจได้ว่า ท่านจ าเป็นต้องเป็นเจ้าของชีวิต
ตนเอง “คู่มือช้ีแนะ” สั้นๆ น้ีจะพาท่านเข้าใจประเด็นต่างๆ อย่างรวดเร็ว ยิ่งกว่านั้น
ท่านยังจะได้เรียนรู้วิธีแนะน าให้คนอื่นๆ ท าธุรกิจนี้เป็น ด้วยวิธีที่ ง่าย รวดเร็ว 
เหมาะสม และเป็นธรรมชาติ 

The Napkin Presentations 

ดอน เฟียล์ล่า ได้เก็บเล็กผสมน้อยค่อยๆ พัฒนาความรู้ ซึ่งเขาตั้งช่ือไว้ว่า 
“การน าเสนอบนกระดาษเช็ดปาก” บทฝึกสอนเหล่านี้ถูกน าเสนอด้วยภาพและภาษา
ง่ายๆ กระชับ ตรงประเด็น มันเป็นเครื่องมือให้การศึกษาช้ันเยี่ยม อุทิศให้แก่นักสร้าง
เครือข่ายทุกคน 

บทฝึกสอนการน าเสนอบนกระดาษเช็ดปากทั้ง 10 บท 4 บทฝึกสอนแรก
จ าเป็นอย่างยิ่ง เมื่อใดที่ท่านเริ่มสร้างองค์กรการตลาดเครือข่าย และเริ่มต้นฝึกฝนคน 
ถ้าท่านไม่มีเวลาให้กับบทฝึกสอนทั้งหมด อย่างน้อยขอให้เริ่มที่บทฝึกสอนการ
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อำหำร 
สมง 

น าเสนอบนกระดาษเช็ดปาก #1 และ #2 (ในบทที่ 2 และ 3) เมื่อท่านได้ฝึกฝนบท
ฝึกสอนเหล่านี้แล้ว ท่านจะสามารถแสดงมันให้กับใครก็ได ้ท่านอาจจะใช้เวลาแค่เพียง 
5-10 นาที นั่นก็อยู่ที่ว่าท่านจะใส่รายละเอียดลงไปมากน้อยแค่ไหน หรือง่ายๆ ท่าน
แค่ให้พวกเขายืมหนังสือเล่มนี้ก็ได้ 

เปิดใจ พักวำงควำมคิดเดิม ท ำควำมเข้ำใจ   
อนุญำตให้ควำมร ำ่รวยมัน่คงได้เข้ำมำอยู่ในชีวิตของคุณ 

ขอให้ท่านวางอคติของท่านลงก่อน เปิดใจท่านให้กว้างมากขึ้น ในขณะที่
ท่านก าลังอ่านหนังสือท่ีดูธรรมดา แต่ ‘ไม่ธรรมดา’ เล่มนี้ ถ้าท่านวางอคติลง แล้วท า
ใจเป็นกลาง ท่านก าลังยอมให้วิธีคิดใหม่ๆ ได้เข้ามา ท่านก าลังยอมให้ความมั่งมีศรีสุข
ได้เกิดขึ้นและเป็นไปได้ในชีวิตของท่านและของคนเหล่านั้นท่ีท่านห่วงใย 

เราก าลังหมายถึงอะไร เมื่อพูดกันถึง “ความมั่งคั่งยั่งยืน”? ขอให้ลอง
พิจารณาอย่างไม่ล าเอียง ลองคิดดูว่าอุตสาหกรรมการตลาดเครือข่ายมียอดขายทั่ว
โลกมากกว่า $166 พันล้านเหรียญ* (ประมาณ 5 ล้านล้านบาท) น่ันเท่ากับขนาด
เศรษฐกิจของประเทศเล็กๆ ประเทศหนึ่งเลยทีเดียว และมันยังคงเติบโตอย่างเสถียร
ต่อเนื่องปีแล้วปีเล่า ไม่น่าแปลกใจเลยที่โรเบิร์ต คิโยซากิ ผู้ เขียนหนังสือขายดี Best 
Selling “Rich Dad Poor Dad –พ่อรวยสอนลูก” จะเรียกการตลาดเครือข่ายว่าเป็น 
“The Perfect Business –ธุรกิจสมบูรณ์แบบ” 

ความร่ ารวยมั่นคงไม่ใช่จะสร้างกันได้ง่ายๆ และก็ไม่ใช่ว่าจู่ๆ มันจะเกิด
ขึ้นมาเองช่ัวข้ามคืน แต่มันก็ ‘ไม่ใช่งานยาก’ มี 2 ปัจจัยส าคัญที่ท่านจ าเป็นต้องมีเพื่อ
ชีวิตของท่าน ปัจจัยแรกท่านจ าเป็นต้อง มีความเข้าใจ และปัจจัยที่สอง ท่าน
จ าเป็นต้อง มีความอดทน อย่าถอดใจล้มเลิกไปก่อน ความอดทนคือส่วนที่ท่านต้อง

*Source: Direct Selling Association 2012 Global Direct Selling Statistics 

Announcement, June 11, 2013 
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อำหำร 
สมง 

ท า มันขึ้นอยู่ทีท่่านคนเดียว ส่วนความเข้าใจคือสิ่งท่ีท่านจะได้รับจากการอ่านหนังสือ 
การน าเสนอ 45 วินาที ซึ่งจะเปลี่ยนชีวิตคุณ 

ลงมือท ำ คือกุญแจเปิดสู่ควำมส ำเร็จ 

ในช่วงต้นของชีวิต ท่านใช้เวลาเป็นพันๆ ช่ัวโมงเข้าห้องเรียน ก าลังเรียนรู้
ทุกๆ สิ่งที่ท่านควรรู้ ในความเป็นจริงทุกวันนี้ ท่านได้ใช้ความรู้เหล่านั้นมากแค่ไหน?  
20%...? 10%...? 2%…? 

หนังสือท่ีท่านก าลังถืออยู่ในมือน้ีเป็นการศึกษาท่ีแตกต่างไปจากที่ท่านเคยรู้
มา นี่ไม่ใช่หนังสือภาคทฤษฎี มันเป็นหนังสือน าทางภาคปฏิบัติจริง มันจะสอนว่าท่าน
จะเป็นเจ้าของชีวิตตนเองได้อย่างไร ท่านสามารถพลิกแพลงน ามันไปประยุกต์ใช้ท า
เงินได้ 100% บนโลกแห่งความจริง และท่านจะเริ่มเห็นผลลัพธ์ภายในไม่กี่เดือน หรือ
อาจจะเร็วกว่านั้น 

เมื่อท่านอ่านหนังสือเล่มนี้ ท่านก าลังเรียนรู้ว่าท่านจะต้องท าอะไร เพื่อท า
ให้ตัวท่านเองสามารถมีชีวิตอิสระ ท่านจะได้พบรายละเอียดที่จะช้ีแนะท่านว่า ท่านจะ
สร้างองค์กรการตลาดเครือข่ายของท่านเองอย่างไร ให้ประสบความส าเร็จร่ ารวย
มั่นคง ด้วยวิธีท่ีดีกว่าวันเก่าๆ 
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อำหำร 
สมง 

ได้ครูดี มชียัไปกว่ำคร่ึง 

หากจะพูดกันถึงการเรียนรู้ภาคทฤษฎี มันไม่ส าคัญว่าท่านจะรู้จักทฤษฎีนั้น
มาจากใคร พวกเขาอาจจะเคยอ่านหนังสือมามากกว่าท่านแค่ไม่กี่เล่มก็ได้ แต่เมื่อพูด
ถึงการสร้างความมั่งคั่งยั่งยืน ความร่ ารวยมั่นคง ความมั่งมีศรีสุข มันส าคัญมากๆ 
ว่าท่านเลือกครูคนไหนให้มาสอนท่าน 

ดอน เฟียล์ล่า และภรรยา แนนซี่ เฟียล์ล่า เธอเป็นแรงบันดาลใจให้เขา
เสมอมา ท้ังคู่สอนสิ่งต่างๆ จากประสบการณ์ตรงของพวกเขา ดอน & แนนซี่ เฟียล์ลา่ 
โด่งดังเป็นที่รู้จักกันอย่างกว้างขวางทั่วโลกในฐานะ Business Trainer ด้วยยอดขาย
หนังสือกว่า 6 ล้านเล่ม เหตุผลที่เขาทั้งคู่มีช่ือเสียงเป็นที่ยอมรับก็เพราะว่าสิ่งที่พวก
เขาสอนไว้ มันใช้ได้ผล และเหตุผลที่มันได้ผลก็เพราะว่า มันถูกทดสอบและถูกพิสูจน์
ทุกๆ ขั้นตอนมาก่อนที่มันจะถูกน าไปสอน 

ดอน & แนนซี่ ได้สร้างองค์กรการตลาดเครือข่ายของพวกเขาเองซึ่งมีขนาด
กว่า 800,000 คน นั่นถือเป็นเครือข่ายที่ใหญ่มากอย่างน่าตกใจเมื่อเทียบกับขนาด
ปกติทั่วไปของคนอื่นๆ และ 90% ของเครือข่ายผู้บริโภคนั้นมาจากดาวน์ไลน์ติดตัว 4 
คนแรก ที่พวกเขาเริ่มต้นท างานด้วย ดอน & แนนซี่ ได้สร้างอิสรภาพทางการเงิน
ทั้งหมดนั้นข้ึนมา เขาท้ังคู่สอนเพราะพวกเขารักงานนี้ ไม่ใช่เพราะว่าพวกเขาจ าใจท า 

ยิ่งกว่านั้น เขาทั้งคู่ยังได้น าพาคนอ่ืนๆ อีกจ านวนมากมายนับไม่ถ้วน เดินไป
บนเส้นทางเดียวกันสู่อิสรภาพ ความมั่นคง และได้มีชีวิตอิสระตามแบบฉบับของพวก
เขาเอง 

  



  กำรน ำเสนอ 45 วินำที ซ่ึงจะเปลี่ยนชีวติคุณ 4 บทแรก 
 

DON FAILLA นักกำรตลำดเครือข่ำย ระดับต ำนำน 11 

 

อำหำร 
สมง 

หัวใจสนุกสนำน ชีวิตเป็นอิสระ! 

หนังสือ การน าเสนอ 45 วินาที สามารถเปลี่ยนแปลงชีวิตของคุณได้จริง 
มันเป็นหนังสือที่อ่านเพลินเจริญใจ ขอให้ท่านสนุกรื่นรมย์กับการเดินทางครั้งนี้ และ
เมื่อท่านอ่านจบแล้ว ขอให้ถามตัวท่านเองค าถามเดียว “ฉันพร้อมจะเป็นเจ้าของชีวิต
ตัวเองรึยัง?” ถ้าค าตอบคือ “ฉันพร้อมแล้ว” ก็ไม่มีอะไรให้ต้องลังเลใจอีกต่อไป ลงมือ
ท าและจงอดทน เพื่อเปลี่ยนความฝันใดๆ ก็ตามของท่านให้กลายเป็นความจริง 

สิ่งแรกที่ท่านจะต้องลงมือท านะหรือ? ไม่ยากเลย? ขอให้ท่านกลับไปพูดคุย
กับผู้ที่มอบหนังสือเล่มนี้ให้แก่ท่าน 

ทุกเส้นทำงสู่ควำมส ำเร็จมีจุดเริม่ต้นที่ ...ก้ำวแรก 

เป็นกันเอง สบายๆ ขอให้คุณกลับไปพูดคุยกับผู้ที่แนะน าให้คุณได้
รู้จักกับหนังสือเล่มนี้ เขา/เธอมีความสุขที่จะได้พาคุณเริ่มต้นเดินทางสู่ชีวิต
อิสระในแบบของคุณ 
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“เรยีนรูท้ีจ่ะถามค าถาม” 

 

แนนซี ่& ดอน เฟยีลล์า่ 

นักสรา้งเครอืขา่ย ระดบัต านาน 
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อำหำร 
สมง 

การน าเสนอ 45 วินาท ี

ซึง่จะเปลี่ยนชีวิตคุณ 

ฉบบัครบรอบ 30 ป ี

 

ดอน เฟยีลล์า่ 

 

 

 

สร้ำงควำมร ำ่รวยมัน่คง ด้วยวิธีที่ดีกว่ำวนัเกำ่ๆ 
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อำหำร 
สมง 

THE 45 SECOND PRESENTATION THAT WILL CHANGE YOUR LIFE 

(30th ANNIVERSARY EDITION) 

การน าเสนอ 45 วนิาท ีซึง่จะเปลีย่นชวีติคุณ (ฉบบัครบรอบ 30 ปี) 

 

เขยีน ดอน เฟียลล์า่ 

จดัพมิพโ์ดย พรนภา จกัรวชิยธ์ ารง 
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อำหำร 
สมง 

 

ตาม พรบ.ลิขสิทธ์ิ พ.ศ.2537 การคดัลอก ท าส าเนา ดดัแปลง หรือการ

เผยแพร่งานอ ันมีลิขสิท ธ์ิ  ท ั้ง ใน รูปแบบสื่อสิ่ งพิมพ ์ สื่อ ดิจิตอล  สื่อ

อิเล็กทรอนิกส ์ภาพถ่าย หรือในรูปแบบอื่นๆ ไม่ว่าจะเพียงบางส่วนหรือ

ท ัง้หมด โดยไม่ไดร้บัอนุญาต ถอืเป็นการละเมิดลขิสทิธ์ิ 

 ผูใ้ดกระท าการละเมดิลขิสทิธิ์ จะมกีารด าเนินคดตีามกฎหมาย ซึง่มี

ท ัง้โทษทางอาญาและแพ่ง 

 โทษปรบัตัง้แต่ 20,000 บาท ถงึ 200,000 บาท หากเป็นการกระท า

เพื่อการคา้ มีโทษจ าคุกตัง้แต่ 6 เดือน ถึง 4 ปี หรือปรบัต ัง้แต่ 

100,000 บาท ถงึ 800,000 บาท หรอืท ัง้จ  าท ัง้ปรบั 

 หากผูใ้ดชี้ เบาะแสการกระท าละเมดิลขิสทิธิ์งานของ iownmylife-

th.info ได ้จะมรีางวลัน าจบัให ้10,000 บาท และจะไดร้บัส่วนแบ่ง

ค่าปรบัตามค าพพิากษาดว้ย 

 สินคา้ลิขสิทธิ์  หนังสือ หรือเครื่องมืออื่นๆ ของเฟียลล์่า ฉบบั

ภาษาไทย มจี าหน่ายและเผยแพร่ที่ http://www.iownmylife-

th.info และ/หรอื ผูจ้ดัจ าหน่ายทีไ่ดร้บัอนุญาตแลว้เท่านัน้ 
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 ชีวิตเป็นของคุณ... ใช่ไหม? 8 

 ค าน า 17 

บทท่ี 1 ท าความเข้าใจการตลาดเครือข่าย 

MLM คืออะไร และอะไรที่ไม่ใช ่

20 

 

   

 “10 NAPKIN PRESENTATIONS”  

บทท่ี 2 NK#1 สองคูณสองเป็นสี ่ 33 

บทท่ี 3 NK#2 อาการล้มเหลวของนักขาย 40 

บทท่ี 4 NK#3 สี่สิ่งท่ีท่านจ าเป็นต้องท า 47 

บทท่ี 5 NK#4 ขุดให้ลึกถึงชั้นหิน 58 

บทท่ี 6 NK#5 เรือในทะเล 64 

บทท่ี 7 NK#6 การเชิญบุคคลท่ีสาม 73 

บทท่ี 8 NK#7 ใส่เวลาของท่านไว้ท่ีใด 78 

บทท่ี 9 NK#8 นักย่างเน้ือสเต็ก ขายสเต็กเน้ือย่าง 80 

บทท่ี 10 NK#9 แรงกระตุ้นและทัศนคติ 84 

บทท่ี 11 NK#10 ห้าเหลี่ยมแหง่การเติบโต 93 

   

บทท่ี 12 กลับไปเรียนหนังสือ 96 

บทท่ี 13 เล่นกับตัวเลขเพื่อท าคะแนน 105 
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บทท่ี 14 งานพบปะฝึก/หัดท าธุรกิจ  

Vs. การจัดประชุมโอกาสทางธุรกิจประจ าสัปดาห ์

112 

บทท่ี 15 ประโยคส าคัญและการตอบข้อโต้แย้ง 119 

บทท่ี 16 ท าไม 90% ของประชากร  

จึงควรอยู่ในการตลาดเครือข่าย 

128 
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อำหำร 
สมง 

ค ำน ำ 

การน าเสนอ 45-วินาที คือทั้งหมดที่คนคนหนึ่งจ าเป็นต้องรู้ เพื่อเริ่มต้น
สร้างองค์กรขนาดใหญ่ ในความเป็นจริง หากใครสักคนไม่สามารถน าเสนอได้อย่างใน
หนังสือเล่มนี้ พวกเขาก็สามารถอ่านหนังสือเล่มนี้ให้เพื่อนเขาฟังได้ 

นอกเหนือจากการน าเสนอนี้แล้ว ท่านไม่จ าเป็นต้องรู้อะไรอื่นอีก เมื่อใดที่
ท่านตระหนักถึงคุณค่าและเข้าใจจริงๆ ท่านก็จะสามารถแนะน าธุรกิจนี้ให้กับใครก็ได้ 
เพราะไม่ว่าใครก็ตามจะสามารถสร้างธุรกิจนี้ได้แน่นอนถ้าพวกเขาต้องการ ทั้งหมดที่
พวกเขาจ าเป็นจะต้องมีจริงๆ ก็คือ แรงปรารถนาสักเล็กน้อย เพราะหากปราศจาก
แล้วซึ่งความปรารถนา ท่านจะไม่ลงมือสร้างสิ่งใดๆ ให้กับชีวิตท่านเลย 

ความลับส าคัญของระบบที่เราก าลังสอนอยู่นี้คือ งดพูด การพูดเป็นศัตรูที่
ร้ายกาจที่สุดของท่าน ยิ่งท่านพูดมากเท่าไร ผู้คนก็จะยิ่งคิดว่า พวกเขาไม่สามารถจะ
ท าในสิ่งท่ีท่านก าลังท าอยู่ และยิ่งท่านพูดมากเท่าไร พวกเขาก็จะยิ่งคิดว่าพวกเขาไม่มี
เวลา จ าไว้อย่างหนึ่งว่า เวลาเป็นข้ออ้างอันดับ 1 ที่ผู้คนใช้อ้างเพื่อปฏิเสธธุรกิจนี้ 
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อำหำร 
สมง 

หลังจากที่เพื่อนของท่านได้อ่านการน าเสนอ 45 วินาทีเล่มนี้แล้ว พวกเขา
อาจจะมีค าถามมาถามท่าน ขอให้ท่านเพิกเฉยต่อค าถามต่างๆ ถ้าท่านตอบ ท่านแพ้ 
พวกเขาจะมีอีก 5 ค าถาม และค าถามอีกมากมายจะตามมา มันจะไม่จบไม่สิ้น และ
ก่อนที่ท่านจะรู้ตัว ท่านก็ก าลังโดดไปโน่นข้ามมานี่มั่วไปหมด! วิธีง่ายๆ ก็คือตอบพวก
เขาไปว่า พวกเขาจะมีค าถามมากมาย ซึ่งระบบก็ได้ถูกออกแบบไว้แล้ว เพื่อตอบ
ค าถามส่วนใหญ่ของพวกเขา ให้พวกเขาอ่านบทฝึกสอนการน าเสนอบนกระดาษเช็ด
ปาก 4 บทแรก แล้วค่อยให้พวกเขากลับมาหาท่านอีกครั้ง 

อย่าได้บอกพวกเขาเชียวว่า “อ่านหนังสือเล่มนี้” พวกเขาจะวางมันไว้บน
ช้ันหนังสือ และจะกลับมาหยิบมันอีกครั้งเมื่อถึงเวลาเหมาะๆ บอกพวกเขาว่าให้อ่าน
บทฝึกสอนการน าเสนอบนกระดาษเช็ดปากแค่ 4 บทแรกก่อน พวกเขาจะอ่านมัน
ทันที และกว่า 90% จะอ่านมันจนจบ 

หลังจากอ่านหนังสือเล่มนี้แล้ว พวกเขาก็จะเข้าใจการตลาดเครือข่าย นี่คือ
เรื่องส าคัญ เพราะเหตุผลอันดับ 1 ที่ผู้คนไม่ท าธุรกิจนี้ก็เพราะว่า พวกเขาไม่เข้า
ใจความเป็นไปได้ของธุรกิจนี้ เมื่อมาถึงตอนนี้พวกเขาจะเข้าใจการตลาดเครือข่าย 
และพวกเขาก็จะพร้อมให้ท่านได้น าเสนอพาหนะ ซึ่งก็คือ บริษัท สินค้า และแผนการ
ตลาด แต่อย่างที่ผู้เขียนได้บอกไว้แล้วว่า ส าหรับช่วงออกสตาร์ท ท่านไม่จ าเป็นต้องรู้
อะไรมากไปกว่าการน าเสนอ 45 วินาที แล้วท่านจะท าอะไรต่อไปล่ะ? 

มาถึง ณ จุดนี้ท่านก็จะใช้เครื่องมือ หรือทีมของท่านให้ออกไปพูดแทนท่าน 
เครื่องมือต่างๆ ได้แก่ โบรชัวร์ ซีดี ดีวีดี จากบริษัทของท่าน ส่วนทีมของท่านก็ได้แก่ 
อัพไลน์สูงขึ้นไปตามสายงานที่ท่านเข้าร่วม พวกเขาเหล่านั้นคือผู้อุปถัมภ์ของท่าน 
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อำหำร 
สมง 

สมมติว่าท่านมีผู้มุ่งหวังคนแรก! นั่นเท่ากับว่า ท่านได้ท าการน าเสนอ 45 
วินาทีไปแล้ว และผู้มุ่งหวังคนนั้นก็ได้อ่านหนังสือเล่มนี้แล้วด้วย ท่านเชิญผู้มุ่งหวังคน
นั้นมาพบกับท่านและผู้อุปถัมภ์ของท่านเพื่อรับประทานอาหารกลางวันด้วยกัน บอก
ให้ผู้มุ่งหวังรู้ก่อนที่จะพบกันว่าผู้อุปถัมภ์ของท่านจะเป็นผู้อธิบายธุรกิจนี้ในนามของ
ท่าน 

(ประเด็นส าคัญ: ใครจะเป็นผู้จ่ายค่าอาหารกลางวัน? ก็ท่านไงล่ะ ผู้อุปถัมภ์
ของท่านก าลังท างานให้ท่าน ท่านจะต้องจ่ายค่าอาหารกลางวัน หรืออาหารเย็นสักกี่
มื้อ ท่านจึงจะสามารถอธิบายธุรกิจนี้ได้ด้วยตัวท่านเอง?) 

เรามีชายคนหนึ่งเดินเข้ามาหาเราในงานสัมมนาที่ประเทศเยอรมัน และพูด
ขึ้นว่า “ไม่ใช่แค่ท่านไม่จ าเป็นต้องรู้อะไรเลยในช่วงออกสตาร์ท ท่านยังจะได้กิน
อาหารกลางวันฟรีทุกวัน เมื่อท่านก าลังท างานให้กับดาวน์ไลน์ของท่าน” 

ขอให้มีความสุขกับการทานอาหาร และเฝ้าดูธุรกิจของท่านขยายใหญโ่ตขึน้! 
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อำหำร 
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บทที่ 1 

ท าความเขา้ใจการตลาดเครอืขา่ย 

MLM คอือะไร และอะไรทีไ่ม่ใช ่
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อำหำร 
สมง 

ทุกคนคงเคยประสบปัญหาทางการเงินกันมาบ้างแล้วไม่มากก็น้อย อย่างที่
หลายคนเรียกว่า “วิกฤตเศรษฐกิจ/เศรษฐกิจถดถอย” แต่ในวันนี้มีอีกทางเลือกหนึ่ง 
การตลาดเครือข่าย เส้นทางที่จะท าให้คุณปลอดภัยทางการเงินมากขึ้น 

อ้างอิงข้อมูลจากสมาคมขายตรง ในขณะที่เศรษฐกิจสหรัฐอเมริกาเติบโตที่
อัตรา 4 เปอร์เซ็นต์ อุตสาหกรรมขายตรงกลับเติบโตได้ดีกว่า อยู่ที่ 5.9 เปอร์เซ็นต์ –
ซึ่งเป็นการเติบโตที่ดีกว่าเศรษฐกิจโดยรวมทั้งหมดถึงเกือบ 48 เปอร์เซ็นต์ ท่านจะพบ
ตัวเลขการเติบโตที่คล้ายๆ กันนี้ได้ทั่วโลก 

ถ้าท่านก าลังมองหารายได้เสริมความมั่นคง มองหาอิสรภาพทางการเงินไร้
ขีดจ ากัด และอยากจะเป็นผู้ก าหนดชีวิตอิสระของท่านเอง หากจะเคลื่อนสูงขึ้นอีก 
ท่านจ าเป็นต้องเรียนรู้มากข้ึนเกี่ยวกับอุตสาหกรรมนี้ และเพื่อความส าเร็จมั่งคั่งยั่งยืน 
ท่านจ าเป็นต้อง ‘รู้วิธีอธิบาย’ ธุรกิจนี้ให้ผู้อื่นเข้าใจ 

เรามาเริ่มกันเลย 

การตลาดเครือข่าย หรือการตลาดหลายชั้น เป็น 1 ในหลายๆ วิธี ณ 
ปัจจุบัน ที่บริษัทต่างๆ ใช้ในการเคลื่อนสินค้าไปสู่ผู้บริโภค ซึ่งเติบโตเร็วที่สุดรวมถึงยัง
ถูกเข้าใจผิดมากที่สุดด้วย ก่อนปี 2012 สินค้าและบริการต่างๆ มูลค่าเกือบ 167 
พันล้านเหรียญสหรัฐ (หรือราว 5 ล้านล้านบาท) ได้ถูกเคลื่อนผ่านการตลาดเครือข่าย
และบริษัทขายตรงต่างๆ ขอให้ท่านคอยจับตาดู MLM ในศตวรรษที่ 21 นี ้

จุดประสงค์ของหนังสือเล่มนี้คือ เพื่อถ่ายทอดความรู้ความเข้าใจให้แก่ท่าน 
และท่านผู้อ่าน ผ่านภาพและตัวอย่างต่างๆ ไปสู่ความเข้าใจที่ว่า อะไรคือ MLM และ
อะไรที่ไม่ใช่ เรายังจะแสดงให้ท่านเห็นอีกด้วยว่าท่านจะอธิบายเรื่องนี้อย่างมี
ประสิทธิภาพได้อย่างไร ขอย้ าอีกครั้งว่าอย่างมีประสิทธิภาพ ผู้เขียนขอเน้นอีกครั้งว่า
การอธิบายการตลาดเครือข่ายให้ผู้อื่นเข้าใจเป็นสิ่งส าคัญยิ่ง เมื่อท่านอ่านหนังสือเล่ม
นี้จบ ท่านจะทราบถึงความจ าเป็นของการตลาดเครือข่าย และยังรู้วิธีอธิบายให้คน
อื่นๆ เข้าใจมันด้วย 
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อำหำร 
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หนังสือเล่มนี้ควรใช้เป็นคู่มือฝึกสอน ขณะที่ท่านก าลังพัฒนาองค์กร
การตลาดเครือข่าย ท่านก าลังสอนให้พวกเขาท าธุรกิจนี้เป็น มันถูกเขียนข้ึนมาให้เป็น
เครื่องมือเพื่อช่วยท่านฝึกสอนคนในองค์กร ขอให้ท่านรวมมันไว้ในชุดข้อมูลเริ่มต้น
โปรแกรมธุรกิจของท่าน 

บทฝึกสอนกำรน ำเสนอบนกระดำษเชด็ปำก 

ผู้เขียนได้พัฒนา “Napkin Presentations” ขึ้นในปี 1973 ซึ่งเป็นเนื้อหา
สาระพื้นฐานหลักของหนังสือเล่มนี้ ผู้เขียนได้เข้าร่วมการตลาดหลายชั้นตั้งแต่ปี 1969 
หนังสือเล่มนี้จะครอบคลุมเนื้อหาการน าเสนอบนกระดาษเช็ดปากทั้ง 10 บท ซึ่งได้รับ
การพัฒนาให้ทันสมัยเรื่อยมาจนถึงปัจจุบัน 

ก่อนที่จะเข้าไปในรายละเอียดของทั้ ง “10 บทฝึกสอนการน าเสนอบน
กระดาษเช็ดปาก” ขอให้ผู้เขียนได้ตอบค าถามที่ถูกถามบ่อยที่สุด และยังเป็นค าถาม
พื้นฐานท่ีสุดอีกด้วย “MLM คืออะไร” ค าถามนี้บ่อยครั้งมักจะถูกถาม เพราะเข็มกลัด
ที่พวกเราติดไว้เป็นประจ า ตลอดหนังสือเล่มนี้ผู้เขียนจะใช้ค าว่า “MLM” สลับกันไป
กับค าว่า “การตลาดหลายชั้น” หรือ “การตลาดเครือข่าย” 

เรามาแยกย่อยท าความเข้าใจกันทีละค า การตลาดมีความหมายง่ายๆ คือ 
การเคลื่อนไหวสินค้าหรือบริการจากผู้ผลิตไปสูผู่้บริโภค หลายชั้น หมายถึง ระบบการ
จ่ายผลตอบแทน ซึ่งจะจัดสรรแบ่งจ่ายให้กับคนที่เป็นเหตุให้สินค้าหรือบริการนั้น
เคลื่อนไหว “หลาย” หมายถึง “มากกว่าหนึ่ง” “ช้ัน” หากจะใช้ค าว่า “รุ่น” น่าจะ
ถูกต้องมากกว่า ซึ่งมันน่าจะถูกเรียกว่า “การตลาดหลายรุ่น” แต่อย่างไรก็ตามเราจะ
ยังคงใช้ค าว่าหลายช้ันต่อไป เพราะว่ามันเป็นค าสามัญธรรมดา และง่ายต่อความ
เข้าใจ ในความเป็นจริงเราพบว่ามีกลุ่มคนที่รวมตัวกันขึ้นอย่างผิดกฎหมายในแบบ
ลูกโซ่หรือพีระมิด พยายามท าตัวพวกเขาเองให้ดูเหมือนกับโปรแกรมการตลาดหลาย
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ช้ัน และสิ่งนี้เองที่ได้สร้างต าหนิให้แก่ MLM ซึ่งเป็นการตัดสินที่ไม่ยุติธรรมนัก ส่งผล
ให้บริษัท MLM ใหม่ๆ หลายบริษัทหันไปใช้ช่ืออื่นแทน ท่านอาจจะเคยได้ยินค าว่า 
“Uni-Level Marketing”, “Network Marketing”  หรือการตลาดเครือข่าย หรือ 
“Independent Marketing” หรือ “Relationship Marketing” หรือ “Friend To 
Friend Marketing หรือช่ืออ่ืนๆ 

5 ช่องทำงคำ้ขำย 

ตอนนี้เราจะพาท่านเข้าสู่พื้นฐานที่ท่านจ าเป็นต้องเข้าใจเพื่อความส าเร็จ
ของท่าน และเพื่อความส าเร็จของคนเหล่านั้นที่ท่านพาเข้ามาในเครือข่ายของท่าน 
ขอให้ท่านเรียนรู้ข้อมูลนี้ เพื่อท่ีท่านจะสามารถสอนคนอ่ืนๆ ต่อไปได้ 

โดยพื้นฐาน มีวิธีเคลื่อนไหวสินค้าหรือบริการอยู่เพียง 5 วิธี (ท่านอาจจะชู 
5 นิ้วข้ึนมา ช่วยประกอบการอธิบาย เมื่อท่านก าลังน าเสนอประเด็นนี้) 

1) ขายปลีก ผู้เขียนแน่ใจว่าทุกคนคุ้นเคยกับร้านค้าปลีก เช่น ร้านขาย
ของช า ร้านขายยา ห้างสรรพสินค้า เป็นต้น ท่านไปที่ร้านๆ หนึ่งและ
ซื้อบางสิ่งมาบริโภค น่ันคือขายปลีก 

2) ขายตรง –โดยปกติ (แต่ไม่เสมอไป) เรามักจะพบอยู่ในการขายประกัน 
การขายเครื่องครัว การขายสารานุกรม สาวเอวอน ปาร์ตี้ทัพเปอร์แวร์
ตามบ้าน ฯลฯ สิ่งเหล่านี้เป็นบางตัวอย่างของการขายตรง ใครคนหนึ่ง
ก าลังพยายามขายบางสิ่งให้อีกคนหน่ึง 

3) การตลาดหลายชั้น/การตลาดเครือข่าย –MLM  คือสิ่งท่ีเราจะพูดคุย
ท าความเข้าใจกันต่อไปโดยตลอดหนังสือเล่มนี้ ท่านไม่ควรสับสนกับ 2 
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อย่างแรก โดยเฉพาะอย่างยิ่งกับการขายตรง ซึ่งเป็นความสับสนที่
มักจะเกิดขึ้นกับคนส่วนใหญ่ 

4) การตลาดส่งตรง การส่งสินค้าทางไปรษณีย์ การสั่งซื้อสินค้าทาง
โทรศัพท์ และแคตาล็อกสินค้า 

5) การตลาดออนไลน์ ช่องทางนี้ครอบคลุมหลากหลาย “วิธีในการ
เคลื่อนสินค้า/บริการ” โดยใช้อินเตอร์เน็ตร่วมด้วย อย่างเช่นเวบไซต์ 
amazon.com ถือเป็นร้านขายปลีกออนไลน์แห่งหนึ่ง รูปแบบธุรกิจ
อื่นๆ อาจจะใช้ Google Adwords อีเมล์ และสื่อสังคมออนไลน์ 
(Social media) เป็นตัวช่วยโฆษณาประชาสัมพันธ์ 

บางคนอาจจะถามถึง “ช่องทางที่ 6” ซึ่งคนมักจะสับสนกับ MLM อย่างที่
ผู้เขียนได้กล่าวถึงไปก่อนหน้านี้แล้วว่า พวกเขาพยายามท าตัวให้ดูคล้ายๆ MLM เรา
มาดูกันว่าอะไรที่ท าให้พวกเขาไม่เหมือนเรา ในความเป็นจริงก็คือ พีระมิด เป็นสิ่งผิด
กฎหมาย! หนึ่งในเหตุผลหลักส าคัญที่มันผิดกฎหมายก็เพราะว่า พวกเขาล้มเหลวใน
การเคลื่อนไหวสินค้าหรือบริการ ถ้าจะพูดให้ตรงกว่านั้นก็คือ พวกเขาไม่สนใจการ
เคลื่อนไหวสินค้าหรือบริการ ลูกโซ่พีระมิดเป็นเหมือนเกมหลอกเอาเงิน ถ้าสินค้าไม่
เคลื่อนไหวท่านจะสามารถเรียกมันว่า “การตลาด” ได้อย่างไร เพราะฉะนั้นมันไม่มี
ทางเป็น “การตลาดหลายชั้น” ได้! จริงที่ว่าพีระมิดมีหลายชั้น แต่มันไม่ใช่การตลาด!!! 

ความเห็นท้วงติงส่วนใหญ่ที่ผู้คนมีเกี่ยวกับการตลาดหลายชั้น เนื่องมาจาก
พวกเขายังไม่เข้าใจจริงๆ ว่า MLM และขายตรง มีวิธีท าตลาดแตกต่างกันอย่างไร 
ความสับสนนี้เป็นเรื่องที่สามารถเข้าใจได้ เพราะว่าบริษัท MLM ซึ่งเป็นที่ยอมรับ
เกือบท้ังหมด เป็นสมาชิกสมาคมขายตรง 

ท่านอาจจะเคยตกอยู่ในสภาพ หรือบางทีอาจจะก าลังคิดถึงนักขายตรงแบบ
เคาะประตูบ้านทั้งหลาย เพราะท่านได้เคยประสบกับผู้จ าหน่ายที่มาเคาะประตูบ้าน
ท่านเพื่อขายบางสิ่งให้แก่ท่าน 
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มีลักษณะอีกอย่างหนึ่งที่ท าให้ MLM ต่างจากการขายปลีกและการขายตรง 
ความแตกต่างที่เห็นได้ชัดก็คือ ใน MLM ท่านอยู่ในธุรกิจเพื่อตัวท่านเอง –แต่ไม่ใช่
โดยตัวท่านเอง 

ไม่ว่าท่านจะอยู่ในธุรกิจเพื่อตัวท่านเองหรือไม่ โดยเฉพาะอย่างยิ่งถ้าท่าน
ด าเนินธุรกิจท่านหลีกเลี่ยงไม่ได้ที่จะต้องข้องเกี่ยวกับการหักภาษี แต่ในหนังสือเล่มนี้
เราจะไม่เข้าไปพูดถึงความได้เปรียบในการหักลดหย่อนภาษี นักบัญชีภาษีสามารถให้
ข้อมูลนี้ได้ หรือจากหนังสือเล่มอื่นๆ ท่ีเขียนเรื่องภาษี 

การอยู่ในธุรกิจเพื่อตัวท่านเองหมายถึง ท่านก าลังซื้อสินค้าราคาขายส่ง จาก
บริษัทที่ท่านเป็นตัวแทนจ าหน่ายอยู่ สิ่งนี้หมายถึงท่านสามารถ (และควรจะ) ใช้หรือ
บริโภคสินค้าเหล่านั้นเป็นการส่วนตัว หรือภายในครอบครัวของท่านเอง คนมากมาย
เข้าร่วมกับบริษัทด้วยเหตุผลนี้เพียงอย่างเดียวในตอนแรก เพื่อซื้อสินค้าราคาขายส่ง 
และหลายคนในจ านวนนั้น ก็เริ่ม “จริงจัง” 

ในระหว่ำงกำรสร้ำงองค์กร 

และเนื่องจากท่านก าลังซื้อสินค้าที่ราคาขายส่ง ท่านยังจะสามารถท าก าไร
ได้อีก ถ้าหากท่านต้องการ ด้วยการขายสินค้าเหล่านั้นที่ราคาขายปลีก ความเข้าใจ
ผิดที่พบได้บ่อยที่สุดเกี่ยวกับ MLM อีกอย่างหนึ่ง ก็คือ ความนึกคิดที่อุปโลกน์ขึ้นเอง
ว่า ท่านจ าเป็นต้องขายปลีกจึงจะขยายธุรกิจให้ใหญ่โตได้ และยังมีอีกหลายๆ คนถูก
บอกว่าจ าเป็นต้องขายปลีก และการขายปลีกไม่ควรถูกละเลย ในบางโปรแกรมถึงกับ
ก าหนดยอดขายปลีกเป็นเกณฑ์ในการบรรลุคุณสมบัติเพื่อรับโบนัส ท่านอาจจะขาย
ปลีกก็ได้ถ้าท่านต้องการ หรือท่านจ าเป็นต้องท าเพื่อบรรลุข้อก าหนดของบริษัท แต่
การจะสร้างธุรกิจ MLM ให้เกิดรายได้มหาศาล หรือประสบความส าเร็จร่ ารวยมั่นคง 
ท่านจะต้องสร้างองค์กร 
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จริงที่ว่ายอดขายสินค้าเป็นผลลัพธ์ส าคัญล าดับต้นๆ ที่ไม่ควรถูกละเลย
เด็ดขาด แต่ยอดขายในธุรกิจการตลาดเครอืข่ายมีที่มาแตกต่างจากยอดขายปลกีท่ัวไป
ที่เราคุ้นเคย โปรดอย่าสับสน ในการตลาดเครือข่าย ยอดขายที่เข้าขั้นประสบ
ความส าเร็จจะเป็นผลมาจากการสร้างองค์กรที่ดี และแค่แบ่งปันสินค้าเล็กๆ น้อยๆ 
ให้กับครอบครัว ญาติๆ หรือกับเพื่อนๆ นี่จึงเป็นเหตุผลที่เราอุทิศเวลามากมายไปกับ
การสอนท่านให้รู้วิธีสร้างองค์กร และนี่ก็เป็นเหตุผลหนึ่งว่าท าไมเราจึงบอกท่านว่า 
ท่านท าธุรกิจนี้ ‘แต่ไม่ใช่โดยตัวท่านเอง’ –ท่านไม่ได้อยู่ท าธุรกิจนี้เพียงล าพัง 
วิสัยทัศน์ที่ยิ่งใหญ่กว่าซึ่งถือเป็นสาระส าคัญหลักก็คือ การสร้างทีมให้เติบโตแข็งแกร่ง 

ประเด็นส าคัญ: ขอให้กิจกรรมการขายของท่านเกิดขึ้นมาเองอย่างเป็น
ธรรมชาติในระหว่างการสร้างองค์กร ผู้คนมากมายล้มเหลวมากกว่าจะประสบ
ความส าเร็จ เพราะว่าพวกเขาพยายามท าธุรกิจนี้ทางอ้อม พวกเขาพยายามจะสร้าง
องค์กรโดยเน้นไปที่การขาย ในขณะที่ท่านอ่านบทฝึกสอนการน าเสนอบนกระดาษ
เช็ดปาก ในบทถัดๆ ไป ท่านจะได้พบว่าท าไมการขายจึงไม่ได้ผล 

เมื่อเราพูดถึง “การขาย” คนประมาณ 95% จะถูกกระตุ้นให้เกิดความรู้สึก
นึกคิดลบๆ ขึ้นในใจ ในธุรกิจ MLM ท่านไม่จ าเป็นต้อง “ขาย” สินค้าในแบบวิธีปฏิบัติ
ที่คนทั่วโลกรับรู้ แต่อย่างไรก็ตามสินค้าจะต้องเคลื่อนไหวไปสู่ผูบ้ริโภค มิเช่นนั้นจะไม่
มีใครจ่ายเงินให้ท่าน ผู้เขียนได้ให้ค าจ ากัดความการขายไว้ว่า “การเข้าพบคนแปลก
หน้าและพยายามขายบางสิ่งให้กับคนคนนั้น ท้ังๆ ที่คนคนนั้นไม่ต้องการหรือไม่
จ าเป็นต้องมี” ผู้เขียนขอย้ าอีกครั้ง สินค้าต้องเคลื่อนไหวมิเช่นนั้นจะไม่มีใครจ่ายเงิน
ให้ท่าน 

การตลาดเครือข่ายเป็นอีกช่ือหนึ่งที่ถูกใช้เรียกแทน MLM ขณะที่ท่านก าลัง
สร้างองค์กร ในความเป็นจริงแล้วท่านก าลังสร้างเครือข่ายหนึ่งขึ้นมา ซึ่งท่านสามารถ
ระบายสินค้าผ่านช่องทางเครือข่ายของท่าน การขายปลีกเป็นพื้นฐานของการตลาด
เครือข่าย กิจกรรมการขายใน MLM หรือในการตลาดเครือข่าย เกิดขึ้นมาจากการที่ผู้
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จ าหน่ายแบ่งปัน สินค้ากับเพื่อนๆ เพื่อนบ้าน และญาติๆ ของพวกเขา พวกเขาไม่เคย
ต้องออกไปพูดกับคนแปลกหน้าเลย 

การสร้างธุรกิจให้ประสบความส าเร็จและมีขนาดใหญ่ ท่านจ าเป็นต้อง
สร้างสมดุล ท่านจ าเป็นต้องอุปถัมภ์ (สปอนเซอร์) และสอน MLM และในระหว่าง
กระบวนการอุปถัมภ์และสอน ท่านจะสามารถสร้างฐานลูกค้าขึ้นมาได้เอง โดยการ
ขายปลีกให้กับเพื่อนๆ เพื่อนบ้าน และญาติๆ ของท่าน 

อย่าพยายามขายโปรแกรมธุรกิจของท่านให้กับคนทั้งโลกโดยล าพังตัวท่าน
เอง จ าไว้ว่าการตลาดเครือข่าย หรือ MLM คือการสร้างองค์กรซึ่งมีผู้จ าหน่ายอยู่ใน
นั้นเป็นจ านวนมาก และผู้จ าหน่ายเหล่านั้นก าลังขายปลกีเลก็ๆ น้อยๆ ให้กับคนท่ีพวก
เขารู้จัก วิธีนี้เป็นวิธีที่ดีกว่ามาก ใช้ความพยายามกันคนละเล็กคนละน้อย แทนที่
จะต้องท าท้ังหมดนั้นเพียงล าพังตัวคนเดียว 

ตัดงบโฆษณำ ทุม่เงินเพ่ือสินค้ำ/บริกำรที่เหนือกว่ำ 

บริษัท MLM เกือบท้ังหมดไม่มีความจ าเป็นท่ีจะต้องทุ่มเงินจ านวนมหาศาล
ไปกับการโฆษณา วิธีโฆษณาที่เกือบจะเป็นลักษณะผูกขาด และนิยมใช้กันก็คือ การ
บอกต่อกันไป ปากต่อปาก และด้วยเหตุนี้เองบริษัท MLM เหล่านั้นจึงมีเงินเหลือเฟือ
ทุ่มให้กับการพัฒนาสินค้า และผลที่ได้ก็คือบริษัทเหล่านั้นมักจะมีสินค้าท่ีมีคุณภาพสูง
กว่าสินค้าประเภทเดียวกันกับที่วางขายปลีกตามร้านค้าทั่วไป ท่านสามารถใช้สินค้าที่
มีคุณภาพสูงเหล่านี้ และแบ่งปันมันให้กับเพื่อนๆ ด้วยวิธีง่ายๆ ท่านเพียงขอให้พวก
เขาเปลี่ยนจากสินค้าเดิมยี่ห้อเก่า มาใช้สินค้าใหม่ซึ่งท่านได้พบจากประสบการณ์ตรง
ของท่านเองว่ามันมีคุณภาพดีกว่า 

ถึงตอนนี้ท่านคงได้เห็นแล้วว่า มันไม่ใช่การเข้าพบคนแปลกหน้าแบบเคาะ
ประตูบ้าน โปรแกรมการตลาดเครือข่ายหรือ MLM เท่าที่ผู้เขียนรู้จักมักจะสอนถึงวิธี
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อำหำร 
สมง 

ง่ายๆ น้ี ในการแบ่งปันสินค้า/บริการที่มีคุณภาพให้กับเพื่อนๆ ซึ่งนั่นก็คือทั้งหมดที่
เราเรียกว่า “การขาย” ใน MLM (แต่ผู้เขียนชอบที่จะเรียกมันว่า “การแบ่งปัน” 
เพราะว่ามันเป็นเช่นนั้นจริงๆ!) 

ควำมส ำคัญของกำรอุปถัมภ์ (สปอนเซอร์) 

อีกสิ่งหนึ่งที่ท าให้ MLM แตกต่างจากขายตรงก็คือ การอุปถัมภ์/การ
สปอนเซอร์ผู้จ าหน่ายใหม่ๆ ในธุรกิจการขายตรง หรือกระทั่งบริษัท MLM เองบาง
แห่ง อาจจะใช้ค าว่า หาสมาชิกใหม่ แต่ “การอุปถัมภ์” และ “การหาสมาชิกใหม่” 
ไม่ใช่สิ่งเดียวกัน ท่านอุปถัมภ์ใครคนหนึ่ง และสอนเขาให้รู้วิธีท าสิ่งที่ท่านก าลังท าอยู่ 
–วิธีการสร้างธุรกิจของพวกเขาเอง 

“การหาสมาชิกใหม่” เป็นเพียงแค่การเพิ่มคนเข้ามาในองค์กร ไม่มีความ
มุ่งมั่นใดๆ ต่อความส าเร็จของพวกเขา ใครก็ตามที่ถูกชักชวนเข้ามาโดยไม่ได้รับการ
ฝึกสอนและการสนับสนุนที่จ าเป็น คนเหล่านั้นจะล้มเหลวไปในไม่ช้า อัตราการลด
ขนาดของคนกลุ่มนี้มีสูงมาก 

ผู้เขียนขอเน้นว่ามีความแตกต่างที่ชัดเจนมากๆ ระหว่างการอุปถัมภ์ /
สปอนเซอร์ใครสักคน และแค่ “การเซ็นใบสมัครพวกเขาเข้ามา” เมื่อท่านอุปถัมภ์คน
คนหนึ่ง ท่านก าลังให้ค ามั่นสัญญากับเขา ถ้าท่านไม่ตั้งใจรักษาสัญญา ท่านก็ก าลัง
หลอกลวงเขาให้เซ็นใบสมัคร 

มาถึง ณ จุดนี้ ทั้งหมดที่ท่านจ าเป็นต้องท าก็คือ ต้ังใจรักษาสัญญา ด้วย
การช่วยเหลือพวกเขาให้สามารถสร้างธุรกิจของพวกเขาได้เอง หนังสือเล่มนี้จะเป็น
เครื่องมือที่ให้ประโยชน์อย่างประเมินค่าไม่ได้ มันจะแสดงให้ท่านได้เห็นว่า ท่านต้อง
ท าอะไร และท าอย่างไร 
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อำหำร 
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มันคือความรับผิดชอบของผู้อุปถัมภ์ ที่จะต้องสอนทุกสิ่งทุกอย่างที่เขารู้
เกี่ยวกับธุรกิจที่เขาก าลังท า ให้แก่ทุกคนที่พวกเขาพาเข้ามาในธุรกิจ เช่นวิธีการสั่ง
สินค้า การบันทึก และการเก็บรักษาข้อมูล วิธีการออกสตาร์ท วิธีการสร้างและวิธี
ฝึกสอนคนในองค์กร ฯลฯ หนังสือเล่มนี้จะอยู่คู่ท่านไปตลอดทาง เพื่อให้ท่านสามารถ
บรรลุความรับผิดชอบนี้ 

การอุปถัมภ์ คือสิ่งที่ท าให้การตลาดหลายช้ันเติบโต และขณะที่องค์กรของ
ท่านขยายใหญ่โตขึ้น ท่านเองก็ก าลังกลายเป็นนักธุรกิจอิสระที่ประสบความส าเร็จ 
ท่านได้เป็นนายตัวเอง! 

หากท่านท างานให้บริษัทขายตรง และท่านตัดสินใจออกจากงานนั้น เพื่อ
เปลี่ยนไปท างานในพื้นท่ีอื่น ท่านจะต้องไปเริ่มต้นใหม่ทั้งหมดอีกครั้ง ในบริษัท MLM 
เกือบทั้งหมดที่ผู้เขียนรู้จัก ท่านสามารถย้ายไปท างานยังพื้นที่อื่นของประเทศ และ
อุปถัมภ์/สปอนเซอร์คนใหม่ๆ ได้โดยไม่สูญเสียยอดจ าหน่ายซึ่งเป็นผลมาจากกิจกรรม
การซื้อของกลุ่มคนเก่าๆ ที่ท่านได้สร้างทิ้งไว้ก่อนหน้า 

ท ำงำนหำเงิน หรือจะสู้ ปลูกควำมมัง่ม ี

ในโปรแกรมการตลาดหลายช้ันทั้งหลาย ท่านสามารถท าเงินได้มากมาย 
อาจจะใช้เวลามากบ้างน้อยบ้างต่างกันไปแล้วแต่บริษัท แต่การท าเงินได้มากมาย
ร่ ารวยมั่นคงจะเกิดขึ้นมาจากการสร้างองค์กร ย้ าอีกครั้งไม่ใช่การออกไปขายสินค้า 
ท่านมั่นใจได้เลยว่า ท่านสามารถมีชีวิตอยู่ได้ดี จากบางโปรแกรมธุรกิจโดยการออกไป
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อำหำร 
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ขายสินค้า แต่ด้วยการสร้างองค์กร ซึ่งเป็นหน้าที่พื้นฐานของท่าน ท่านจะสามารถ 
สร้างเนื้อสร้างตัวเป็นหลักเป็นฐาน ขึ้นมาได้  

คนมากมายเริ่มต้นธุรกิจ MLM ด้วยความคิดที่จะท าเงิน 1,000-3,000 บาท 
หรืออาจจะ 6,000 บาทต่อเดือน และทันทีท่ีพวกเขาตระหนักได้ว่า ถ้าพวกเขาจริงจัง
กับธุรกิจนี้ พวกเขาจะสามารถท าเงินได้มากถึง 30,000-60,000 บาทต่อเดือน –หรือ
อาจจะมากกว่านั้น ผู้เขียนขอย้ าอีกครั้ง โปรดจ าไว้ว่า ไม่มีใครจะสามารถท าเงิน
ได้มากขนาดนั้น ถ้าเพียงแค่เขาออกไปขายสินค้า...เขาจะสามารถท าเงินมากขนาดนั้น
ได้ด้วยการสร้างองค์กร 

จุดประสงค์ของหนังสือเล่มนี้ ก็คือ เพื่อสอนสิ่งต่างๆ ที่ท่านจ าเป็นต้องรู้ 
เพื่อให้ท่านสามารถสร้างองค์กร และสร้างมันได้อย่างรวดเร็ว –และเพื่อใช้ปรับ
ทัศนคติเกี่ยวกับ MLM ให้เป็นไปอย่างถูกทิศถูกทาง 

หากมีใครสักคนคิดว่าการตลาดหลายช้ันผิดกฎหมาย และเข้าใจไปเองว่า 
MLM คือพีระมิด ท่านก็จะมีปัญหาในการอุปถัมภ์/สปอนเซอร์เขา 

ท่านจะต้องสอนให้พวกเขาเห็นข้อเท็จจริงต่างๆ เพื่อก าจัดทัศนคติผิดๆ ที่ว่า 
องค์กร MLM = องค์กรพีระมิด ตัวอย่างหนึ่งที่ท่านสามารถแสดงให้พวกเขาเห็นได้ก็
คือ ภาพประกอบด้านล่าง พีระมิดจะถูกสร้างจากยอดบนลงล่าง และมีเพียงคนที่
เริ่มต้นก่อนเท่านั้นที่จะมีโอกาสขึ้นสู่ต าแหน่งสูงสุดได้ 

ในสามเหลี่ยม “MLM” ทุกคนเริ่มที่จุด
ล่างสุด และทุกคนมีโอกาสที่จะสร้างองค์กรขนาด
ใหญ่ คนใหม่ๆ สามารถสร้างองค์กรหนึ่งให้มีขนาด
ใหญ่ได้หลายเท่ากว่าของผู้อุปถัมภ์ของเขาเองเสียอีก 
ถ้าเขาต้องการ 

พีระมิด (แชร์ลูกโซ่) 

“มีที่ว่าง 

ด้านบน” 

VS. 

MLM 
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อำหำร 
สมง 

ภำพรวมกำรตลำดเครือข่ำย 

ตอนนี้ท่านคงเข้าใจพื้นฐาน
การตลาดเครือข่ายแล้ว เรามาดูภาพที่
ใหญ่ขึ้นกันต่อ วัตถุประสงค์หลักอีก
อย่างเมื่อเราเรียนรู้มาจนถึงบรรทัดนี้ ก็
คือ การท าให้ท่านมีความสามารถที่จะ
พาผู้มุ่งหวังของท่านเข้าสู่การสนทนาใน
เรื่องทั่วๆ ไปเกี่ยวกับ MLM และอธิบาย
ถึงความแตกต่างระหว่างการขายปลีก 
การขายตรง และการตลาดหลายช้ัน 
และนั่นก็ถือเป็นการเริ่มต้นที่ดีในการ
อุปถัมภ์/สปอนเซอร์เขาเข้าสู่พาหนะ 
MLM ของท่าน 

อย่างที่ผู้เขียนได้กล่าวไปตอนต้นว่า การตลาดเครือข่ายและธุรกิจขายตรง 
ณ ปัจจุบันมีขนาดใหญ่เกินกว่า 166 พันล้านเหรียญสหรัฐ คนส่วนใหญ่ยังไม่ตระหนัก
กันเลยว่า MLM เป็นธุรกิจขนาดใหญ่จริงๆ! การตลาดหลายช้ันอยู่กับพวกเรามานาน
กว่า 75 ปีแล้ว! บางบริษัทอยู่มาตั้งแต่สมัยสงครามโลกครั้งที่ 2 และก าลังสร้างรายได้
ให้พวกเขามากกว่า 30,000 ล้านบาทต่อปี 

ผู้เขียนรู้จักบริษัทหนึ่งที่ท ายอดขายในปีแรกได้กว่า 200 ล้านบาท ปีท่ี 2 ท า
ได้มากกว่า 2,000 ล้านบาท ปีที่ 3 ยอดขายทะลุ 4,000 ล้านบาท พวกเขาตั้งเป้าไว้
ที่ 30,000 ล้านบาท ต่อปีก่อนถึงปีท่ี 10 หลักการที่ผู้เขียนได้ให้ไว้ในหนังสือเลม่นี้ จะ
ช่วยท าให้เป้าหมายนั้นกลายเป็นจริง  การออกสตาร์ทอย่างราบรื่นและรวดเร็ว 
สามารถเกิดขึ้นกับใครก็ได้ในบริษัท MLM ใดก็ได้! 

ปลูกความม่ังมี 
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อำหำร 
สมง 

การตลาดหลายช้ันยังเป็นวิธีหนึ่งที่ช่วยให้ผู้ผลิตสินค้าสามารถน าสินค้า
ใหม่ๆ ออกสู่ตลาดได้โดยไม่จ าเป็นต้องมีเงินล้านก้อนโตๆ หรือต้องยอมแพ้อย่างหมด
รูปให้กับสินค้าของคนอ่ืน 

ที่ดียิ่งกว่า, มันเป็นโอกาสที่ท่านจะได้แบ่งปันความสวยงามของการตลาด
เครือข่าย ซึ่งควงคู่มาด้วยกันกับการสร้างธุรกิจนี้ และนั่นคือสิ่งที่เราจะอธิบายเพิ่มเตมิ
ในบทต่อๆ ไป  
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อำหำร 
สมง 

บทที่ 2 
บทฝกึสอนการน าเสนอบนกระดาษเชด็ปาก 

Napkin Presentation #1 

สองคณูสองเปน็สี่ 

ถึงตรงนี้ท่านมีความเข้าใจพื้นฐานการตลาดเครือข่ายดีระดับหนึ่งแล้ว 
สมมติว่าท่านก าลังตั้งหน้าตั้งตาสร้างฐานะทางการเงิน และท่านก าลังอยู่ในธุรกิจนี้
เพื่อตัวท่านเอง ท่านก าลังแนะน าผู้มุ่งหวังคนแรกให้เข้าร่วมกับองค์กรการตลาด
เครือข่ายของท่าน ตอนนี้ก็ถึงเวลาที่ท่านจะแสดงบทฝึกสอนการน าเสนอบนกระดาษ
เช็ดปาก #1 ให้แก่คนของท่าน 

ส าหรับบทนี้ ท่านจ าเป็นต้องแสดงให้คนของท่านได้เห็น ก่อนที่เขาจะได้พบ
กับพาหนะ (บริษัท, สินค้า และแผนการจ่ายผลตอบแทน) ที่ท่านต้องการจะแบ่งปัน
ให้ มันส าคัญอย่างยิ่งที่ท่านจะต้องแสดงบทฝึกสอนนี้ หลังจากที่ท่านได้แนะน าเขา
เข้าสู่โปรแกรมธุรกิจให้เร็วที่สุดเท่าที่จะเร็วได้ เพราะท่านต้องการให้ความคิดของเขา
เป็นไปในทิศทางที่ถูกต้องตั้งแต่วันแรก สิ่งที่บทฝึกสอนนี้จะท าก็คือ การดึงเอา  “แห
ออกจากลิง” โดยการดึงเอาความคิดหนึ่งออกไป ความคิดที่จะ “อุปถัมภ์คนทั้งโลก” 
เพื่อจะท าเงินก้อนโตในการตลาดหลายชั้น 

บทฝึกสอนนี้ยังจะแสดงให้พวกเขาเห็นอีกด้วยว่า มันส าคัญมากแค่ไหนที่
จะต้องท างานกับคนของพวกเขา เพื่อช่วยคนของพวกเขาออกสตาร์ท ขณะที่ท่านอ่าน
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บทฝึกสอนนี้ไปเรื่อยๆ ท่านจะเห็นตัวท่านเองอยู่กับผู้มุ่งหวังคนหนึ่ง และจะ
สังเกตเห็นอีกด้วยว่ามันเป็นการน าเสนอง่ายๆ และไม่ยากเลยที่จะสร้างบรรยากาศ
เป็นมิตร พูดคุยเป็นกันเอง แต่กลับเต็มเปี่ยมด้วยสาระส าคัญ 

Napkin Presentation #1 

บทฝึกสอนนี้เริ่มต้นโดยการที่ท่านเขียน “2x2 
เป็น 4” ลงบนกระดาษ และทวีคูณลงไปเรื่อยๆ เหมือนที่
เห็นในภาพทางขวามือ 

ผู้ เขียนมักจะพูดติดตลกเสมอๆ ว่า ถ้าเราจะ
อุปถัมภ์ใครสักคนท่ีคูณเลขไม่เป็นก็ให้ –ข้าม– เขาคนนั้นไป
เลย เพราะเราจะมีปัญหาในการท างานกับเขา! 

โปรดสังเกตว่าเราเริ่มใช้ค าว่า “อุปถัมภ์” ในการ
อธิบายธุรกิจ 

เอาล่ะต่อไป เลื่อนไปทางขวาของคอลัมน์ 2x2 
แล้วให้ท่านเขียน 3x3 ลงไป พร้อมกับพูดว่า “ทีนี้ คุณ
อุปถัมภ์ 3 คนแล้วคุณสอน 3 คนนี้ให้อุปถัมภ์ 3 คนเข้ามา นั่นจะท าให้เกิดอีก 9 คน
ขึ้น (โปรดสังเกต เราได้เริ่มใช้ค าว่า “สอน” แล้วด้วย) หลังจากนั้น คุณก็สอน 3 คน
ของคุณให้รู้ว่าจะสอน 9 คนนั้นอย่างไร เพื่อที่ 9 คนนั้นจะอุปถัมภ์อีกคนละ 3 คน 
ตอนนี้คุณก็มีเพิ่มอีก 27 คน ท าลึกลงไปอีก 1 ช้ัน คุณก็จะมีอีก 81 คนเข้ามา” โปรด
สังเกตความแตกต่างระหว่าง 16 และ 81 ให้ดึงความสนใจของพวกเขามาที่ตัวเลขที่
เพิ่มขึ้นนั้น และถามพวกเขาว่าพวกเขาเห็นตัวเลขที่แตกต่างกันค่อนข้างมากเหล่านี้
ไหม หลังจากนั้นช้ีให้พวกเขาเห็นว่า ความแตกต่างท่ีแท้จริง คือ หนึ่ง! ทุกๆ คนเพียง
แค่ท าการอุปถัมภ์ เพ่ิมขึ้นอีก 1! โดยปกติท่านจะได้เห็นปฏิกิริยาจากผู้ฟังเมื่อพวกเขา
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พบสิ่งนี้ แต่ขอให้ท่านน าเสนอต่อไป แล้วท่านจะได้
เห็นปฏิกิริยาทางบวกของผู้ฟังเพิ่มขึ้นเรื่อยๆ 

สมมติว่าท่านอุปถัมภ์ 4 คนเข้ามาในธุรกิจ 
เคลื่อนไปทางขวาของคอลัมน์ 3x3 ขอให้ท่านเขียน
ตัวเลขทวีคูณซ้ าลงมาอีกครั้งเหมือนอย่างในภาพ และ
ขอให้ท่านเขียนไปพูดไป 

“มาดูกันว่ าจะเกิดอะไรขึ้น  ถ้ าทุกคน
อุปถัมภ์เพ่ิมขึ้นอีก 2 คน” ขณะที่ท่านเขียนตัวเลข 
ให้ท่านพูดว่า “คุณอุปถัมภ์ 4 และสอนพวกเขาให้
อุปถัมภ์อีกคนละ 4 หลังจากนั้นคุณก็สอน 4 คนของ
คุณ ให้สอน 16 คนของพวกเขา ให้อุปถัมภ์อีกคนละ 4 คุณก็จะได้อีก 64 คนเข้ามาใน
กลุ่ม ท างานลึกลงไปอีก 1 ช้ัน กลุ่มของคุณก็จะมีอีก 256 คนเข้ามา” 

ขอให้ท่านช้ีให้ผู้ฟังเห็นประเด็นซ้ าอีกครั้ง “ตอนนี้เรามาพิจารณาความ
แตกต่างท่ีแท้จริงกันอีกครั้ง” 

โดยปกติแล้วท่านจะจับปฏิกิริยาของผู้ฟังได้
อีกครั้ง เมื่อพวกเขาเริ่มเข้าใจประเด็นส าคัญ และพวก
เขาก็จะชิงพูดขึ้นก่อนว่า “ความแตกต่างที่แท้จริง ก็
คือ ทุกๆ คนเพียงแค่อุปถัมภ์ เพ่ิมขึ้นอีก 2 คน!” 

เราจะจบบทฝึกสอนนี้ท่ีเลข 5 ตอนนี้ผู้ฟังเริ่ม
เข้าใจประเด็นหลักแล้ว และความคิดของพวกเขาก็เริ่ม
คล้อยตามท่าน ขณะที่ท่านเขียนคอลัมน์สุดท้ายของ
ภาพ ท่านจะไม่พูดถึง “การอุปถัมภ์” และ “การสอน” 
ก็ได้ เขียนตัวเลขและเพียงแค่พูดว่า “5 คูณ 5 เท่ากับ 
25, คูณอีก 5 เป็น 125, คูณอีก 5 ก็จะเป็น 625 และนี่
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แหละคือ ความแตกต่างที่น่าอัศจรรย์!” อีกครั้ง ความแตกต่างที่แท้จริง ก็คือ ทุกๆ 
คนเพียงแค่อุปถัมภ์ เพ่ิมขึ้นอีก 3 คน 

ดูที่ ‘บรรทัดล่ำงสุด’ 

คนส่วนใหญ่สามารถที่จะท าการอุปถัมภ์เพิ่มอีก 
1, 2 หรือ 3 แต่โดยปกติเราจะพบว่ามันเป็นเรื่องยาก
มากๆ ที่จะท าการอุปถัมภ์ที่ตัวเลขบรรทัดล่างสุด คือ 16, 
81, 256 และ 625 

ขอให้ท่านเห็นภาพตัวท่านเองอยู่ ในตัวเลข
คอลัมน์สุดท้าย บริหารจัดการเวลาของท่าน เพื่ออุปถัมภ์
คนที่จริงจังจ านวน 5 คนเข้ามาในโปรแกรมธุรกิจ “5” 
คนบนสุดของคอลัมน์ คือคนจริงจังที่ท่านได้อุปถัมภ์เข้า
มา และต้องการจะสร้างธุรกิจของพวกเขาเอง กว่าท่านจะ
พบ 5 คนนี้ ท่านอาจจะต้องอุปถัมภ์คนถึง 10, 15 หรือ 
20 คน 

และเมื่อใดที่ท่านเข้าใจบทฝึกสอนการน าเสนอบนกระดาษเช็ดปาก ทั้ง 10 
บทอย่างถ่องแท้ ท่านจะพบว่าคนของท่านจะจริงจังกับธุรกิจนี้ได้เร็วกว่า คนที่เข้ามา
ในองค์กรโดยไม่รู้จักบทฝึกสอนเหล่านี้ หนังสือเล่มนี้จะสอนท่านว่า ท่านจะต้อง
ท างานอย่างไรกับคนของท่าน ซึ่งน่ันแหละที่ท าให้พวกเขาจริงจังกับธุรกิจนี้ได้เร็วกว่า 
ขอให้สังเกตภาพทางขวา เมื่อท่านได้อุปถัมภ์ 5 คนเข้ามาแล้ว และพวกเขาก็ได้
อุปถัมภ์ 5 คน และอุปถัมภ์ต่อๆ กันไป เขียนลงไปเป็นแถว ... ท่านบวกเลขในวงกลม
ทั้งหมด ท่านจะมีคนจริงจังจ านวน 780 คนในองค์กรของท่าน 
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ขนำดขององค์กรส ำคัญต่อ ‘ยอดจ ำหนำ่ย’ 

การท าเช่นนี้จะช่วยท่านตอบค าถามที่ว่า “ไม่มีใครต้องออกไปขายสินค้า
เลยหรือ?” ถ้าท่านได้กลายเป็นคนจริงจังคนหนึ่งแล้ว ท่านก็ได้รู้ค าตอบทั้งหมดของ
ค าถามนี้ไปแล้วเช่นกัน ดังนั้น แค่ท่านใช้บทฝึกสอนการน าเสนอบนกระดาษเช็ดปาก
บทนี้กับคนของท่าน อธิบายตั้งแต่ 2x2 เป็น 4 ไปเรื่อยๆ จนกระทั่งกลายไปเป็นผู้
จ าหน่ายจ านวน 780 คน 

ในองค์กรการตลาดหลายชั้นที่ใดก็ตาม ถ้าท่านมีคน 780 คน ที่แค่ซื้อสินค้า
ใช้เอง ท่านก็จะมียอดจ าหน่ายขนาดใหญ่แล้ว และนี่เรายังไม่ได้รวมถึงคนเหล่านั้นท่ี
ไม่ได้จริงจัง และแค่เป็น “ผู้ซื้อสินค้า”) สรุปย่อๆ ถ้าท่านก าลังสร้างธุรกิจอย่างถูกต้อง 
ในกระบวนการของการแบ่งปันโอกาส ท่านจะมีใครบางคนที่ยังไม่ต้องการรับ
ประโยชน์จากธุรกิจนี้ ท่านจะพบว่าหลายๆ คนในกลุ่มนี้ ถ้าไม่เป็นผู้ซื้อสินค้าราคา
ขายส่ง ก็จะเป็นลูกค้าปลีก 

ตอนนี้เรากลับมาดูกันต่อว่าธุรกิจเติบโตขึ้นได้อย่างไร ถ้าคนจริงจัง 780 คน
ของท่านทั้งหมดมีเพื่อน 2, 3, 4 หรือ 5 คน...สมมติว่าพวกเขามีลูกค้าคนละ 10 คน 
ซึ่งเป็นกลุ่มคนที่มาจากเพื่อนๆ ญาติๆ และคนรู้จัก นั่นท าให้เกิดลูกค้ามากถึง 7,800 
คน! บวกกับผู้จ าหน่ายอีก 780 คนของทา่นเข้าไป 

–ลองคิดดูว่า ผู้ซื้อสินค้าใช้เองจ านวน 8,580 คน บวกกับคนอีกจ านวนหนึ่ง
ที่ไม่จริงจัง แต่เป็นเพียง “ผู้ซื้อสินค้า” จะสามารถให้ผลก าไรแก่ธุรกิจของท่านไหม? 
และนั่นคือวิธีที่เราท าเงินได้มากมายไม่ว่าท่านจะอยู่ในธุรกิจการตลาดหลายช้ันท่ีไหน
ก็ตาม –โดยการมีคนจ านวนมากท างานกันคนละเล็กคนละน้อย แต่โปรดจ าไว้อย่าง
หนึ่งว่า ท่านก าลังท างานกับคนจริงจังเพียงแค่ 5 คน ไม่ใช่ทั้งกองทัพ! 
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‘ฟรอนท์ไลน’์ เยอะเกนิ 

แนนซี่และผู้เขียนมักพบเสมอๆ ว่า ผู้คนในโปรแกรม MLM อื่นๆ หรือของ
พวกเราเองแต่เป็นสายงานอ่ืน มักจะประหลาดใจว่า องค์กรของเราเติบโตขึ้นรวดเร็ว
ได้อย่างไร พวกเขาอยู่ในโปรแกรมธุรกิจของพวกเขามานานกว่าเรา แต่ก าลังเกา 
“คลังความคิด” ที่อยู่เหนือคอพวกเขา และถามว่า “คุณพอจะบอกผมได้ไหมว่า คุณ
ก าลังท าอะไรที่ผมไม่ได้ท า?” 

เรามักจะถามเขากลับไปว่า “คุณมีฟรอนท์ไลน์อยู่กี่คน ที่คุณก าลังท างาน
ด้วย?” (ฟรอนท์ไลน์ หมายถึง ผู้จ าหน่ายในองค์กรของท่าน ผู้ซึ่งอยู่ติดถัดจากท่านลง
ไปตามสายงานดาวน์ไลน์ บางทีพวกเขายังถูกเรียกว่า ผู้จ าหน่าย “ช้ันแรก” ของท่าน 
ซึ่งเป็นคนที่ท่านอุปถัมภ์โดยตรง) 

ผู้เขียนมักจะได้ค าตอบตั้งแต่ 25 ไปจนถึง 50 หรือมากกว่านั้นก็มี ผู้เขียนยัง
รู้จักคนอีกมากมายใน MLM ที่มีฟรอน์ไลน์ติดตัวมากกว่า 100 คน และผู้เขียน
รับประกันกับท่านได้เลยว่า เมื่อใดที่ท่านเข้าใจหลักการต่างๆ ซึ่งได้ถูกอธิบายไว้แล้ว
ในหนังสือเล่มนี้ ท่านจะแซงหน้าคนเหล่านั้นใน 6 เดือน แม้ว่าคนเหล่านั้นจะอยู่ใน
ธุรกิจมาแล้ว 6-8 ปีกต็าม 

อย่ำเกิน 5 คน 

ผู้เขียนจะพูดถึงประเด็นนี้อีกครั้งในบทฝึกสอนการน าเสนอบนกระดาษเช็ด
ปาก #2 ซึ่งมีหัวเรื่องว่า “อาการล้มเหลวของนักขาย” ในการตลาดหลายช้ัน ตอนนี้
ผู้เขียนจะให้ตัวอย่างง่ายๆ เพื่อแสดงให้ท่านเห็นว่า ท าไมการมีฟรอนท์ไลน์ติดตัวมาก
เกินไปจึงไม่ดี 
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ลองวิเคราะห์พิจารณาถึง กองทัพบก กองทัพเรือ กองทัพอากาศ นาวิก
โยธิน และกองก าลังรักษาดินแดน ตั้งแต่ระดับต่ าสุดไปจนถึงบนสุดของเพนตากอน 
(ถ้าเปรียบกับประเทศไทยก็น่าจะเทียบได้กับกองบัญชาการทหารสูงสุด) ไม่มี
นายทหารคนไหนเลยที่จะพยายามก ากับการโดยตรง กับผู้ใต้บังคับบัญชาเกิน 5 หรือ 
6 คน (อาจจะมีข้อยกเว้นบ้าง แต่เกิดขึ้นค่อนข้างยาก) ขอให้คิดเรื่องนี้ให้ดี เรามี 
West Point (โรงเรียนนายร้อยทหารบกที่มี ช่ือเสียงของอเมริกา) Annapolis 
(โรงเรียนนายเรือของอเมริกา) ที่มีอายุมามากกว่า 200 ปี พวกเขาไม่มีความคิดว่า 
นายทหารควรก ากับการโดยตรงเกิน 5 หรือ 6 คน คราวนี้ท่านบอกผู้เขียนซิว่า ท าไม
คนที่อยู่ในองค์กรการตลาดหลายชั้น และก าลังท างานกับผู้จ าหน่ายติดตัว 50 คน ถึง
คิดว่าตัวเขาเองจะสามารถท างานได้อย่างมีประสิทธิภาพ พวกเขาไม่มีทางท าได้! นั่น
คือเหตุผลว่าท าไมคนจ านวนมากมายจึงล้มเหลว ขอให้ท่านอ่านต่อไปเรื่อยๆ แล้วท่าน
จะเข้าใจเหตุผลนั้นมากยิ่งขึ้น 

ท่านไม่ควรท างานกับคนจริงจังมากเกินกว่า 5 คนต่อครั้ง อย่างไรก็ตามท่าน
ต้องแน่ใจว่า เมื่อไรที่ท่านอุปถัมภ์คนของท่าน ท่านต้องเริ่มท างานกับกลุ่มคนที่ลึกลง
ไป เมื่อมาถึงจุดที่คนจริงจังของท่านไม่ต้องการท่านอีกแล้ว คนจริงจังเหล่านั้นจะ
แยกตัว และเริ่มสายงานใหม่ด้วยตัวเขาเอง เมื่อถึงตอนนี้ตัวท่านเองก็จะมีอิสระที่จะ
ท างานกับคนจริงจังคนใหม่ แต่ขอให้รักษาจ านวนคนจริงจังที่ท่านต้องท างานอย่าง
ใกล้ชิดไว้ท่ี 5 คน 

ในบางบริษัทอาจจะยอมให้ท่านท างานอย่างมีประสิทธิภาพกับคนเพียง 3 
หรือ 4 คนต่อครั้ง แต่ไม่มีใครเลยที่ผู้เขียนรู้จักจะสร้างสายงานได้อย่างมีประสิทธิภาพ
กับคนจริงจังเกิน 5 คน 

บทฝึกสอนการน าเสนอบนกระดาษเช็ดปากในหนังสือเล่มนี้มีความเช่ือมโยง
กัน ท่านอาจจะมีค าถามมากมายในตอนนี้  ค าถามจะค่อยๆ ถูกลบออกไปเรื่อยๆ 
ขอให้ท่านอ่านต่อไป  
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บทที่ 3 
บทฝกึสอนการน าเสนอบนกระดาษเชด็ปาก 

Napkin Presentation #2 

อาการลม้เหลวของนกัขาย 

นานหลายปีมาแล้วที่เราสังเกตเห็นว่านักขายมากประสบการณ์ต้องมาตกท่ี
นั่งล าบากในช่วงประคับประคองไม่ให้ธุรกิจเครือข่ายพังทลาย 

เหตุใดนักขายมากมายจึงล้มเหลวเมื่อเข้ามาท าธุรกิจการตลาดหลายช้ัน? 
บทฝึกสอนที่ 2 นี้ จะให้ความกระจ่างต่อข้อผิดพลาดที่มักพบบ่อยๆ ซึ่งเกิดขึ้นเพราะ
ความเชี่ยวชาญด้านการขาย 

ในบทนี้ผู้เขียนจะอธิบายว่า ท าไมเราควรอุปถัมภ์ครู 10 คน แทนที่จะเป็น
นักขาย 10 คน 

แต่ตอนนี้อย่าเพ่ิงเข้าใจผู้เขียนผิด ผู้เขียนคิดว่านักขายที่เก่งๆ ก็สามารถ
สร้างสินทรัพย์มหาศาลให้กับองค์กรของท่านได้ ถ้าเพียงแค่เขาจะท าเหมือนอย่างที่
คนอื่นๆ ท า นั่นคือท าความเข้าใจและใช้บทฝึกสอนการน าเสนอบนกระดาษเช็ดปาก
ทั้ง 10 บท ในการท าธุรกิจ 
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คนส่วนใหญ่สับสนกับค ากล่าวข้างต้น แต่จ าไว้ว่า พวกเขายังไม่เข้าใจว่า 
MLM เป็นวิธีการท าตลาดวิธีหนึ่ง เราไม่ได้ก าลังอุปถัมภ์คนเข้ามาในองค์กรเพื่อ
ออกไปขายตรง เราก าลังอุปถัมภ์พวกเขาเข้ามาในโปรแกรมการตลาดหลายชั้น 

ปัญหาที่มักจะเกิดขึ้นบ่อยๆ กับนักขายก็คือ เมื่อไรที่นักขายได้เห็นสินค้าที่มี
คุณภาพช้ันเยี่ยม พวกเขาอยากจะเอามันไปขาย และแน่นอน พวกเขามีความสามารถ
สูงมากที่จะรวบรวมข้อมูลเพื่อขาย –พวกเขาไม่ต้องการให้เราไปบอกเขาว่า ขาย
อย่างไร เพราะพวกเขาคือผู้เช่ียวชาญมืออาชีพอยู่แล้ว แต่ประเด็นก็คือ เราก็ไม่ได้
ต้องการจะไปบอกนักขายเหล่านั้นว่า มันขายอย่างไร สิ่งที่เราต้องการจะบอกพวกเขา
ก็คือ จะต้องสอน และอุปถัมภ์ และสร้างองค์กรการตลาดหลายช้ันให้ประสบ
ความส าเร็จและมีขนาดใหญ่อย่างไร และพวกเขาหรือไม่ว่าใครก็ตามก็สามารถจะท า
ธุรกิจนี้ได้โดยไม่ต้องออกไปขายอะไรทั้งนั้น ตามความเข้าใจและค าจ ากัดความค าว่า 
“ขาย” ซึ่งผู้เขียนได้เคยกล่าวไปแล้วก่อนหน้านี้ 

ถ้าท่านไม่สามารถน่ังลงกับนักขายเหล่านั้น และอธิบายเรื่องง่ายๆ ไม่กี่เรื่อง
เกี่ยวกับการตลาดหลายช้ัน และท าไมมันจึงแตกต่างจากขายตรง มันจะมีแนวโน้มสูง
มากที่พวกเขาจะออกไปท าผิดทิศผิดทาง ผู้เขียนมีตัวอย่าง 2-3 ตัวอย่างจะมาแสดงให้
ท่านได้เห็น ในระหว่างที่เราฝึกสอนการน าเสนอบนกระดาษเช็ดปากบทนี้  

คนส่วนใหญ่ (โดยเฉพาะอย่างยิ่งนักขาย) มักจะคิดว่า ถ้าท่านอุปถัมภ์ใคร
สักคนหน่ึง ท่านก็ได้ลอกแบบความรู้และทักษะของท่านแล้ว (ให้ท่านวาดวงกลม 1 วง 
และอีก 1 วงข้างใต้) มีอยู่ก่อนแล้ว 1 คน ตอนนี้เป็น 2 คนแล้ว มัน
ฟังดูมีเหตุมีผล แต่นั่นไม่จริง!  

เหตุผลที่มันไม่จริงก็เพราะว่า ถ้าคนหนึ่งซึ่งแทนด้วย
วงกลมบนสุด (ผู้อุปถัมภ์) จากไป อีกคนที่เขาอุปถัมภ์ไว้ก็จะจากไป
ด้วยเช่นกัน เขาจะไม่ท าต่อ ท่านต้องอธิบายให้คนของท่านรู้ว่า ถ้า

 

 

ท่าน 
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พวกเขาต้องการลอกแบบให้ได้จริงๆ พวกเขาต้องมีอย่างน้อย 3 ชั้นลึก ความรู้และ
ทักษะของพวกเขาจึงจะเรียกได้ว่าถูกลอกแบบแล้ว 

ถ้าผู้อุปถัมภ์ของท่านทิ้งท่านไปก่อนที่ท่านจะมีโอกาสได้เห็นว่าโปรแกรม 
MLM ท าเงินได้จริงๆ เป็นไปได้อย่างมากที่ท่านจะสรุปเอาเองว่า MLM เป็นเรื่อง
เหลวไหล เสียเวลาเปล่า มันท าเงินไม่ได้หรอก เพราะว่าผู้อุปถัมภ์ของท่านท าไม่ได้ 
และเนื่องจากเขาเป็นผู้อุปถัมภ์ท่านเข้ามาในธุรกิจ เขาย่อมรู้เกี่ยวกับธุรกิจมากกว่า
ท่านแน่นอน 

ลอกแบบ 3 ชัน้ลึก 

สมมติว่าท่านอยู่ตรงนี้  (ให้ท่านวาด
วงกลม 1 วง และเขียนค าว่า “ท่าน” ลงไปตรง
กลาง) ท่านอุปถัมภ์ ทอม (Tom) (วาดวงกลมอีก
วงใต้วงกลม “ท่าน” แล้วเขียนช่ือ “ทอม” ลงไป
ในวงกลมนั้น แล้วลากเส้นเช่ือมวงกลมทั้งสอง) 
ตอนนี้ถ้าท่านทิ้งทอมไป และทอมก็ไม่รู้ว่าเขา
จะต้องท าอะไร (เพราะว่าท่านยังไม่ได้สอนเขา) 
นั่นแหละคือจุดจบของสายงาน แต่ถ้าท่านสอน ทอม ให้รู้ว่าจะต้องอุปถัมภ์/
สปอนเซอร์อย่างไร และเขาก็ได้อุปถัมภ์/สปอนเซอร์ แครอล (Carol) เข้ามา ท่านเพ่ิง
ก าลังเร่ิมต้นท าการลอกแบบตัวท่านเอง 

แต่ถ้าทอมไม่ได้เรียนรู้วิธีสอนแครอลให้อุปถัมภ์/สปอนเซอร์เป็น มันจะ
ค่อยๆ ริบหรี่ลงจนดับไปในที่สุด และนั่นก็คือจุดจบของสายงานเช่นกัน ท่านจะต้อง
สอนทอมให้รู้วิธีสอนแครอลให้รู้วิธีอุปถัมภ์/สปอนเซอร์ จากนั้นแครอลก็จะมี
ความสามารถท่ีจะอุปถัมภ์/สปอนเซอร์เบทตี้ (Betty) หรือใครก็ตามเข้ามาในสายงาน 

ทอม 

แครอล 

เบทตี้ 

 

 

 

 

สอน 

ใหรู้ว้ธิีสอน 

ใหรู้ว้ธิอีปุถมัภ/์

สปอนเซอร ์

ท่าน 
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ตอนนี้ท่านมีคน 3 ชั้นลึก ซึ่งท าธุรกิจเป็นแล้ว ถ้าท่านจากไป (ท างานกับคน
อื่นหรือย้ายไปสร้างธุรกิจในพื้นที่อื่น) สายงานนี้ก็ยังคงเติบโตต่อไปได้ ผู้เขียนขอเน้น
ว่า ท่านจะต้องลงไป 3 ชั้นลึก! ท่านไม่มีอะไรเลยจนกว่าท่านจะเป็น 3 ชั้นลึกและ
ท่านต้องได้ถูกลอกแบบแล้ว –มีใครคนหนึ่งในสายงาน ‘ท าธุรกิจ MLM เป็น’ 

ถ้ามาถึงจุดที่ท่านไม่เหลืออะไรจะสอนคนจริงจังของท่านแล้ว นั่นเท่ากับว่า
ท่านได้ถือกุญแจที่จะท าให้ท่านประสบความส าเร็จมากกว่าคนส่วนใหญ่ในโปรแกรม
การตลาดหลายชั้น 

สุดยอดนักขำย 

ทีนี้ย้อนกลับมาดูซิว่าเกิดอะไรขึ้นกับ “นัก
ขาย” พวกเขาเฝ้าดูการสาธิตสินค้า ได้ยิน และอ่าน
บทความต่างๆ จากผู้ที่เคยใช้ เขารู้ว่าสินค้ายอดเยีย่ม
อย่างไรบ้าง เขาสวมยุทธภัณฑ์ออกรบด้วยข้อมูล
เหล่านี้ เขาแค่เดินไปตามทางของเขา และก็ออกไป 
และ “ขายอย่างบ้าคลั่ง” –ยังไม่ลืมกันใช่ไหมว่า พวก
เขาเช่ียวชาญการขาย! พวกเขาเคยอยู่ในธุรกิจขาย
ตรง และพวกเขาไม่เคยมีปัญหากับการติดต่อเข้าพบคนแปลกหน้า 

เยี่ยมมาก! ต่อจากนั้นท่านก็พูดกับสุดยอดนักขายไปว่า (สมมติว่าเขาช่ือ ชา
ลี) “คุณชาลี (Charlie) ถ้าคุณต้องการจะท าเงินก้อนโต คุณไม่มีทางท ามันได้ด้วยตัว
คุณเอง คุณจ าเป็นจะต้อง อุปถัมภ์ คนจริงจังเข้ามาในธุรกิจคุณ” 

แล้วชาลีจะท าอะไรต่อไปล่ะ? เขาก็จะออกไปแล้วก็สปอนเซอร์, สปอนเซอร์
, สปอนเซอร์ ... เขาจะสปอนเซอร์ราวกับพายุบุแคม ในโปรแกรมการตลาดหลายชั้น 
“นักขาย” เก่งๆ สามารถจะสปอนเซอร์ได้ 3-4 คนต่อสัปดาห์ 

ขาย หมายถึง “การเข้าพบ

คนแปลกหน้าและพยายาม

ขายบางสิ่งให้กับคนคนนั้น 

ทั้งๆ ที่คนคนนัน้ไม่ต้องการ

หรือไม่จ าเป็นต้องมี” 
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แต่นี่คือสิ่งที่จะเกิดขึ้น เขาเริ่มจับประเด็นได้ซึ่งใช้เวลาไม่นานนัก คน
เหล่านั้นจะหายไปอย่างรวดเร็ว เร็วเท่าๆ กับตอนที่พวกเขาเข้ามา ถ้าท่านไม่ท างาน
กับคนของท่านอย่างมีประสิทธิภาพ (และท่านก็ไม่สามารถท างานได้อย่างมี
ประสิทธิภาพ หากท่านท างานกับคนจริงจังเกิน 5 คนต่อ 1 ครั้ง) ท่านจะได้เห็นนัก
ขายเหล่านั้นเริ่มถอดใจ และเลิกล้มไปในท่ีสุด 

ต่อมาชาลียอดนักขายก็เริ่มท้อถอย แต่ยังพอมีความอดกลั้นเหลืออีกนิด
หน่อย และยังคิดไม่ได้ว่าอะไรก าลังเกิดขึ้น เขาออกไปมองหาอย่างอื่นอีกเพื่อน ามา
ขาย คนคนนั้นผู้ซึ่งอุปถัมภ์ชาลีไว้ ก าลังคิดว่า ชาลีจะท าให้เขารวย แต่ก็เริ่มผิดหวัง 
และในที่สุดเขาก็ยอมแพ้ไปด้วยเช่นกัน 

คนที่ท าเงินได้มากจากธุรกิจ MLM ส่วนใหญ่แล้วพวกเขาไม่เคยมีภูมิหลัง
ด้านการขายมาก่อน พวกเขาอาจจะไม่ได้มีอาชีพเป็นครู แต่พวกเขามักจะมี
ความสามารถโดยธรรมชาติในการสอน ผู้เขียนรู้จักครูและครูใหญ่โรงเรียนแห่งหนึ่ง 
หลังจากเพียงแค่ 24 เดือนก็สามารถท าเงินได้เกินกว่า $15,000 ต่อเดือน (ราว
500,000 บาทต่อเดือน) ในโปรแกรมการตลาดหลายช้ัน เขาท าเงินได้ และก าลังท า
เงินต่อไป ด้วยการสอนให้คนอื่นๆ รู้ว่าจะต้องท าธุรกิจนีอ้ย่างไร 

มำดู “บรรทัดล่ำงสุด” กันอีกท ี

ตอนนี้เรามาใส่ตัวเลขลงในวิธีการของชาลี จะ
ได้เห็นชัดยิ่งขึ้นว่าเขาไปผิดทาง เราจะสมมติว่า ชาลียอด
นักขายของเราออกไปสปอนเซอร์คนเข้ามา 130 คน และ
สมมติว่าแต่ละคนสปอนเซอร์คนเข้ามาอีกคนละ 5 คน 
เราจะได้คนเพิ่มอีก 650 คน คนท้ังหมดในองค์กรของชาลี
จะเป็น 780 คน (780 ตัวเลขน้ีคุ้นๆ กันไหม?) 
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ถามค าถามนี้กับคนของท่าน เมื่อท่านก าลังแสดงภาพนี้ “คุณคิดว่า มีวิธี
ไหนอีกบ้างไหมที่จะท าได้เร็วกว่านี้ ถ้าไม่อุปถัมภ์คนจริงจัง 5 คนและ สอนให้พวก
เขารู้ ‘วิธีสอน’ คนอ่ืนให้ท าธุรกิจนี้เป็น? 

ในทันทีที่มีค าถามย้อนมา “แล้วฉันจะสอนอะไรพวกเขาล่ะ?” ค าตอบก็คือ 
สอนสิ่งต่างๆ ที่ท่านก าลังเรียนรู้อยู่ตอนนี้ในหนังสือเล่มนี้ –บทฝึกสอนการน าเสนอ
บนกระดาษเช็ดปาก 10 บท พวกเขาจ าเป็นต้องมีความเข้าใจทั้ง 10 บท แต่ส าคัญที่ 
4 บทฝึกสอนแรก 

ขอให้ท่านสอนพวกเขาเรื่อง 2x2 = 4 และท าไมคนจึงล้มเหลว และอื่นๆ 
ท่านคิดว่าท่านจะต้องใช้เวลามากขนาดไหนในการอุปถัมภ์คน 130 คน? จะมีกี่คนที่
เลิกไปก่อนกว่าท่านจะอุปถัมภ์ถึงคนที่ 130? ท่านจะพบว่าท่านจะสูญเสียพวกเขาไป
อย่างรวดเร็ว แต่อีกทางหนึ่งท่านจะค้นพบว่าคน 780 คนท่ีผ่านเข้ามาทางบทฝึกสอน 
2x2 เป็น 4 ใน Napkin Presentation #1 มีอัตราการคงอยู่ที่ค่อนข้างสูง 

เมื่อใดที่ท่านแสดงบทเรียนนี้ให้กับนักขาย และนักขายคนนั้นเข้าใจมัน เขา
ก็จะพูดว่า “อะฮ่า ตอนนี้ผมเห็นภาพแล้วว่าผมต้องท าอะไร...และผมจะออกไปท า” 

ข้อควรระวัง: ท่านต้องคอยดึงๆ เขาไว้บ้าง เพราะว่าเขาอาจจะยังไม่เข้าใจ
ทั้งหมดที่เราเพิ่งได้พูดกันไปในบทนี้ คนส่วนใหญ่ใน MLM จะกระตุ้นคนของเขาให้
ออกไปท าธุรกิจทันที! พวกเขาก็จะไปอุปถัมภ์คนเข้ามา และผู้จ าหน่ายใหม่ของพวก
เขาจะกลับมาหาและบอกว่า “ผมมีคนใหม่ 5 คนเมื่อสัปดาห์ที่แล้ว!” แล้วท่านก็บอก
ว่า “เยี่ยมไปเลย!” และท่านก็ให้ก าลังใจด้วยการแตะหลังเขาเบาๆ สัปดาห์ต่อมา เขา
ก็ได้คนมาเซ็นใบสมัครเพิ่มอีก 5 คน แล้วเกิดอะไรขึ้นกับ 5 คนที่เซ็นใบสมัครไปเมื่อ
สัปดาห์แรก? พวกเขาแยกย้ายหายหน้ากันไปหมดแล้ว! 

ถ้าท่านเข้าใจ “อาการล้มเหลวของนักขาย” ท่านยังคงสามารถกระตุ้นพวก
เขาได้ แต่ในเวลาเดียวกันก็ต้องเน้นความส าคัญที่ว่าพวกเขาจ าเป็นจะต้องอุปถัมภ์ 5 
คนจริงจัง และก็ช่วย 5 คนจริงจังนั้นออกสตาร์ท  
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หลังจากที่ผู้เขียนได้อุปถัมภ์คนคนหนึ่งเข้า
มาแล้ว มันส าคัญส าหรับผู้เขียนที่จะท างานกับเขา 
และช่วยพวกเขาอุปถัมภ์คนอื่นๆ มากกว่าที่ผู้เขียน
จะออกไปอุปถัมภ์อีกคนเพื่อตัวผู้เขียนเอง ผู้เขียนจะ
ไม่เน้นย้ าประเด็นนี้ให้มากเกินไป ท่านจะได้พบกับ
ประเด็นนี้อีกครั้งในอีก 2 บทฝึกสอนถัดไป 

ในสายงานหนึ่งที่ผู้เขียนเกี่ยวข้อง ผู้เขียน
ได้อุปถัมภ์คาร์ล (Carl) คาร์ลบอกผู้เขียนว่าเขาก าลัง
จะอุปถัมภ์ลูกสาวในเทนเนสซี่ และเธอก็รู้จักทุกๆ 
คนในเมือง ตอนนั้นเราก าลังคุยกันทางโทรศัพท์ และ
ผู้เขียนก็บอกเขาไปว่ามันเยี่ยมมาก แต่ผู้เขียนก็ต้อง
รีบบอกเขาอีกว่า ผู้เขียนจ าเป็นจะต้องบอกบางสิ่งกบั
เขาเพื่อที่ เขาจะได้บอกต่อไปยังลูกสาวของเขา 
ผู้เขียนได้ถามเขาว่า เขามีกระดาษและดินสออยู่ใน
มือไหม (ซึ่งเขามี) และผู้เขียนก็ขอให้เขาเขียน 2x2 

เป็น 4 ลงไป และอธิบายต่อไปจนจบ ผู้เขียนแนะน าเขาให้โทรไปหาลูกสาวทันที 
เพื่อให้เธอรู้ข้อผิดพลาดที่สามารถหลีกเลี่ยงได้ และช่วยให้เธอออกสตาร์ทในทิศทางที่
ถูกต้อง เขาโทรบอกเธอ และธุรกิจของทั้งคู่ก็ก าลังดีวันดีคืน 

 และแน่นอน มันจะใหผ้ลลัพธ์ที่ดีแก่ธุรกิจของท่านด้วยเช่นกัน 

Napkin Presentation ทั้ง 

10 บท 4 บทฝกึสอนแรก

จ าเปน็อยา่งยิง่ ถ้าท่านไม่มี

เวลาให้กับบทฝึกสอน

ทั้งหมด อย่างน้อยขอให้เริ่ม

ที่บทฝึกสอนการน าเสนอบน

กระดาษเช็ดปาก #1 และ 

#2 (ในบทที่ 2 และ 3) 

เมื่อท่านได้ฝึกฝนบทฝึกสอน

เหล่านี้แล้ว ท่านจะสามารถ

แสดงมันให้กับใครก็ได้ ท่าน

อาจจะใช้เวลาแค่เพียง 5-10 

นาที นั่นก็อยู่ที่ว่าท่านจะใส่

รายละเอียดลงไปมากน้อย

แค่ไหน 
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บทที่ 4 
บทฝกึสอนการน าเสนอบนกระดาษเชด็ปาก 

Napkin Presentation #3 

สี่สิง่ทีท่า่นจ าเปน็ตอ้งท า 

ในบทฝึกสอนแรก เราบอกท่านถึงบางสิ่งที่ท่านควรท า และในบทฝึกสอนที่ 
2 เราบอกท่านถึงบางสิ่งที่ท่านไม่ควรท า ตราบเท่าท่ีท่านยังก าลังท างานในทางลึกกับ
องค์กรของท่าน ในบทฝึกสอนนี้เราจะแสดงให้ท่านได้เห็น 4 สิ่งที่ท่านจ าเป็นต้องท า 
เพื่อประสบความส าเร็จในโปรแกรมธุรกิจ MLM 4 สิ่งต่อไปนี้เป็นสิ่งท่ีท่านจ าเป็นต้อง
ท า! 

ทุกคนในการตลาดหลายช้ัน ผู้ซึ่งก าลังท าเงิน 3 ล้าน - 6 ล้านบาทต่อปี 
(และอาจจะมากกว่าน้ี) ได้ท า และก าลังท า 4 สิ่งต่อไปนี ้

ออกเดินทำง! 

เพื่อช่วยท่านจดจ า 4 สิ่งนี้ ผู้เขียนจะพูดเป็นเชิงเปรียบเปรยเพื่อให้ท่าน
สามารถน ามันไปเล่าต่อให้กับคนของท่านได้เรียนรู้ คนของท่านไม่ใช่แค่จะเข้าใจเรื่อง
เปรียบเปรยนี้เท่านั้น พวกเขายังจ าได้ด้วยว่า “จ าเป็นต้องท าอะไรบ้าง” 
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เรื่องก็คือ ท่านอยากจะขับรถพาครอบครัวท่านหนีฝนและความเฉอะแฉะ
ของรัฐวงชิงตัน ไปเที่ยวพักผ่อนอาบแดดที่รัฐแคลิฟอร์เนีย (ท่านอาจจะเปลี่ยนเป็นช่ือ
เมืองอื่นในประเทศของท่านก็ได้) ผู้เขียนจะก าหนดให้แคลิฟอร์เนียเปรียบเสมือน
จุดสูงสุดของธุรกิจนี้  และเมื่อท่านไปถึงที่นั่น นั่นหมายความว่าท่านประสบ
ความส าเร็จในโปรแกรมธุรกิจของท่านแล้ว –ท่านได้อยู่ ณ จุดสูงสุด 

สิ่งแรก ที่ท่านจ าเป็นต้องท าก็คือ เข้าไปในรถ 
และเร่ิมสตาร์ทรถ ไม่มีใครใน MLM ที่ท าเงินได้มากมาย
โดยไม่สตาร์ทรถ จ านวนเงินท่ีต้องใช้ในการเริ่มต้นขึ้นอยู่กับ
แต่ละบริษัทที่ท่านจะเลือกใช้เป็น “พาหนะ” จะมีตั้งแต่ไม่
ต้องจ่ายเลย, 400 บาท, 1,300 บาท, 3,000 บาท, 6,000 
บาท หรือกระทั่ง 15,000 บาท หรือมากกว่านี้ 

สิ่งที่ 2 ที่ท่านจ าเป็นต้องท าก็คือ ในขณะที่ท่าน
ขับรถยนต์ ท่านต้องซื้อน้ ามันเคร่ืองและเชื้อเพลิง ท่าน
จะต้องใช้เช้ือเพลิงและน้ ามันเครื่อง (สินค้า) ท่านจ าเป็น
จะต้องถ่ายเปลี่ยนน้ ามันเครื่อง และเติมเช้ือเพลิง ใน
ร ะหว่ า งที่ ท่ า น เ ดิ นทา ง ไปยั ง จุ ดสู ง สุ ด  ( ซึ่ ง ก็ คื อ
แคลิฟอร์เนีย) สินค้าที่ดีที่สุดในการท าตลาด MLM ก็คือ 
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สินค้าที่ต้องมีการบริโภคหรือซ้ือซ้ าเป็นประจ า 
ท่านจะต้องใช้สินค้าของบริษัทที่ท่านเป็นตัวแทน
จ าหน่ายด้วยตัวท่านเอง 

จ าได้ไหมที่เราได้เคยแสดงให้ท่านได้เห็น
ไปแล้ว ในบทฝึกสอนการน าเสนอบนกระดาษเช็ด
ปาก #1 ส่วนท่ีว่า กลุ่มผู้จ าหน่าย 780 คนไม่ว่าจะอยู่ใน MLM ใดๆ ก็ตาม ท่านก็จะมี
ยอดจ าหน่ายขนาดใหญ่แล้ว โดยธรรมชาติท่านจะได้เห็นความได้เปรียบในการสร้าง
ธุรกิจ MLM ด้วยสินค้าที่จ าเป็นต้องมีการบริโภคหรือซื้อซ้ า บริษัท MLM โดยมากก็
จะผลิตสินค้าในกลุ่มนี้ออกมาจ าหน่าย ส่วนสินค้าอื่นๆ ที่ไม่ได้อยู่ในกลุ่มซื้อซ้ า  ก็
มักจะท าตลาดผ่านทางขายปลีก หรือขายตรง แต่อาจจะไม่เสมอไป 

ผลที่ได้อีกอย่างหนึ่งจากการที่ท่านใช้สินค้าด้วยตัวเอง
ก็คือ ท่านจะรู้สึกตื่นเต้นกับมัน แทนที่จะต้องใช้เงินจ านวน
มากมายไปกับการโฆษณาสินค้า บริษัท MLM กลับน าเงิน
จ านวนนี้ไปใช้พัฒนาสินค้า ดังนั้นโดยปกติแล้วเรามักพบว่า
สินค้าของบริษัท MLM มักจะมีคุณภาพสูงกว่าสินค้าทั่วไปที่
วางขายตามร้านขายปลีก 

สิ่งที่ 3 ที่ท่านจ าเป็นต้องท าก็คือ เข้าเกียร์สูง แน่นอน ท่านรู้อยู่แล้วว่าไม่มี
ใครอยู่ที่เกียร์สูงได้ทันทีตั้งแต่เริ่มสตาร์ทรถยนต์ เราทุกคนจะต้องเริ่มสตาร์ทรถที่

เกียร์ว่าง (โปรดสังเกตว่าเราไม่ได้ใช้รถยนต์ “เกียร์
ออโต้”) เราอาจจะอยู่ในรถ และยังคงอยู่บนถนน 
กับกุญแจและเครื่องยนต์ที่ก าลังท างาน แต่ถ้าเรา
ไม่ออกจากเกียร์ว่าง เราก็จะไม่มีวันเดินทางไปถึง
แคลิฟอร์เนีย –หรือท่ีใดๆ ก็ตามแต่ 
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การเข้าเกียร์ ก็คือ ท่านต้องอุปถัมภ์คนเข้า
มาในธุรกิจ เมื่อท่านอุปถัมภ์คนคนหนึ่ง ท่านก าลังอยู่ที ่
เกียร์หนึ่ง ท่านควรอยู่ที่เกียร์หนึ่ง 5 ครั้ง กับ 5 คน
จริงจังของท่าน หนึ่งในบทฝึกสอนถัดๆ ไป จะแสดงให้
ท่านได้รู้ว่า ใครคือคนจริงจังท่ีท่านควรจะท างานด้วย 

ท่านต้องการให้ 5 คนจริงจังเหล่านั้นเข้า
เกียร์สูงด้วยเช่นกัน ท่านจึงสอนพวกเขาให้เข้าเกียร์
หนึ่งเป็น โดยการอุปถัมภ์คนเข้ามา เมื่อ 5 คนจริงจัง
ของท่านแต่ละคนก าลังอยู่ที่เกียร์หนึ่งคนละ 5 ครั้ง 
ท่านก็ก าลังอยู่ที่เกียร์สอง 25 ครั้ง 

 สอน 5 คนจริงจังของท่านให้สอน 5 คนของ
เขาให้เข้าเกียร์หนึ่ง 5 ครั้ง ตอนนี้ 5 คนจริงจังของท่านแต่
ละคนก าลังอยู่ที่เกียร์สองคนละ 25 ครั้ง และนั่นจะผลัก
ท่านขึ้นไปท่ีเกียร์สาม 125 ครั้ง เมื่อท่านมีผู้จ าหน่ายช้ันที่ 
3 อยู่ในองค์กรของท่าน ท่านก าลังอยู่ที่เกียร์สาม 

ท่านรู้สึกไหมว่า รถของท่านวิ่งอยู่ท่ีเกียร์สี่ได้นุ่มนวลราบรื่นมากแค่ไหน? คน
ในองค์กรของท่านก็จะรู้สึกเหมือนท่านเช่นกัน ! ท่านต้องการอยู่ที่เกียร์สูง (นั่นก็คือ
เกียร์ที่สี่) ให้เร็วที่สุดเท่าที่ท่านจะท าได้ เมื่อไรที่คนจริงจัง 5 คนแรกของท่านอยู่ที่
เกียร์สาม ท่านก็ก าลังอยู่ที่เกียร์สี่ โดยธรรมชาติแล้ว ท่านก็ต้องการให้คนของท่านอยู่
ที่เกียร์สูง หรือเกียร์ที่สี่ด้วยเช่นกัน และเมื่อไรที่
พวกเขาอยู่เกียร์สูง ท่านก็ก าลังอยู่ท่ีโอเวอร์ไดร์ฟ 

ท่านจะเข้าไปอยู่ที่เกียร์โอเวอร์ไดร์ฟได้
อย่างไร?  อย่างง่ายๆ ท่านก็ช่วยคนเหล่านั้นท่ีท่าน
อุปถัมภ์เข้ามาสอน เพื่อพา 5 คนจริงจังของพวก
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เขาเข้าเกียร์สาม ซึง่นั่นก็จะผลักให้คนจริงจังของท่านเข้าเกียร์สี่ และส่งให้ท่านอยู่ที่โอ
เวอร์ไดร์ฟ 

สิ่งที่ 4 ก็คือ ระหว่างที่ท่านอยู่บนถนน และก าลังมุ่งหน้าไปแคลิฟอร์เนีย 
ขอให้ท่านใช้เวลาแบ่งปันสินค้ากับคนที่ก าลังจะไปกับท่านด้วย ให้พวกเขาได้ทดลอง
ใช้สินค้า ให้พวกเขาได้ลองมีประสบการณ์ดีๆ กับสินค้า ถ้าเมื่อไรที่พวกเขาต้องการรู้
ว่าพวกเขาจะไปหาซื้อสินค้าได้จากท่ีไหน...ท่านเดาได้ใช่ไหมว่า ถึงตอนนั้นท่านจะท า
อะไร? ฉะนั้นจงแบ่งปันสินค้ากับเพื่อนๆ ของท่าน ส าหรับคนจ านวนหนึ่งแล้ว นี่คือ
ส่วนของการขายในธุรกิจนี้ 

ถ้าท่านสังเกตท่านจะพบว่า ตลอดบทฝึกสอนการน าเสนอบนกระดาษเช็ด
ปาก ตั้งแต่ #1 และ #2 และมาถึงบทนี้ #3 เราเพิ่งจะบอกท่านถึง 4 สิ่ง ที่ท่าน
จ าเป็นต้องท าเพื่อให้ประสบความส าเร็จ ไม่มีเลยสักครั้งที่เราจะบอกว่าท่าน ต้อง
ออกไปขาย เราบอกว่าท่านต้องไม่ออกไปขายสินค้าในแบบปกติที่คน 95% เข้าใจค า
ว่า “ขาย” แต่เราย้ าท่านว่าท่านจ าเป็นต้องแบ่งปันสินค้ากับเพื่อนๆ ท่านอาจจะ
แบ่งปันมันกับคนแปลกหน้าด้วยก็ได้ และเมื่อคนแปลกหน้าเหล่านั้นได้พบกับ
คุณประโยชน์ของสินค้า และแผนการตลาดของท่าน พวกเขาก็จะกลายมาเป็นเพ่ือน
ใหม ่
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10 ลูกค้ำหรือน้อยกวำ่ 

ท่านไม่จ าเป็นต้องมีลูกค้าจ านวนมากเลย...อย่างที่ได้เคยบอกไป 10 คนหรือ
จะน้อยกว่านั้นก็ได้ ถ้าทั้งหมดที่ท่านมีอยู่คือ 10 คน...ก็ไม่เป็นไร ข้อ 4 (ในรูปภาพ) 
นั้นคิดเป็นสัดส่วนที่เล็กมากๆ ดังนั้นแล้วจะเกิดอะไรขึ้นถ้าท่านไม่ท า  “ข้อ 4” เลย 
ท่านจะยังคงสามารถไปถึงแคลิฟอร์เนียได้ด้วยการท าเพียงแค่ 3 ข้อแรก 

แต่โปรดสังเกตให้ดี: ถ้าท่านไม่ท าข้อ 3 (เข้าเกียร์สูง) และท าข้อ 4 อย่าง
บ้าคลั่ง ท่านจะไม่มีวันได้ออกไปที่ถนนหลักเลย (นั่นคือสิ่งที่นักขายท า) เมื่อใดที่ท่าน
เข้าใจบทนี้ และได้ผูกโยงเข้ากับบทฝึกสอนการน าเสนอบนกระดาษเช็ดปาก #1 และ 
#2 ท่านก็ได้เริ่มพัฒนาทัศนคติที่ถูกทิศถูกทาง
เกี่ยวกับ MLM ขึ้นมาบ้างแล้ว 

เริ่มต้นที่การทวีคูณกับผู้จ าหน่ายใหม่ๆ 
ท่านต้องการให้เลข “5” เข้าไปฝังอยู่ในสมองของ
เขา ทั้งหมดที่ท่านต้องท าก็คือ ค้นหา 5 คนจริงจัง
ที่ต้องการท าธุรกิจนี้ให้เจอ 
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หยุดหำคนที่อยำกจะขำย 

เมื่อท่านพบปะกับผู้จ าหน่ายและถามพวกเขาว่าตอนน้ีเป็นอย่างไรบ้าง ท่าน
อาจจะได้ยินพวกเขาตอบว่า “เฮ้อ! ผมไม่เจอคนที่ต้องการขายเลย” มีค าว่า “ขาย” 
อีกแล้ว! หยุดมองหาคนที่ต้องการขายได้แล้ว และเร่ิมต้นมองหาคนที่ต้องการมี
รายได้พิเศษเพิ่ม 20,000 บาท, 40,000 บาท หรือ 50,000 บาทต่อเดือน โดยไม่ต้อง 
“ออกไปท างาน” ทุกวัน ท่านและผู้จ าหน่ายของท่านรู้จักคนแบบนั้นบ้างไหม? 
ค าตอบของท่านและของเขา ก็เหมือนกันกับของผู้เขียน “รู้จักซิ –ก็ทุกคนน่ันแหละ!” 
เพราะว่าทุกคนก็อยากจะมีเงินค่าขนมแบบนั้นเข้าบัญชี และคนเหล่านั้นแหละคือคน
ที่ท่านต้องเข้าไปพูดคุยด้วย 

ขอให้ท่านพูดคุยง่ายๆ กับผู้มุ่งหวังว่า มันอาจต้องใช้เวลาว่าง 5-10 ช่ัวโมง
ต่อสัปดาห์ไปกับการสร้างธุรกิจ แล้วท่านก็รีบพูดต่อว่า “เอ๊ะ! ผมพูดอะไรผิดไปรึ
เปล่า?” 

บางคนเข้ามาในโปรแกรมธุรกิจ MLM เซ็นใบสมัคร และคิดว่าเดี๋ยวทุก
อย่างก็จะตามมาเอง มันจะไม่เป็นเช่นนั้น ! จ าได้ไหมว่ารถยนต์ที่เราก าลังขับไป
แคลิฟอร์เนียไม่ได้ใช้เกียร์ออโต้ 

ผู้เขียนและท่านรู้จักคนมากมายที่จบจากมหาวิทยาลัย ท่านก็อาจจะจบจาก
มหาวิทยาลัยด้วยเช่นกัน และแน่นอนมันเป็นเรื่องที่ดีเรื่องหนึ่ง ท่านไปโรงเรียนทุกวัน 
ท่านเรียนตลอดวันและอีกครึ่งคืน สัปดาห์แล้วสัปดาห์เล่า เป็นปีๆ สุดท้ายเมื่อท่าน
เรียนจบ –ท่านสามารถท าเงินได้เท่าไร? 
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สร้ำงควำมร ำ่รวยมัน่คงด้วยกำรสอนสิ่งท่ีคุณก ำลังท ำ 

ดังนั้นแล้ว ขอให้ท่านใช้เวลา 5-10 ช่ัวโมงในแต่ละสัปดาห์ เรียนรู้บท
ฝึกสอนการน าเสนอบนกระดาษเช็ดปากทั้ง 10 บท และทุกๆ สิ่งเกี่ยวกับบริษัท MLM 
ที่ท่านเป็นผู้จ าหน่ายอยู่ เมื่อท่านเรียนรู้และเข้าใจทั้งหมด ท่านก็สามารถสอนบท
ฝึกสอนเหล่านั้นแก่คนอื่นๆ ได้ หนังสือที่ท่านก าลังอ่านอยู่นี้  คือกุญแจ เปิดสู่
ความส าเร็จในวันหน้า 

เราไม่อยากให้ท่านต้องมานั่งกังวลว่าท่านจะออกไปสอนได้หรือ? ในเมื่อ
ทัศนคติทีท่่านก าลังเรียนรู้อยู่จนถึงบรรทัดนี้ อาจจะเป็นครั้งแรกที่ท่านเพิ่งได้อ่านหรือ
ได้ยิน และเราก็ไม่ได้หวังกับท่านเลยจริงๆว่า ท่านจะรู้ทุกๆ อย่างดีมากพอที่จะสอน 
แต่ถึงตอนนี้เราคาดหวังจริงๆ ว่า ท่านรู้แล้วว่าท่านต้องไม่ออกไปท าอะไร! 

จ าได้ไหม ท่านจะเข้ามาในโปรแกรมธุรกิจ MLM ได้ ท่านต้องมีผู้อุปถัมภ์ 
ถ้าผู้อุปถัมภ์ของท่านเป็น “ผู้อุปถัมภ์” ตัวจริง เขาจะช่วยท่านอุปถัมภ์ 5 คนจริงจัง
ช้ันแรกให้ท่าน โปรดสังเกต: สัมพันธภาพแห่งการช่วยเหลือ ผู้อุปถัมภ์ท่านจะ
ฝึกสอนท่านไปพร้อมๆ กับท าการน าเสนอบนกระดาษเช็ดปาก ให้กับเพื่อนๆ ของทา่น 
ทั้งแบบทีละคน หรือเป็นกลุ่ม 

ผู้เขียนขอแนะน าให้ท่าน ก าหนดให้การเข้าเกียร์สูงเป็นอีกเป้าหมายหนึ่ง
ของท่าน เมื่อท่านก้าวหน้าไปถึง 20% ในโปรแกรมของท่าน ท่านควรรู้ และเข้าใจบท
ฝึกสอนการน าเสนอบนกระดาษเช็ดปากทั้ง 10 บท และก่อนที่ท่านจะไปถึง ¾ ของ
โปรแกรม ท่านควรสามารถสอนบทฝึกสอนการน าเสนอบนกระดาษเช็ดปากทั้ง 10 
บทแก่คนอื่นๆ ได้แล้ว เมื่อท่านมาถึงเกียร์สูงสุดหรือเกือบจะถึง ท่านก็จะสอนคนใน
กลุ่มของท่านให้สอนคนอ่ืนๆ ส่วนที่ดีของบทฝึกสอนเหล่านี้ ก็คือ ท่านสามารถกลาย
ไปเป็นปรมาจารย์ได้ด้วยเวลาเพียงสั้นๆ 
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ท่านสามารถนั่งลงอ่านและเรียนรู้หนังสือเล่มนี้ หรือฟังซีดีได้ซ้ าแล้วซ้ าเล่า 
ถ้าหากท่านได้รับ “มอบหมาย” ให้ต้องท างานสอนหนังสือเล่มนี้ และเนื้อหาบางส่วน
ที่เกี่ยวกับการตลาดของบริษัท MLM ที่ท่านเลือกเข้าร่วม และท่านต้องท าการฝึกฝน
การสอน 5, 6 หรือกระทั่ง 10 ครั้ง แต่อีก 1 ปีนับจากนี้ ท่านก าลังท าเงินได้มากถึง 
50,000 70,000 100,000 หรือแม้กระทั่ง 200,000 บาทต่อเดือน มันคุ้มค่าไหม กับ
เวลา 5-10 ช่ัวโมงต่อสัปดาห์? คนโดยเฉลี่ยจะใช้เวลามากกว่า 10 ช่ัวโมง/สัปดาห์ นั่ง
ดูโทรทัศน์ ท าไมจึงไม่ผันเปลี่ยนนิสัยเล็กๆ น้อยๆ นี้ มาเป็นความร่ ารวยมั่นคง สร้าง
สายธารรายได้ไหลเข้าบัญชีไว้เสริมความปลอดภัย อุ่นใจกับฐานะทางการเงินที่ดีขึ้น 
ทั้งหมดที่ท่านต้องลงมือท าก็แค่เรียนรู้ ฝึกหัดถามค าถาม และบอกเล่าแบ่งปันความรู้
ประสบการณ์กับคนอื่นๆ? 

ด้วยเนื้อหาที่ผู้เขียนได้กล่าวอธิบายมาถึงตอนนี้ ท่านเห็นด้วยกับผู้เขียนไหม
ว่า นี่คือหนทางที่ค่อนข้างจะเป็นระเบียบสวยงาม แต่ท่านต้อง  “กลับไปเรียน
หนังสือ”? ขอให้ท่านมองไปที่ต าราเรียนเป็นตั้งๆ ของท่าน และความพยายามที่ท่าน
ต้องใช้ในการเรียนรู้ต าราเหล่านั้น พวกมันท าเงินให้ท่านได้เท่าไร?  หรือบางทีมัน
อาจจะไม่ได้ก าลังท าเงินให้ท่านในแบบท่ีท่านชอบ... 

ขอตอ้นรับเข้าสู่มหาวิทยาลยั MLM! 

 

สี่สิง่ที่ทา่น

จ าเปน็ตอ้งท า 

1. เข้าไปและอุ่นเครื่องยนต์ 

2. ใช้สินค้าเอง 

3. เข้าเกียร์สูง 

4. แบ่งปันกับเพื่อนๆ (ขายปลีก) 
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ลดเวลำท ำงำน ทวีคูณรำยได้ 

ไม่ว่าคุณจะท างานให้คนอ่ืน หรือจะท างานให้ตัวคุณเอง พวกเราแต่ละ

คนก็มีเวลากนัแค่ 24 ชั่วโมงต่อวันเท่านั้น หากจะท าธุรกิจท่ัวไปหรือท าแฟรนไชส์ 

คุณก็ต้องใส่เวลาท างานยาวนานหลายชั่วโมง เพื่อให้มีโอกาสได้สุขสบาย คุณจะ

ค่อยๆ พบว่าคุณไม่ได้ก าลังเป็นเจ้าของธุรกิจ จริงๆ แล้วธุรกิจก าลังเป็นเจ้าของ

ตัวคุณ มันเป็นเจ้าของชีวิตคุณ! 

กุญแจหลักในการสร้างธุรกิจการตลาดเครือข่ายให้มีขนาดใหญ่และ

ประสบความส าเร็จม่ังคั่งยั่งยืน ก็คือระบบท่ีลอกแบบได้ง่าย น่ีคือสิ่งท่ีเรามีให้คุณ 

ในฐานะนักฝึกสอนชีวิตอิสระ (Lifestyle Trainer) 

นักฝึกสอนชีวิตอิสระ (Lifestyle Trainer) จะช่วยคุณลดเวลาท างาน 

ทวีคูณรายได้มากมายให้คุณ แทนการขายเวลาในแต่ละวันของคุณ คุณจะได้รับ

รายได้จากความพยายามคนละเล็กคนละน้อยของคนในเครือข่ายท่ีคุณสร้างขึ้น 

ผู้เข้าร่วมท้ังหมดในเครือข่ายของคุณ ต่างก็ท างานกันอย่างอิสระ เหมือนคุณ น่ัน

หมายความว่าคุณสามารถสร้างธุรกิจให้มีขนาดใหญ่แค่ไหนก็ได้ โดยไม่ต้องมานั่ง

ปวดหัวกับการจ้างงาน 

ผู้แต่งหนังสือยอดนิยม Best Selling โรเบิร์ต คิโยซากิ กล่าววา่ "คนที่

รวยทีส่ดุในโลกมองหาโอกาสและสรา้งเครอืขา่ย สว่นคนอืน่ๆ ก าลงัมองหางาน

ท า" ลดเวลาท างาน ทวีคูณรายได้ด้วยการสร้างเครือข่าย  
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ปรัชญำของ ดอน&แนนซ่ี เฟียล์ล่ำ 

ใช้เวลา 15 นาที หาให้พบว่าเขา/เธอยินดีใช้เวลาเรียนรู้วิธีขับ
พาหนะไหม ไม่ใช่เสียเวลาอธิบายไป 1 ถึง 4 ชั่วโมงแล้ว เพ่ิงจะมารู้ว่า ยัง
ไม่ต้องการเรียนรู้/หัดท า 

 

ท ำงำนด้วยวิธีท่ีดีกว่ำวันเก่ำๆ 

1. เปิดโอกำสให้เพื่อน 

พูดคุยกับเพ่ือนเกี่ยวกับการใช้ชีวิตและความหมายของการเป็น
เจ้าของชีวิตตัวเอง ให้นามบัตรของท่านแก่พวกเขา เพ่ือให้พวกเขาเข้าไป
ดูเวบไซต์ Lifestyle Trainer ของท่าน ใช้เวลาไม่เกิน 5 นาที 

2. ส่งหนังสือออกไป 'สอนธุรกิจ' แทนท่ำน 

ช่วยพวกเขาให้รู้จริงและเข้าใจการท าธุรกิจการตลาดเครือข่าย 
โดยให้เพ่ือนของท่านยืมหนังสือพร้อมซีดี การน าเสนอ 45 วินาที ซึ่งจะ
เปลี่ยนชีวิตคุณ ของ ดอน เฟียล์ล่า ใช้เวลา 1 นาที 
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อำหำร 
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3. มีใครบ้ำง “จริงจัง” 

มองดูซิว่าใครที่ให้ค ามั่นสัญญา ถามเพ่ือนของท่านว่า "คุณยินดี
กลับไปเรียนหนังสือไหม จัดเวลา 5-10 ชั่วโมงต่อสัปดาห์ นาน 6 เดือน 
เพ่ือเรียนรู้วิธีท าธุรกิจนี้ เพ่ือมีเวลา มีเงิน ท าชีวิตให้ดีขึ้น" (30 วินาที!) ถ้า
พวกเขาตอบว่า ยินดีเข้าร่วม –ให้ท าข้อ 4 แต่ถ้าพวกเขาตอบว่า ยังไม่ท า –
ให้ท่านแบ่งปันสินค้า/บริการของท่านกับพวกเขา ท่านอาจจะได้เพ่ือนเป็น
ลูกค้า ใช้เวลา 2 นาที 

4. เซน็ใบสมัครผู้จ ำหน่ำยใหม่ 

แบ่งปันพาหนะของท่าน (บริษัท , สินค้า, แผนการตลาด) การ
น าเสนอพาหนะข้ันต้นควรใช้เวลาไม่เกิน 10 นาที หลังจากนั้นให้เขาเซ็นใบ
สมัครเป็นผู้จ าหน่าย 

5. “ลอกแบบ” ก่อก ำเนิดพลังทวีคูณ 

คอยช่วยเหลือผู้จ าหน่ายใหม่ของท่านจนกว่าเขาจะสามารถท าซ้ า 

4 ข้อข้างต้นได้เองกับเพ่ือนๆ ของเขา 
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ท ำตลำดตำมสไตล์ท่ีคุณชอบ! 

คุณเคยเล่าถึงร้านอาหาร หนัง หนังสือ หรือเครื่องใช้เจ๋งๆ ให้

คนอื่นได้รู้จักบ้างไหม? ถ้าเคย คุณก็ก าลังท าตลาดตามสไตล์ที่คุณชอบ 

หรือเรียกกันทั่วไปว่า การตลาดแบบ "บอกต่อ" และเป็นการท าตลาด

ที่ทรงอานุภาพมากที่สุดวิธีหนึ่ง คุณเล่าถึงสิ่งดีๆ เรื่องเจ๋งๆ มากมาย

มากี่ปีแล้ว แล้วคุณได้รับรายได้เท่าไร จากการท าตลาดตามสไตล์ของ

คุณ? 

บริษัททั้งหลายต่างก็จ่ายเงินหลายล้านเหรียญให้กับการ

โฆษณาประชาสัมพันธ์ ด้วยหมายว่า คนจะมาซื้อสินค้าของพวกเขา 

บริษัทการตลาดเครือข่ายสามารถจ่ายให้ผู้เข้าร่วมได้ เพราะว่าบริษัท

ไม่ได้อาศัยการโฆษณาแสนแพงโปรโมทสินค้า แทนที่จะจ่ายไปเป็นค่า

โฆษณา บริษัทจะน าเงินนั้นมาจ่ายให้กับคนที่บอกเล่าถึงสินค้าที่เขาเอง

ก็ชอบและใช้อยู่ ก็เหมือนกับที่เขาเล่าถึงสินค้าหรือบริการที่เขาชอบและ

ใช้อยู่อื่นๆ อีกเป็นร้อยสิ่งอย่าง แต่ถ้ามีคนซื้อสิ่งที่พวกเขาบอก บริษัท

การตลาดเครือข่ายก็จะให้เงินพวกเขา 

คุณเคยได้รับรายได้จากธรรมชาติปกติของคุณไหม? 

ตอนนี้ คุณสามารถท าเงินได้ไม่จ ากัดตามสไตล์ของคุณเอง! 
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ผู้ที่ประสบความส าเร็จและผู้ที่มี ช่ือเสียงโดดเด่นในแวดวงการตลาด
เครือข่ายทั่วโลก ต่างก็ตื่นเต้นกับระบบนี้ 

สละเวลาไม่กี่นาที ส ารวจความประทับใจและค าช่ืนชมจากนักการตลาด
เครือข่ายที่ประสบความส าเร็จ 

คุณอาจจะได้รับหนังสือเล่มนี้มาจากเพื่อนของคุณ ถ้าเป็นเช่นนั้น คุณก าลัง
ได้รับเอกสิทธิ์พิเศษ เพราะว่าเพื่อนของคุณเข้าใจถึงสิ่งที่คุณปรารถนา และเพื่อนของ
คุณก็อยากจะแบ่งปันแรงบันดาลใจท่ีได้จากหนังสือเล่มนี้กับคุณ 

ท าอย่างไรกับหนงัสือเล่มนี้ คุณจึงจะได้รับประโยชน์มากท่ีสุดจากการลงทุน
ของคุณ? จงเรียนรู้จากผู้ที่ก าลังใช้ระบบนี้ท างานให้กับดาวน์ไลน์ของเขา กลุ่มของ
ดอนและแนนซี่ ตอนนี้เติบโตมากกว่า 800,000 คน ด้วยการศึกษาหนังสือเล่มนี้ คุณ
จะสามารถใช้ระบบท่ีลอกแบบได้ง่ายนี้กับโปรแกรมธุรกิจ MLM ใดๆ ก็ได้ เพื่อเปลี่ยน
ชีวิตของคุณ และเปลี่ยนชีวิตของสมาชิกในทีมของคุณ 

  

Paul Chataway 

Beinformed Productions Pty Ltd 

Worldwide Publisher of Don’s System 
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ขอสามค าเพื่อใช้อธิบายตัวช่วยสู่ความมั่งคั่งยั่งยืนของดอน... ดี-เด่น-
โดน กุญแจหลักส าคัญที่สุดในการสร้างองค์กรให้เติบโตแข็งแรงก็คือ ระบบที่มี
โครงสร้างง่ายๆ ทุกคนสามารถน าไปใช้ลอกแบบได้สบายๆ ข้อมูลที่บรรจุอยู่ใน
หนังสือของเฟียล์ล่านั้นเข้าใจได้ง่าย เรียนรู้ฝึกหัดได้ง่าย และสอนกันได้ง่ายๆ ด้วย
การส่งมันไปให้อีกคนได้อ่าน มันคือทองแท้ และทุกคนผู้ที่ซีเรียสกับการสร้างธุรกิจ 
จ าเป็นต้องมีติดบ้าน 

บางครั้งคุณอาจจะอ่านหนังสือ How-To ต่างๆ แล้วคุณก็จะรู้ว่าจะท าสิง่
นั้นอย่างไร หรือจะท าสิ่งนี้อย่างไร อาจจะมีประสิทธิภาพเพิ่มขึ้นกว่าคนอื่นๆ นิด
หน่อย แต่การจะหาหนังสือสักเล่มที่ท าได้เหมือนหนังสือการน าเสนอ 45 วินาทีซึ่ง
จะเปลี่ยนชีวิตคุณ หนังสือเล่มนี้ยืนหยัดถูกทดสอบมายาวนาน และยังคงใช้การได้
ดีอยู่จนทุกวันน้ี ส าหรับใครก็ได้ที่ประสงค์อยากจะมีโอกาสที่ดีท่ีสุด เพื่อเข้าใจและ
ประสบผลส าเร็จในการตลาดเครือข่าย ตามจริงแล้วหนังสือชุดทั้งหมดของผู้แต่ง 
ดอน & แนนซี่ เฟียล์ล่า ไม่ใช่แค่ช่วยคนให้เข้าใจและประสบผลส าเร็จในการตลาด
เครือข่ายเท่าน้ัน แต่พวกมันยังเป็นตัวช่วยที่จ าเป็นตลอดเส้นทางสู่ชีวิตที่ดีที่สุดของ
พวกเขา 

Jeff Fagin, MBA 
Business owner and 

financial mentor 

Phoenix, USA 

Joe Risk 
Business executive 

Las Vegas, USA 
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ถ้าคุณให้ระบบของ ดอน & แนนซี่ แก่เด็ก 8 ขวบ เด็กๆ ก็สามารถท าได้! 
จะมีอะไรอีกหรือที่จะง่ายกว่านี้ได้อีก แค่ถามว่า “คุณชอบท่องเที่ยวไหม? ชอบวัน
พักผ่อนสบายๆ รึเปล่า? คุณอยากรู้วิธีเพิ่มวันหยุดสนุกๆ ไหม? และแถมยังท าเงิน
ได้อีกโดยที่คุณไม่ต้องขาย” ดอน & แนนซี่ เฟียล์ล่าได้รวบรวมทั้งหมดไว้เป็น
เครื่องมือสุดวิเศษที่คุณสามารถน าไปใช้ได้ทันทีกับคนใหม่ๆ ของคุณเพื่อดึงพวก
เขาให้ลุกขึ้นออกวิ่งอย่างรวดเร็ว วิธีที่ง่ายที่สุดที่จะรักษาคนคนหนึ่งให้ยังคงอยู่ใน
ธุรกิจการตลาดเครือข่ายของคุณ ก็คือ จงท าให้แน่ใจว่า พวกเขาก าลังท าเงินได้เร็ว
อย่างที่พวกเขาหวัง แล้วพวกเขาจะไม่ถอดใจหรือไม่รู้สึกเซ็ง ให้หนังสือการ
น าเสนอ 45 วินาทีซึ่งจะเปลี่ยนชีวิตคุณแก่พวกเขา นี่เป็นวิธีรับประกันว่าพวกเขา
จะประสบผลส าเร็จ 

ผมได้ใช้ความรู้ความเข้าใจท่ีผมได้รับมาจากเครื่องมือของ ดอน & แนนซี่ 
เฟียล์ล่า ท าเงินมาแล้วเป็นล้านๆ ดอลลาร์ในการตลาดเครือข่าย หนังสือและ
เครื่องมือช่วยเหลืออื่นๆ เข้าใจง่าย ชัดเจนและมีประสิทธิภาพ มันก าลังช่วยให้
ผู้คนเข้าใจธุรกิจนี้ และผมได้พบว่าเมื่อใดที่คนเข้าใจ MLM จริงๆ พวกเขาจะ
กระท าการอย่างเหมาะสมเพื่อคุ้มครองความส าเร็จของพวกเขาไว้นานๆ 

Daniel Schwartz 
Company owner 

Bangkok, Thailand 

Robert Butwin 
Marketing and Advertising 

Professional 

San Francisco, USA 
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การน าเสนอ 45 วินาทีซึ่งจะเปลี่ยนชีวิตคุณ เป็นหนึ่งในหนังสือ How-
To เล่มแรกๆ ที่ฉันอ่านเมื่อตอนที่ฉันเข้าร่วมกับอุตสาหกรรมการตลาดเครือข่าย 
มันโดนใจฉันอย่างจัง ฉันซื้อทันที 50 เล่ม และส่งพวกมันให้ทั้งผู้ มุ่งหวังและผู้
จ าหน่ายใหม่ ขอบคุณ ดอน เฟียล์ล่า ฉันเช่ือจริงๆ ว่าหนังสือเล่มนี้ท าให้ฉันได้เล่น
บทบาทที่มีนัยส าคัญ เป็นคนแรกของบริษัทที่ขึ้นสู่ต าแหน่งสูงสุดของแผนการ
จ่ายเงินด้วยเวลาสั้นๆ เพียง 5 เดือน 

หนังสือของ ดอน เฟียล์ล่า เป็นข้อต่อที่ขาดหายไปในการตลาดเครือขา่ย! 
ผู้จ าหน่ายโดยมากมักจะไม่ทราบว่าต้องท าอะไรบ้าง และเพราะว่าพวกเขาไม่รู้ว่า
ควรพูดแค่ไหนอย่างไร บ่อยครั้งพวกเขาจึงมักจะพูดมากเกินไป และกลับพูด
ชักชวนให้รู้สึกต่อต้านธุรกิจนี้ หนังสือการน าเสนอ 45 วินาทีฯ จะบอกคุณอย่าง
ตรงไปตรงมาว่าคุณต้องท าอะไรบ้าง และคุณควรจะพูดอย่างไร แค่เดินตามสิ่งที่
ดอนและแนนซี่พูดไว้ เรียนรู้ฝึกหัด และอย่าละทิ้งความพยายามไว้กลางทาง คุณ
จะได้เห็นองค์กรของคุณเจริญเติบโตขึ้น หนังสือเล่มนี้เป็นต านานอมตะ มันจะน า
ทางพาคุณเดินไปทีละขั้นทีละตอนสู่ชีวิตดีๆ ตามสไตล์ของคุณเอง 

 

Loren Robin 
Independent Marketer 

Del Mar, USA 

Claudia Eifert 
Entrepreneur and business coach 

Wiesbaden, Germany 
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อำหำร 
สมง 

เมื่ออายุ 60 ปี ผมเพิ่งถูกแนะน าให้รู้จักกับการตลาดเครอืข่าย เพื่อนคนหนึ่ง
เชิญผมไปที่งานประชุมหนึ่ง และให้หนังสือการน าเสนอ 45 วินาที ซึ่งจะเปลี่ยนชีวิต
คุณแก่ผม ผมอ่านมันซ้ าแล้วซ้ าอีก ผมหลงเสน่ห์ตัวเลขก้าวกระโดดอย่างหมดใจ 

ตั้งแต่ครั้งแรกที่เริ่มท า ผมเข้าใจหลักการ “ลอกแบบ” อย่างถูกต้อง และ
ตระหนักว่าผมสามารถทดแรงตนเองได้ ด้วยการสอนให้อีกคนหนึ่งมีความสามารถ 
“ท าเป็น” ผมรู้ว่าด้วยการบอกเล่าแบ่งปันและการสอนคนอื่นๆ ให้รู้เหมือนที่ผมรู้ ผม
จะสามารถสร้างดอกผลรายได้ไว้เก็บกินนานๆ ผมตื่นเต้นกับรายได้ลักษณะนี้ ! 14 ปี
ถัดมา หลังจากท างานกับบริษัทการตลาดเครือข่ายมาแล้ว 5-6 บริษัท ลงท้ายผมก็ได้
พบกับบริษัทหนึ่งซึ่งจะจ่ายให้ผมลึกไม่จ ากัดช้ัน นี่แหละบริษัทในฝันของผม ผลจาก
ความรู้เรื่องตัวเลขและการน าเสนอ 45 วินาที ตอนนี้ผมอายุ 85 ปี ผมได้บรรลุ
ความส าเร็จทางการเงินไกลเกินกว่าที่ผมเคยฝันไว้สูงสุด โดยการบอกเล่าแบ่งปันและ
สอนสิ่งที่ผมได้ฝึกหัดเรียนรู้มาก่อน ผมสามารถช่วยเหลือผู้อื่นให้ไปถึงฝั่งฝันของพวก
เขา ขอยกย่องชมเชย ดอน เฟียล์ล่า และหนังสือการน าเสนอ 45 วินาทีของเขาด้วย ! 
ผมจะซาบซึ้งขอบคุณถึงสิ่งที่ดอนได้สอนผมไว้เสมอและตลอดไป 

  

Jimmy "The Butcher" Smith 
West Chester, USA 
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อำหำร 
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ผมเริ่มในการตลาดเครือข่ายด้วยอายุเพียง 17 ปี ผมโชคดีพอที่ได้ถูกสอน
พื้นฐาน MLM ซึ่ง ณ ขณะนี้การฝึกสอนนี้รู้จักกันดีในช่ือ “การน าเสนอ 45 วินาที” 
ประสบการณ์ของผม และของคนอีกเป็นพันๆ คนในองค์กรของผม คือหลักฐานการใช้
ชีวิตบนความส าเร็จ ขอให้ผมได้แสดงความรู้สึกซาบซึ้งขอบคุณอย่างจริงใจต่อ ดอน & 
แนนซี่ เฟียล์ล่า ส าหรับผลงานอันชาญฉลาดของทั้งคู่ที่มอบไว้ให้แด่อุตสาหกรรม
การตลาดเครือข่าย คุณทั้งคู่สามารถเปลี่ยนชีวิตของผมให้ดีขึ้นไปตลอดกาลผ่านงาน
สอนของคุณ ตอนนี้ผมมีความสุขใจกับชีวิตหนึ่งกับบ้านที่เคยฝันไว้ กับรถในฝัน อิสระ
ทั้งเงินและเวลา สุดท้ายนี้ผมสามารถพูดได้เต็มปากว่า ตอนนี้ผมเป็นเจ้าของชีวิต
ตนเองแล้ว 

  

Danny Forio 
Manila 

Philippines 
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ฉันอยู่ในการตลาดเครือข่ายมา 10 ปีแล้ว การน าเสนอ 45 วินาทีซึ่งจะ
เปลี่ยนชีวิตคุณ หากจะกล่าวว่าเป็นหนังสือที่ดีที่สุดในด้านนี้เท่าที่ฉันเคยอ่านมา  
ถือว่ายกย่องกันน้อยไป ขอบคุณ ดอน เฟียล์ล่า ท่ีสอนให้รู้ว่าจะสร้างความส าเร็จ
ด้วยวิธีง่ายๆ ได้อย่างไร! 

 

ผมช่ือ เบอริว โวค อายุ 84 ปี เป็นกูรูด้านการตลาด ให้ความสนใจ
การตลาดเป็นพิเศษ เพื่อให้โลกเป็นสถานท่ีที่น่าอยู่ ผมรู้สึกประหม่าเมื่อถูกแนะน า
ให้รู้จักกับ ดอน เฟียล์ล่า อัจฉริยะและผู้แต่งหนังสือการน าเสนอ 45 วินาทีซึ่งจะ
เปลี่ยนชีวิตคุณ นับว่าเป็นหนังสือท่ีดีที่สุดเล่มหนึ่งในแวดวงการตลาดเครือข่าย ซึ่ง
โลกได้ประจักษ์แล้วและได้ท าให้ ดอน เฟียล์ล่า กลายเป็นต านานอมตะ ขอพระเจ้า
ประทานพรให้แด่คุณ, ดอน! พวกเรารักคุณและติดหนี้คุณ เวลาที่เหลืออยู่จะเป็น
ชีวิตที่ดีทีสุ่ดของพวกเรา... 

 

Beryl Wolk 
Marketing Genius 

Jenkintown, USA 

Andrea Ward 
Entrepreneur and Artist 

Tempe, USA 
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อำหำร 
สมง 

 

นานหลายปีมาแล้ว ดอน เฟียล์ล่า พบว่าตัวเขาเองก าลังเสียเวลาเป็น

ชั่วโมงๆ กับผู้มุ่งหวังหน้าใหม่ อธิบายหลักการพื้นฐานต่างๆ กุญแจสู่ความส าเร็จ

ในการตลาดเครือข่าย และก าลังสอนพวกเขาให้รู้วิธีท าให้ตัวพวกเขาเองประสบ

ความส าเร็จโดยการสอนให้คนอ่ืนๆ ท าได้เหมือนกับท่ีดอนท าได้ ระหว่างการสอน

หลักการเหล่าน้ีซึ่งดอนเรียกมันว่า "การน าเสนอบนกระดาษเช็ดปาก -Napkin 

Presentations" ถึงแม้ว่าจะพยายามลดเวลาที่ต้องใช้ในการสอนหลักการพื้นฐาน

ท่ีว่าน้ีลงแล้วก็ตาม มันก็ยังคงใช้เวลานาน-น้าน-นานอยู่ดี จะว่ากันไปแล้วสิ่งท่ี

น่าจะส าคัญยิ่งกว่าก็คือ มันลอกแบบได้ค่อนข้างยาก ผู้มุ่งหวังของเขาไม่ใช่ทุกคนท่ี

จะสามารถอธิบายการน าเสนอยาวๆ เหล่าน้ีได้คล่องแคล่ว เหมือนอย่างท่ีดอน

และแนนซี่พูดได้ เขาจึงลองหาดูว่าจะสร้างธุรกิจด้วยวิธีท่ีดีกว่าเดิมได้ไหม ในปี 

1981 ดอนก็น่ังลงจรดปากกาบนกระดาษอธิบายการน าเสนออันโด่งดังซึ่งได้ถูก

ขนานนามไว้ว่า “10 NAPKIN PRESENTATIONS” ณ ตอนน้ีในวงการนักการ

ตลาดเครือข่าย หนังสือขายดีระดับต านานเล่มน้ี รู้จักกันในชื่อ “การน าเสนอ 45 

วินาทีซึ่งจะเปลี่ยนชีวิตคุณ” หนังสือได้ถูกปรับปรุงรูปแบบและเน้ือหาให้ทันสมัย

อยู่เสมอ เพื่อให้เหมาะสมกับธุรกิจในศตวรรษท่ี 21!  

หนังสือของเขำจะอธิบำยว่ำพวกเขำสร้ำง
องค์กรใหญ่ขนำดนัน้ได้อย่ำงไร และส่วน
ท่ีดีท่ีสุดก็คือ คุณก็สำมำรถท ำได้อย่ำง 
‘นักกำรตลำดเครือข่ำย ระดับต ำนำน’ 
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อำหำร 
สมง 

 

 

มีมำกขึน้ทัง้เงิน เวลำ และสุขภำพดีๆ 

ท่านรู้จักคนกี่คนที่มีครบแล้วทั้ง 3 อย่างข้างต้น? ท่านรู้จักคน

กี่คนที่อยากจะมีครบทั้ง 3 อย่างนั้น? คนหนุ่มวัยท างานอาจจะมีเงิน

และสุขภาพที่ดี แต่พวกเขาไม่มีเวลา คนแก่เกษียณงานอาจจะมีเวลา 

แต่พวกเขาอาจจะมีเงินแค่นิดหน่อย พวกเขาอาจจะไม่สามารถไปเยี่ยม

หลานๆ ในเวลาที่พวกเขาต้องการ หรือพวกเขาก็รู้ตัวว่าพวกเขาแก่ข้ึน 

แล้วสุขภาพของพวกเขาล่ะ เป็นอย่างไรบ้าง? 

เมื่อท่านประสบความส าเร็จในการตลาดเครือข่าย เป็นไปได้ที่

ท่านจะมีครบทั้ง 3 อย่างนั้น: เวลา เงิน และสุขภาพแข็งแรง ภายใน 

1-3 ปี มันเป็นชีวิตที่ยอดเยี่ยม เมื่อท่านสามารถท าอะไรก็ตามที่ท่าน

ปรารถนา เมื่อไรก็ได้ที่ท่านต้องการ และอยูก่ับใครก็ได้ที่ท่านชอบ 
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อำหำร 
สมง 

มนตร์วเิศษ 45 วินำที 

คุณมีเวลาท าสิ่งท่ีคุณรักไหม –และมีเงินมากพอจะไล่ตามความฝันของคุณไหม? 

ถ้าไม่มี หนังสือท่ีไม่ธรรมดาเล่มน้ี เกิดมาเพื่อคุณ 

ในหนังสือ ดอน เฟียล์ล่า จะเผยเส้นทางสู่อิสรภาพท่ีเขาได้พิสูจน์แล้ว 

ท างานแค่ไม่กี่ชั่วโมงต่อสัปดาห์ และแทบจะไม่ต้องลงเงินทุน 

 

คุณจะได้เรียนรู้อะไรบ้ำงจำกหนังสือ 
กำรน ำเสนอ 45 วินำที ซ่ึงจะเปล่ียนชีวิตคุณ 

 ท าไมแทบทุกอย่างท่ีคุณเคยได้ยินเกี่ยวกับการตลาดเครือข่าย (MLM) 

จึงไม่ได้ผล 

 จะสร้างเงินก้อนโต โดยไม่ต้อง “ขาย” เลยได้อย่างไร 

 รู้จักกับพลังทวีคูณเพื่อสร้างความม่ังคั่งไร้ขีดจ ากัด 

 เรียนรู้เคล็ดลับการระบุและการดูแลผู้ชนะ ผู้ท่ีจะน าความร่ ารวยมาให้

คุณ 

 ท าไมการ “รู้วิธีสอนธุรกิจ” จึงท าให้คุณร่ ารวยได้มากมายกว่าการ

ออกไปแนะน าสินค้าหรือบริการ (ออกไปขายตรง) 

 คนแค่หยิบมือจะสามารถเปลี่ยนไปเป็นองค์กรขนาดมหึมาได้อย่างไร ซึ่ง

น่ันแหละท่ีจะน าเงินก้อนโตๆ ไหลเข้าบัญชีของคุณ 

 จะเริ่มท าเงินด้วยเวลาสั้นๆ ได้อย่างไร ไม่ใช่ใช้เวลานานเป็นสัปดาห์ เป็น

เดือน หรือเป็นปีๆ กว่าจะรู้วิธีสร้างเงินก้อนใหญ่ไหลเข้ามาหาคุณ 
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หนังสือเลม่เลก็ๆ นีจ้ะพำคุณสู่ชีวิตอิสระได้อย่ำงไร 

หนังสือของ ดอน เฟียล์ล่า ท าให้ความส าเร็จใกล้แค่เอ้ือม 

ดอน ได้ก าจัดความยุ่งยากซับซ้อนท้ังหมดออกไปจากการตลาด

เครือข่าย และจะแสดงให้คุณเห็น ที-ละ-ขั้น-ที-ละ-ตอน ว่าคุณจะต้องท า

อะไรบ้าง เพื่อให้ธุรกิจนอกเวลางานปกติของของคุณ ม่ันคงเติบโตไม่หยุด 

คุณจะได้เรียนรู้ “การน าเสนอบนกระดาษเช็ดปาก” บทเรียนสั้นๆ ซึ่ง

ลอกแบบได้ง่ายๆ ใครๆ ก็สามารถเรียนรู้ได้ว่าต้องท าอะไรบ้างเพื่อให้ ธุรกิจของ

พวกเขาใหญ่ข้ึน 

คุณจะรู้ว่าต้องพูดอะไรบ้าง พูดเม่ือไร และรู้วิธีดึงดูดให้คนอ่ืนๆ ท าได้

เช่นเดียวกับคุณ 

หมดความข้องใจ สลายความคลุมเครือ ด้วยค าอธิบายถึงเหตุผล ตรง

ประเด็น ประหยัดเวลา เข้าใจง่าย ใช้ได้จริง ว่าคุณจะต้องท าอะไรบ้าง เพื่อเสริม

ความม่ันคงปลอดภัยพร้อมกับได้ยกฐานะทางการเงินของคุณให้ดีขึ้นอีกด้วย 
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ปล่อยให้เครื่องมือต่ำงๆ ท ำงำนให้คุณ 

5% ของประชากรเป็นนักขายท่ีเก่ง ท่ีเหลือ 95% คือ คนส่วนใหญ่ท่ีเรา

รู้จัก หรือท่ีเราเจอหน้าค่าตาผ่านไปผ่านมาตามท้องถนนอยู่ทุกเม่ือเชื่อวัน พวก

เขาไม่ใช่ประเภทนกัขาย พวกเขาไม่ฝักใฝ่ขายตรง พวกเขาไม่ชอบใช้เทคนิคการขาย

กับใคร และก็ไม่ชอบให้ใครมาใช้เทคนิคการขายกับพวกเขาด้วย รวมถึงคนปกติ

ธรรมดาๆ ก็จะไม่ออกไปยืนพูดหน้าห้องด้วยเช่นกัน พวกเขาไม่ชอบงานประชุม ไม่

ว่าจะต้องจัดเอง หาคนมาเข้างาน หรือเป็นคนไปเข้างานประชุมน้ันซะเอง 

หลังจากท่ีท่านอ่านหนังสือแล้ว ท่านจะพบว่า ท่านไม่จ าเป็นต้องใช้เทคนิคการ

ขาย และไม่จ าเป็นต้องจัดงานประชุม ท่านแค่เป็นตัวท่านเอง ท่านก็สามารถ

สร้างเครือข่ายได้ท่ัวโลก ใหญ่เท่าท่ีท่านต้องการ ไม่ว่าท่านก าลังเข้าร่วมอยู่กับ

บริษัทการตลาดเครือข่ายใดก็ตาม 

หนังสือเล่มน้ีไม่ได้รับประกันว่า เม่ือคนอ่านมันแล้ว พวกเขาจะท าธุรกิจ

น้ี แต่สิ่งท่ีหนังสือเล่มน้ีรับประกันไว้ก็คือ 

ข้อแรก ท่านจะไม่ต้องเสียเวลาเป็นชั่วโมงๆ อธิบายพื้นฐานส าคัญท่ี

จ าเป็นต่อการสร้างธุรกิจนี้ แล้วเพิ่งจะมารู้ว่าคนๆ น้ันยังไม่ท า 

ข้อสอง หากเขาคนน้ันสนใจท า ท่านจะไม่ต้องเหน่ือยยากพูดซ้ าซากปาก

เปียกปากแฉะ กว่าคนของท่านจะ ท าเป็น –หมายความว่าพวกเขารู้วิธีขับ และ

สามารถออกไปขับได้เองจริงๆ  
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ใครๆ ก็สำมำรถใช้ระบบนี ้‘สร้ำงชีวิตอิสระ’ ได้เสมอ 

การน าเสนอ 45 วินาที คือแกนหลักเบ้ืองหลัง "ระบบ" ดอน&แนนซี่ 

ได้สร้างสรรค์เครื่องมือฝึกสอนการสร้างเครือข่าย ซึ่งจะน าพาท่านไปบนเสน้ทาง

ที่ง่าย เหมาะสม และเป็นธรรมชาติ ไม่น่าแปลกใจเลยท่ีท้ังคู่มีองค์กรขนาด 

800,000 คนและยังขยายเพิ่มขึ้น เกือบ 98% ของคนในองค์กรมาจากดาวน์ไลน์

ติดตัว 4 คนแรกเริ่ม และกว่า 90% ขององค์กรอาศัยอยู่ห่างออกไปเป็นพันๆ 

ไมล์จากบ้านของท้ังคู่ในแคลิฟอร์เนีย คนเหล่าน้ันอาศัยอยู่ในยุโรป พวกเขาไม่ได้

อ่าน พูด เข้าใจ หรือใช้ภาษาอังกฤษในชีวิตประจ าวันเลยด้วยซ้ า หนังสือของเขาจะ

อธิบายว่าพวกเขาสร้างองค์กรใหญ่ขนาดนั้นได้อย่างไร และส่วนที่ดทีี่สุดก็คอื คุณ

ก็สามารถท าได้อย่าง ‘นักการตลาดเครือข่าย ระดับต านาน’ ความรู้เหล่าน้ีเป็น

สิ่งท่ีจ าเป็นต้องรู้ส าหรับใครก็ตามท่ีก าลังมองหาวิธีการสร้างองค์กรขนาดใหญ่ให้

ประสบผลส าเร็จมั่งคั่งยั่งยืน 
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ส ำหรับข้อมูลเพิม่เติม 

โปรดติดต่อสอบถำมกับผู้ท่ีมอบหนังสือ/ซีดี ให้ท่ำน 

 

หนังสือและตัวช่วยอื่นๆ เข้ำเยี่ยมชมได้ท่ี 
www.iownmylife-th.info 

http://www.iownmylife-th.info/

