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บทนํา 

 

สวสัดีครับ ผมช่ือ เชษฐวิทย ์สิงขร ยนิดีตอ้นรับสู่โลกของผมครับ 

ส่ิงท่ีผมจะนาํเสนอใหก้บัท่านจะเปล่ียนแปลงชีวิตของท่านอยา่งส้ินเชิง ถา้ท่านศึกษาและลงมือทาํ 

คุณจะไดเ้รียนรู้อยา่งมากมาย ในคอร์สสั้นๆ น้ีของผม ซ่ึงผมตอ้งใชค้วามพยายามอยา่งมาก ดงันั้น ท่าน

จะตอ้งศึกษาอยา่งตั้งใจ และอยา่ไดล้ะเลยส่ิงใด ๆ ท่ีอาจจะทาํเงินลา้นใหท่้านได ้

ก่อนท่ีจะเขา้สู่เน้ือหา ผมอยากจะเล่าประสบการณ์ของผมใหท่้านฟัง ผมเช่ือวา่ท่านอาจจะเคยพบแบบ

เดียวกนั 

ทุกท่านจะตอ้งพบเจออยา่งแน่นอน ผมทาํมาหลายปี ผูส้ปอนเซอร์ของผมกท็าํ แต่ไม่มีใครเคยเอะใจ ทุกคน

คิดวา่มนัเป็นเร่ืองเลก็นอ้ยเกินไป 

อยา่งไรกต็าม ลองมองยอ้นกลบัไปดูใหม่ ผูส้าํเร็จมกัจะเล่าถึงความสาํเร็จของเขาโดยไม่ไดก้ล่าวถึงส่ิง

เหล่าน้ีเลย 

และน่ีคือคาํสารภาพของผมท่ีท่านกรู้็วา่ ผมไม่ไดเ้ก่งมาจากไหน แต่เป็นคนใหม่ท่ีนาํความจริงมาเล่าใหฟั้ง 

และไม่คิดจะลม้เลิก 

ผมเร่ิมธุรกิจเครือข่าย พร้อมกบัทาํงานไปดว้ยในช่วงหลงัจากจบปริญญาโท และน่ีคือส่ิงท่ีผมเป็น 

• ผมเป็นคนข้ีอายมาก ไม่มีความมัน่ใจในตวัเอง และเป็นคนจนมาก ๆ 

• ผมเป็นคนท่ีผูส้ปอนเซอร์โกรธบ่อย ๆ เพราะมีคาํถามไม่รู้จกัจบส้ิน 

• ผมเขา้อบรมทุกคร้ัง เขา้กิจกรรมทุกอยา่ง ซ้ือหนงัสือทุกเล่มท่ีสามารถซ้ือได ้และทดลองทาํทุกอยา่ง 

เพื่อหลีกเลียงปัญหาจริง ๆ ขอย ํ้า ทาํทุกอยา่งเพื่อหลีกเลียงปัญหา 

จริง ๆ นัน่แหละคือผม ตวัผม เหมือนกนัท่านมัย๊ครับ  

• ผมสูญเสียเงินไปมากมายกบัเร่ืองต่าง ๆ เหล่าน้ี 

• ผมตอ้งเป้นหน้ีหลายแสนบาท และเป็นท่ีน่ารังเกียจของเพื่อน ๆ ดว้ย 
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ในหว้งเวลาท่ีผมตกตํ่าน้ี เป็นเวลาถึง 10 ปี ไม่มีเงิน ดาวน์ไลน์หายหมด ไม่มีความสาํเร็จ คนท่ีผมสปอนเซอร์

ไดมี้แต่ญาติท่ีสมคัรดว้ยความเกรงใจเท่านั้น และแลว้ผมกไ็ดพ้บกบัหนทางใหม่ มนัเป็นวิธีการบน

อินเตอร์เน็ตท่ีผมไม่เคยรู้เลย 

ส่ิงท่ีผมพบนั้น มนัทาํใหผ้ม... 

• ผมเอาชนะความกลวัไดแ้ลว้  

• ผมไดส้ร้างทีมใหม่ กบับริษทัใหม่ท่ีผมไดเ้ขา้ร่วม  

• ผมสามารถทาํเงิน 1 ลา้นบาทแรกได ้และสามารถลาออกจากงานได ้

• ผมสามารถสร้างผูส้มคัรท่ีรับข่าวสารเก่ียวกบัธุรกิจเครือข่ายไดม้ากกวา่ 10,000 คน  

• เวบ็ไซตข์องผมมีผูท่ี้เขา้มาดูมากมายในแต่ละวนั  

• งานของผมไดป้ลดลอ็กและสามารถสร้างผูน้าํท่ีไดเ้รียนรู้และนาํเทคนิคของผมไปใชไ้ด้

มากมาย 

• ทุกส่ิงท่ีท่านไดเ้ห็นเก่ียวกบัการตลาดแบบดึงดูด เป็นผลมาจากผูค้นท่ีไดเ้รียนและนาํเอาเทคนิค

ของผมไปใช ้ไม่ไดโ้ออ้วด แต่เป็นเร่ืองท่ีทาํไดจ้ริง 

ผมมีความภูมิใจเป็นอยา่งมากท่ีบทเรียนเก่ียวกบัการตลาดแบบดึงดูด สามารถช่วยอุตสาหกรรมธุรกิจ

เครือข่ายใหเ้จริญเติบโตมากข้ึน 

น่ีคือส่ิงท่ีผมจะสอนท่าน อนัดบัแรก เราจะมาทาํความรู้จกัจิตวิทยาในการสร้างแรงดึงดูด และต่อจากนั้นจะ

เป็นเร่ืองท่ีสาํคญัคือการพฒันาตนเอง และสุดทา้ย เราจะมาเรียนรู้เร่ืองของการตลาดของธุรกิจเครือข่าย  

ดงันั้น เรามาเร่ิมกนัเลยครับ 
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บทท่ี 1 "ทําความเข้าใจว่าใครท่ีเป็นผู้สร้างแรงดงึดูด" 

 

ช่ือของ e-Course น้ีคือ "การสปอนเซอร์แบบมีแรงดงึดูด ซ่ึงจะอธิบายถึงวิธีดึงดูดผูค้นใหม่ๆ ใหเ้ขา้ร่วม

ธุรกิจและมาเป็นลูกคา้ไดอ้ยา่งไม่รู้จกัจบส้ิน" 

ส่ิงแรก เราจะบอกท่านวา่ วธีิการน้ีเป็นส่ิงท่ีใชไ้ดผ้ลและเกิดข้ึนไดจ้ริง ซ่ึงท่านสามารถศึกษาและนาํเอาไป

ใชใ้นธุรกิจจริง ๆ ของท่านได ้ส่ิงท่ีท่านจะไดเ้รียนรู้น้ีมีใชม้านานมากกวา่ร้อยปีมาแลว้ แต่ไม่เคยเปิดเผยหรือ

นาํมาสอนในธุรกิจเครือข่าย เพราะวา่มนัไม่สามารถทําซ้ําไดน้ัน่เอง 

แต่... น่ีคือเร่ืองจริงของธุรกิจเครือข่าย ผูค้น 99% ไม่เคยทาํรายไดจ้นสามารถปลดเกษียนตวัเองไดเ้ลย แลว้

ท่านยงัคิดจะเลียนแบบการทาํแบบเดิม ๆ อยูห่รือเปล่า? 

แน่นอน ไม่ใช่แน่ ๆ ดงันั้นคอนเซ็ปทั้งหมด คือ มีเฉพาะผูน้าํเท่านั้นท่ีสามารถสร้างส่ิงท่ียิง่ใหญ่ไดอ้ยา่ง

ย ัง่ยนืและยาวนาน 

การคน้พบวิธีการน้ีเป็นส่ิงท่ีเปล่ียนแปลงชีวิตของพวกเรา และมนัจะเปล่ียนแปลงชีวติของคุณเช่นเดียวกนั 

น่ีคือส่ิงท่ีเคยทาํกนัมาทุกอยา่งแลว้ แต่มนัไม่ไดผ้ล หรือไดผ้ลเพียงเลก็นอ้ยเท่านั้น : 

ซ้ือรายช่ือจากทุกแหล่งมานานหลายปี 

โทรหาผูค้นวนัละ 100 ถึง 200 รายช่ือมาแลว้ 

เคยจดัประชุมอยา่งใหญ่โต แต่ผลท่ีไดรั้บเพียงเลก็นอ้ย 

และเช่ือเถอะ มนัทาํใหเ้ราประสบความสาํเร็จชา้มาก... 

เราเคยโทรหารายช่ือท่ีเหมือนกบัขยะ และพดูคุยกบัคนท่ีไม่ไดส้นใจธุรกิจเลย เคยทาํแบบสอบถาม เคยไป

ส่งขอ้มูลธุรกิจท่ีไปรษณียทุ์กวนั และจดัทาํตารางเพื่อโทรติดตามผล ตอบคาํถามทุกคาํถาม และโตแ้ยง้อยู่

เสมอๆ วา่ บริษทัของเรานั้นดีกวา่ของคนอ่ืนอยา่งไร  

และอ่ืน ๆ อีกเยอะ... 

เราไดต้ระหนกัแลว้วา่ น่ีไม่ใช่วิธีท่ีจะตอ้งทาํไปอีก 20 ปีตลอดชีวิตการทาํธุรกิจของเรา 
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ดงันั้น เม่ือกลบัมาถามตวัเองวา่ "ถ้ามีคนแค่ 5 ถึง 10 คน ติดต่อมาหาเพ่ือสอบถามถึงธุรกจิของเราทุก ๆ วนั 

ว่าต้องการเข้าร่วมธุรกจิ และจะสร้างธุรกจิอย่างไร มันจะทําให้ธุรกจิของเราสนุกขึน้มาทันที!" 

ดว้ยความคิดน้ีทาํใหมี้การคน้พบ หลกัการของการสปอนเซอร์ผูค้นแบบไม่มีวนัจบส้ิน 

และตอนน้ี มนัคือทางท่ีท่านจะตอ้งเลือก... 

ท่านจะเป็นผูต้าม หรือผูถู้กติดตาม  

ดงันั้น ทาํอยา่งไรจึงจะมีผูค้นมาติตต่อ และติดตามท่าน? 

อะไรท่ีทาํใหผู้ค้นอยากติดตามคนอ่ืน?  

ทาํไมแฟนคลบัถึงไดติ้ดตามดาราท่ีเขาช่ืนชอบ? 

ทาํไมบางคนจึงเป็นคนท่ี "มีช่ือเสียง" ? 

ทาํไมเม่ือนาํคนแปลกหนา้สิบคนมารวมกนัและเพียงไม่ก่ีนาที จะมีผูน้าํท่ีสามารถทาํใหค้นอ่ืนพร้อมจะ

ติดตามได ้

ทาํไมทุก ๆ คนตอ้งการจะเขา้ร่วมกบัผูมี้รายไดม้ากท่ีสุดในบริษทั 

ทาํไมบางคนเขา้ร่วมกบับริษทัและสามารถสร้างองคก์รไดภ้ายในสปัดาห์เดียว เม่ือเปรียบเทียบกบับางคนท่ี

มกัจะลม้เหลวตลอดเวลา 

และทั้งหมดน้ี ท่านจะสามารถพฒันาตวัเองและกลายมาเป็นผูถู้กติดตามไดอ้ยา่งไร? 

คาํตอบอยูใ่นจิตวิทยาขั้นพื้นฐานของมนุษย ์และน่ีคือส่ิงท่ีเราจะเร่ิมตน้ 

ส่ิงท่ีจะอธิบายใหท่้านคือ หลกัของการดึงดูดระหวา่ง บุคคล-สู่-บุคคล ซ่ึงมีมานานมากแลว้หลายลา้นปี โดย

ท่ีไม่มีใครรู้ตวัหรือเขา้ใจ ถา้ไม่ไดศึ้กษามนัอยา่งจริงจงั 

 

 

 



6 
 

ตามธรรมชาติแลว้ ผูค้นอาศยัอยูด่ว้ยกนัไดเ้พราะการมีสงัคมเป็นกลุ่ม และในกลุ่มจะมีผูน้าํพวกเขาจะ

ติดตามผูน้าํจะกระทัง่มีประสบการณ์มากพอ และมีความกลา้ท่ีจะทา้ทายตนเองดว้ยการออกมาตั้งกลุ่มใหม่

ของตนเอง  

น่ีคือสญัชาตญานของการอยูร่อดท่ีไดรั้บการฝังแน่นมานาน  

ผูค้นไม่สามารถอยูไ่ดเ้พยีงตวัคนเดียว ดงันั้นจึงรวมกนัเป็นกลุ่มเป็นครอบครัว 

ผูน้าํสูงสุด มกัจะเป็นผูท่ี้แขง็แกร่งและโดดเด่นมากท่ีสุดในกลุ่ม หรือครอบครัว หน่ึงในหนา้ท่ีหลกั คือการ

ปกป้องกลุ่ม และเม่ือสมาชิกในกลุ่ม ตอ้งการการปกป้อง พวกเขากจ็ะติดตามผูน้าํ 

ทุก ๆ คนมีชีวติยนืยาวข้ึน และสามารถเลียนแบบพฤติกรรมน้ี ถ่ายทอดลงไปสู่สมาชิกรุ่นต่อไปได ้

สญัชาตญานน้ียงัคงอยูจ่นถึงปัจจุบนั แต่ผูน้าํในปัจจุบนัมีความแตกต่างจากสมยัก่อน เช่น เป็นผูน้าํทางธุรกิจ 

ผูน้าํทางสงัคม ผูน้าํทางการเงิน ผูน้าํทางการศึกษา แทนท่ีจะเป็นผูน้าํทางดา้นพละกาํลงั 

ท่ีสาํคญั ในปัจจุบนัเป็นการยากท่ีจะคน้พบและเขา้หาผูน้าํต่าง ๆ เพราะการแบ่งชั้นทางสงัคม และต่างคนต่าง

อยูใ่นสงัคมของตวัเอง ในการท่ีจะมองหาผูมี้ช่ือเสียง  

คนในกลุ่มจะมีการพดูถึงช่ือเสียงการเป็นผูน้าํในกลุ่มของตนเองใหก้บัผูค้นอ่ืนๆไดรั้บทราบ จะทาํใหผู้น้าํใน

กลุ่มของเราเป็นท่ีรู้จกัแพร่กระจายไปยงักลุ่มอ่ืน ๆ และสามารถดึงผูค้นกลุ่มอ่ืน ๆ เขา้มาได ้

มีส่ิงสาํคญัท่ีตอ้งเรียนรู้อยูส่องส่ิงคือ:  

1: ผูค้นมีจิตใตส้าํนึกในการรับรู้ความเป็นผูน้าํจากผูท่ี้สามารถถ่ายทอดความเป็นผูน้าํ และ มีภาวะความเป็น

ผูน้าํสูง 

2: ถา้ท่านตอ้งการสร้างส่ิงท่ียิง่ใหญ่ในธุรกิจเครือข่าย (หรือส่ิงอ่ืน ๆในชีวิต) คุณจะตอ้งเรียนรู้การถ่ายทอด

ความเป็นผูน้าํ และคุณกจ็ะกลายมาเป็นผูน้าํท่ีมีคุณค่ามากในท่ีสุด 

ถา้หากผูมุ่้งหวงัหรือผูจ้าํหน่ายใหม่ๆ ของท่าน ไม่มีภาวะผูน้าํ พวกเขาจะตอ้งพยายามพฒันาตวัเองใหเ้ป็น

ผูน้าํ ซ่ึงดูเหมือนวา่จะตอ้งใชเ้วลาหลายปี หรือจนกวา่จะมีบางคนแนะนาํ e-Course น้ีใหก้บัพวกเขา 

เม่ือมาพดูถึงเร่ืองของธุรกิจเครือข่ายและการสปอนเซอร์แบบมืออาชีพ ถา้ท่านยงัไม่ไดเ้ป็นผูน้าํในตอนน้ี ให้

รู้ไวเ้ลยวา่...  
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ผูค้นไม่ไดเ้ขา้ร่วมธุรกิจเพราะบริษทั พวกเขาเขา้ร่วมเพราะความเป็นตวัท่าน 

มีผูค้นอยูส่ามระดบั คือ ผูน้าํ ผูน้าํท่ีกาํลงัพฒันา และ ผูต้าม ในแต่ละระดบัจะมีภาวะความเป็นผูใ้หแ้ละผูรั้บ

แตกต่างกนั 

ลองสาํรวจตวัท่านดูวา่อยูใ่นระดบัไหน ลองทดสอบดูง่าย ๆ แต่ไดผ้ลดงัน้ี 

เม่ือท่านออกไปสู่สาธารณะ และสบตาผูค้นในเพศตรงขา้ม ใหส้งัเกตุดูวา่ใครหลบสายตาก่อนกนั ถา้ท่าน

เป็นผูห้ลบสายตาก่อน แสดงวา่ท่านเป็นผูต้ามหรือเป็นผูน้าํท่ีกาํลงัพฒันา ถา้ท่านยงัคงสบตาจนกระทัง่อีก

ฝ่ายหน่ึงหลบสายตาก่อน คุณคือผูน้าํ 

ถามตวัท่านเองวา่ ถา้ท่านกาํลงัคิดวา่ผูค้นจะคิดกบัท่านอยา่งไร หรือท่านกาํลงักงัวลกบัการถูกตดัสิน ถา้ท่าน

กาํลงัรู้สึกแบบน้ีแสดงวา่ท่านเป็นผูต้ามหรือเป็นผูน้าํท่ีกาํลงัพฒันานัน่เอง 

และน่ีเป็นเน้ือหาท่ีน่าสนใจมาก... 

ผูค้นในกลุ่มท่ีท่านพวกเขาไม่ได ้สนใจเร่ือง เงิน ประสบการณ์ หรืองานของท่าน หรืออะไรกต็ามท่ีเป็นของ

ท่าน  

แต่มนัข้ึนอยูก่บัความคิดของท่าน ซ่ึงไม่ไดมี้ใครมากาํหนดใหท่้าน แต่ท่านเป็นผูส้ร้างและผูค้นในสงัคม

สะทอ้นส่ิงนั้นออกมาใหท่้านเห็น 

• ตัวท่าน และมีเพยีงท่านคนเดยีวเท่าน้ัน ท่ีจะกาํหนดระดบัความเป็นผู้นําในตัวของท่าน • 

  

สงัคมจะเห็นดว้ยและยอมรับท่าน หรือจะทาํโทษท่านกข้ึ็นอยูก่บัการกระทาํและความเช่ือของท่าน  

ส่ิงน้ีเราเรียกวา่กรอบความคิดของท่าน 

ท่านไม่สามารถโกหกความเช่ือของท่านได ้ท่านไม่สามารถหลอกท่าทางของท่านได ้ท่านจะเป็นอยา่งท่ีท่าน

เช่ือ 

ท่านจะรู้สึกสบัสนเม่ือท่านกาํลงัเร่ิมปรับตวัเองและยอมรับความเช่ือใหม่เก่ียวกบัตวัท่าน มีเพยีงผูน้าํตวัจริง

เท่านั้นท่ีจะรู้วา่ท่านกาํลงัปรับตวัไม่ใช่แสแสร้ง แต่นัน่คือกญุแจท่ีแสดงวา่ท่านเป็น "ผูน้าํท่ีกาํลงัพฒันา" 
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เม่ือผูค้นพดูถึงคาํวา่ "แกลง้เช่ือจนกวา่มนัจะเป็นจริง" เราแกลง้ทาํเพื่อใหเ้กิดความเช่ือ ไม่ใช่คาํโกหก  

มนัหมายความวา่ท่านกาํลงัอยูใ่นกระบวนการเปล่ียนแปลงจากผูต้าม ไปเป็นผูน้าํ และจะกลายเป็นผูน้าํท่ี

แทจ้ริงท่ีทุกคนจะจดจาํตลอดไป 

เพื่อนของท่าน สมาชิกในครอบครัว และเพื่อนร่วมงานจะทา้ทายท่าน ซ่ึงเป็นธรรมดาจะมีส่ิงท่ีเกิดข้ึนเสมอ

คือความเกลียดชงัและความเคียดแคน้ของส่ิงแวดลอ้ม เช่นในออฟฟิศเม่ือมีบางคนไดรั้บการโปรโมตจาก

พนกังานไปเป็นผูจ้ดัการ หรือตาํแหน่งผูน้าํ 

ความทา้ทายในการเปล่ียนแปลงตวัเองของท่านเป็นส่ิงท่ีน่ากลวั แต่ท่านจะไดรั้บรางวลัตอบแทนอยา่งคุม้ค่า

ท่ีสุด คือการสร้างคุณค่าในตวัท่านใหก้บัผูอ่ื้น และยา้ยตวัท่านจากสงัคมเดิมไปยงัสงัคมใหม่ซ่ึงเป็นสงัคม

สาํหรับผูน้าํ 

ผูน้าํทุกคนเคยผา่นมาแลว้ และท่านจาํเป็นตอ้งเรียนรู้ในส่ิงน้ี... 

ความเช่ือเกิดข้ึนก่อนผลลพัธ์… 

ความเช่ือจะนาํใหเ้กิดการกระทาํและพฤติกรรมใหม่ ท่ีจะทาํใหท่้านอึดอดัใจหรือไม่คุน้เคยในช่วงแรก แต่

เม่ือไดก้ระทาํบ่อย ๆ ในระยะเวลาช่วงหน่ึง การกระทาํและพฤติกรรมเหล่านั้นจะเปล่ียนใหท่้านเป็นคนใหม่

ท่ีท่านตอ้งการและจะสร้างผลลพัธ์ตามท่ีท่านตอ้งการ 

เป้าหมายของท่านในธุรกิจเครือข่ายคือการกา้วมาเป็น "ผูน้าํ" นัน่เอง 

ตวัอยา่งของ "ผู้นํา" กคื็ออพัไลน์ท่ีประสบความสาํเร็จและจะมีคนอ่ืน ๆ มากมายคอยติดตามนัน่เอง 

ตวัอยา่งของ "ผู้นําท่ีกาํลงัพฒันา" คือผูท่ี้เร่ิมตน้ออกจากพื้นท่ีความสบายส่วนตวัหรือคอมฟอร์ตโซน น่ีคือ

ส่ิงท่ีท่านจะตอ้งต่อสู้เพื่อใหไ้ดร้างวลัใหญ่ท่ีรออยู ่

• ผูน้าํท่ีกาํลงัพฒันาจะตอ้งเร่ิมอบรมผูจ้าํหน่ายใหม่และใหข้อ้มูลขั้นตอนการทาํงาน 

• ผูน้าํท่ีกาํลงัพฒันาตอ้งฝึกการโทรศพัทไ์ปหาผูมุ่้งหวงัใหมี้ประสิทธิภาพมากข้ึน 

• ผูน้าํท่ีกาํลงัพฒันาเร่ิมเป็นผูจ้ดัประชุมและเชิญผูมุ่้งหวงัเขา้ร่วมประชุม  

• ผูน้าํท่ีกาํลงัพฒันามีความรับผดิชอบทั้งต่อตนเองและผูท่ี้เขา้มาใหม่ 
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• ผูน้าํท่ีกาํลงัพฒันาจะมีความเช่ือมัน่ในตนเองมากข้ึนและคุณค่าในตวัจะเพิ่มข้ึนอยา่งมีนยัสาํคญั 

กลุ่มท่ีสามคือกลุ่มของ "ผู้ตาม" คือผูท่ี้ไม่มีความเช่ือมัน่ หรือมีคุณค่านอ้ยสาํหรับคนอ่ืน ดงันั้นพวกเขาจึง

พากนัไปหาผูท่ี้จะสามารถใหค้วามหวงัเขาได ้

ปัญหาหลกัของพวกเขาคือ ไม่แน่ใจตนเอง และรู้สึกอึดอดัไม่ค่อยสบายเม่ือจะตอ้งมาเป็นผูน้าํ พวกเขาจะใช้

ชีวิตในสถานะของผูถู้กกระทาํ ซ่ึงยอมใหเ้หตุการณ์หรือบุคคลอ่ืนเป็นผูต้ ั้งกฎเกณฑ ์และทุกอยา่งท่ีผดิพลาด

จะเป็นความผดิของคนอ่ืน 

ส่ิงสาํคญัท่ีแตกต่างระหวา่งผูน้าํท่ีกาํลงัพฒันาและผูต้ามคือ ผูน้าํท่ีกาํลงัพฒันาจะมีวิสยัทศัน์ ความกลา้หาญ 

และมีความมุ่งมัน่ท่ีจะพฒันาตวัเองใหผ้า่นพน้ความทุกขย์ากและความทา้ทาย ถา้ท่านไม่สามารถนาํตวัเอง

ใหเ้กิดความพยายามได ้ท่านจะคาดหวงัใหผู้อ่ื้นมาติดตามท่านไดอ้ยา่งไร? 

มีขอ้มูลสาํคญัสองอยา่งท่ีจะตอ้งทราบคือ ส่ิงแรกไม่มีใครอยูไ่ดโ้ดยปราศจากผูอ่ื้น ทุกคนจะเป็นผูต้ามก่อนท่ี

จะเป็นผูน้าํ บางคร้ังอาจตอ้งใชเ้วลาหลายปีในการพฒันาจาก ผูต้าม เป็นผูท่ี้กาํลงัพฒันา และผูน้าํ  

และอีกส่ิงหน่ึงท่ีสาํคญัคือท่านจะตอ้งเป็น "ผูน้าํ" ทุกอยา่งในชีวิตของท่าน และโดยเฉพาะกบัธุรกิจของท่าน 

ผูน้าํคือคนท่ีผูอ่ื้นอยากจะติดตาม คือผูท่ี้จะถูกคน้หา คือผูท่ี้เหน่ียวนาํคนอ่ืนและนาํความสาํเร็จมาไดโ้ดยง่าย 

และน่ีคือคุณสมบติัของ "ผูน้าํ" 

• ผูน้าํจะมีความน่าสนใจเป็นธรรมชาติ เพราะพวกเขาจะแผค่วามเช่ือมัน่และไม่สนคาํวจิารณ์ภายนอก 

• ผูน้าํจะรู้ชดัเจนวา่ตอ้งการอะไรและส่งพลงัทั้งหมดเพื่อใหเ้ป้าหมายนั้นบรรลุความสาํเร็จ  

• ผูน้าํจะมีกฎเกณฑท่ี์เขม้แขง็ ผูค้นจะถูกดึงดูดเขา้ไปในกฎเกณฑน้ี์ ทุกอยา่งท่ีผูน้าํทาํจะสะทอ้นให้

เห็นวา่อะไรมีความเป็นไปไดแ้ละอะไรเป็นไปไม่ไดซ่ึ้งอยูใ่นกฎเกณฑน์ั้น 

• ผูน้าํจะสร้างกฎมากมายท่ีผูค้นจะตอ้งทาํตาม 

• ผูน้าํจะทาํใหต้วัเองอยูใ่นความซ่ือสตัย ์และไม่ยอมใหใ้ครมาดูหม่ิน โดยการไม่สนใจคนท่ีคิดลบ 

• ผูน้าํสร้างคุณค่ามากมายใหก้บัผูอ่ื้น 

• ผูน้าํมีความรักในตวัเอง  

• ผูน้าํจะรักและปกป้องคนท่ีสาํคญัต่อเขา  

• ผูน้าํจะแผพ่ลงับวกและมองโลกในแง่ดี  

• ผูน้าํจะเคารพตวัเอง ดูแลตวัเอง แต่งกายดูดี และดูแลสุขภาพ 
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• ผูน้าํจะทาํส่ิงท่ีคนส่วนใหญ่ไม่ทาํ 

ผูน้าํในวงการเครือข่าย คืออพัไลนท่ี์มีทีมงาน 10,000 คนติดตาม และเป็นผูท่ี้สปอนเซอร์คนไดอ้ยา่งง่ายดาย 

ผูน้าํและผูติ้ดตามจะมีความแตกต่างกนัมากในเร่ืองของ การใชชี้วิต รายได ้ผูค้นในสงัคม โอกาสท่ีจะเขา้มา

หา การใหค้วามเคารพ และมีผูค้นใหค้วามช่ืนชมมากมาย 

คุณสมบติัของผูน้าํโดยทัว่ไป คือผูท่ี้ดึงดูดเพศตรงขา้มได ้มีความน่าเคารพยกยอ่ง  มีเงิน มีโอกาสในชีวิต

มากมาย สร้างผลลพัธ์มากมายใหผู้ค้นท่ีคิดบวก หรือแมก้ระทัง่กระแสความคิดทางสงัคม มีการตั้งกองทุน

เพื่อบริจาค เป็นผูใ้หค้าํแนะนาํ  

เม่ือท่านเป็นผูน้าํไดแ้ลว้ ท่านจะเป็นผูใ้หคุ้ณค่า ผูมุ่้งหวงัจะติดตามท่านเองโดยอตัโนมติั และจะกล่าวถึงพลงั

และคุณค่าของผูน้าํดว้ย 

น่ีคือหลกัการพื้นฐานของการสปอนเซอร์แบบมีแรงดึงดูด 

ผูน้าํ ไม่จาํเป็นตอ้งโทรติดตามผูมุ่้งหวงั หรือคอยตามต้ือผูมุ่้งหวงั 

ผูน้าํ ไม่จาํเป็นตอ้งตอบคาํถามเก่ียวกบัรายไดท่ี้ไดรั้บ หรือชกัชวนดว้ยการเสนอส่ิงใดๆ 

ธุรกิจของผูน้าํจะเติบโตอยา่งมัน่คง หลายๆคร้ัง ผูน้าํจะจาํกดัจาํนวนผูจ้าํหน่ายใหม่ และถา้มีผูเ้ขา้ร่วมมาก

เกินไปกม็กัจะใหที้มงานเป็นผูส้ปอนเซอร์แทน 

ท่านกต็อ้งการอยูใ่นสถานะ ผูน้าํแบบน้ีดว้ยใช่หรือไม่? ท่านตอ้งการอยา่งแน่นอน... 

เพราะไม่มีท่านไม่มีทางเลือกอ่ืน 

ผูน้าํเท่านั้น ท่ีจะประสบความสาํเร็จ ผูต้ามหรือคนทัว่ไปจะไม่สามารถประสบความสาํเร็จได ้

ดงันั้น ขอใหใ้ชเ้วลาในการคิดถึงเร่ืองน้ีมาก ๆ และทาํอยา่งไรจึงจะทาํใหท่้านพฒันาไปเป็นผูน้าํได ้

ธุรกิจเครือข่ายเก่ียวขอ้งกบัความคิด 90% และการลงมือทาํ 10% เพราะเม่ือท่านเป็นผูน้าํไดเ้ม่ือไหร่ ทุก ๆ 

อยา่งจะเขา้มาหาท่านอยา่งอตัโนมติัและเป็นธรรมชาติ และการต่อสู้ท่ีผา่นมารวมทั้งอุปสรรคใด ๆ จะจาง

หายไป 
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ทุกส่ิงทุกอย่างท่ีเป็นธรรมชาตินีนํ้าคาํถามมาให้เราว่า “ทําอย่างไรจึงจะเป็นผู้นําได้” 

ง่ายมาก ๆ ... และดีท่ีสุด คือ หาคนท่ีเป็นผูน้าํอยูแ่ลว้ในชีวิตของท่าน และเร่ิมตน้เลียนแบบทุกอยา่งทนัที 

และท่านจะเร่ิมพฒันาต่อยอดความสามารถจากผูน้าํท่านนั้นได ้ต่อไปน้ีคือส่ิงท่ีท่านจะตอ้งเป็นใหไ้ด.้.. 

• ท่านจะตอ้งมีความคิดท่ีเรียกวา่ “มีเหลือเฟือ” น่ีคือหลกัการสาํคญัท่ีจาํเป็นสาํหรับความสาํเร็จของ

ท่าน 

ผูน้าํ จะไม่ไดเ้กิดมาจากเหตุจาํเป็นต่าง ๆ เช่น ท่านไม่จาํเป็นตอ้งสปอนเซอร์ใคร ๆ ท่านไม่จาํเป็นท่ี

จะใหใ้ครมาเขา้ร่วมธุรกิจกบัท่าน เม่ือท่านตอ้งการบางอยา่งจากใครกต็าม ท่านกาํลงัออ้นวอนหรือ

มอบอาํนาจใหก้บัใครคนนั้น 

ถา้ท่านไม่มีพลงัอาํนาจมากพอท่ีจะใหใ้ครไดแ้ลว้ ท่านจะยงัไม่ใช่ ผูน้าํ  

ความรู้สึกของความ “ตอ้งการ” จะถูกจาํกดัใหมี้ความคิดวา่ทุกส่ิงทุกอยา่งไม่เพียงพอ ท่านตอ้งปรับ

ความคิดใหไ้ด ้เช่น มีเงินอยูม่ากมาย มีผูมุ่้งหวงัอยูม่ากมาย มีโอกาสอยูม่ากมาย เม่ือท่านมีชีวิตอยู่

ท่ามกลางความเหลือเฟือ ท่านจะไม่กลวัความสูญเสีย หรือความผดิหวงั 

•  ท่านจะตอ้งไม่สนใจคาํวจิารณ์ใด ๆ ผูต้ามเท่านั้นจะมีความรู้สึกต่อคาํวิจารณ์ และกล่าวโทษท่าน

เม่ือเกิดปัญหา หลายคนถึงกบัไม่พอใจเม่ือมีคนอ่ืนประสบความสาํเร็จ นัน่คือส่ิงท่ีผูต้ามทาํเพราะ

มนัเป็นส่ิงเดียวท่ีทาํได ้เม่ือพวกเขาไม่ยอมรับและต่อตา้นการเปล่ียนแปลงนั้นเอง 

 

ผูน้าํ จะไม่ใหค้นเหล่าน้ีหรือคาํวิจารณ์ของผูต้ามเหล่าน้ีมามีผลกระทบได ้

• ท่านเป็นผูก้าํหนดเง่ือนไข ไม่ไดห้มายความวา่ท่านเป็นคนหยิง่ยโส ถา้มีผูค้นตอ้งการจะติดต่อกบั

ท่าน จะตอ้งอยูใ่นเง่ือนไขของท่าน ส่ิงน้ีเป็นพื้นฐาน ท่ีเรียกวา่การ “วางตวั” ในธุรกิจของการทาํงาน

อยูท่ี่บา้น 

• ท่านจะตอ้งมีความยนิดีท่ีจะพดูวา่ “ไม่” ท่านไม่สามารถทาํใหทุ้กคนพงึพอใจได ้แต่มนักไ็ม่เห็นจะ

เป็นอะไร เพราะท่านมีชีวิตอยูใ่นกรอบของความเหลือเฟือนัน่เอง 

• เม่ือท่านเป็นผูน้าํ ท่านจะอยูใ่นฐานะผูใ้หค้าํแนะนาํ หรือเป็นโคช้ในทีมฟุตบอล 

• ท่านปกป้องและใหบ้ริการผูติ้ดตามของท่าน เป้าหมายของท่านคือ ยกระดบัและพฒันาชีวิตของ

ผูค้นท่ีอยูร่อบ ๆ ตวัท่าน ไม่ใช่เพราะรู้สึกวา่เป็นภาระ แต่เป็นความตอ้งการอยา่งแทจ้ริงของท่าน 
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• ท่านตอ้งใหค้วามเคารพต่อตวัเองทั้งความคิดและการแต่งกายท่ีดูดี และการมีชีวติดว้ยสุขภาพท่ีดี 

• ท่านตอ้งเป็นผูรั้บผดิชอบต่อความเส่ียง แต่ไม่จาํเป็นตอ้งมีส่ิงใด ๆ ท่ีมีความเส่ียง เม่ือท่านมีชีวิตอยู่

ในความคิดของความเหลือเฟือ 

• เม่ือท่านเป็นผูน้าํ ท่านจะมีความมัน่ใจ มีพลงัต่อสงัคม เป็นท่ีรู้จกั เป็นคนสนุก เป็นผูน้าํ มีความ

มัน่คงในตวัเอง เตม็ไปดว้ยความภูมิใจในตนเอง และเป็นคนท่ีสร้างความสนุกสนานใหผู้ค้นรอบตวั 

• ท่านจะตอ้งแสดงความแขง็แรงทางร่างกาย ถา้ท่านเป็นผูช้ายตอ้งทาํตวัสบายๆ อกผายไหล่ผึ่ง และ

สบตาผูฟั้ง ถา้ท่านเป็นผูห้ญิง ตอ้งนัง่ตวัตรง สบตาผูฟั้งเพื่อส่ือประเดน็ท่ีตอ้งการและชดัเจนกบั

วตัถุประสงค ์

• ท่านตอ้งใชเ้สียงท่ีดงัและมีความมัน่ใจ และควบคุมการสนทนา ท่านตอ้งพดูอยา่งมีอาํนาจแต่ผอ่น

คลายและไม่กลวัท่ีจะขดัจงัหวะผูอ่ื้น 

• เม่ือมีคาํถามจากผูมุ่้งหวงั หรือความทา้ทาย เก่ียวกบัสินคา้ หรือโอกาส ผูต้ามจะรู้สึกหมดหนทาง 

พยายามปกป้อง หรือโกรธเคีอง และจะพยายามหาขอ้พิสูจน์มาโตแ้ยง้ทนัที  

แต่ถา้ท่านเป็นผูน้าํ ท่านจะตอ้งควบคุมเหตุการณ์เหล่าน้ีไม่ใหเ้กิดข้ึน หรือไม่สนใจส่ิงน้ีเลย  

• ท่านจะตอ้งไม่คน้หาส่ิงถูกตอ้งหรือจบประโยคดว้ยคาํวา่ “ใช่มัย๊?” หรือ “ถูกตอ้งมัย๊?” เพราะคาํถาม

เหล่าน้ีจะทาํใหค้าํพดูทั้งหมดของท่านท่ีพดูมาไม่น่าเช่ือถือ โดยเฉพาะอยา่งยิง่เม่ือท่านทาํเสียงสูง

มากดว้ย 

• ท่านจะตอ้งปกป้องรักษาทรัพยากรท่ีมีคุณค่ามากท่ีสุดของท่านไวอ้ยา่งดี ซ่ึงคือเวลาของท่าน และ

อยา่มอบใหใ้ครถา้เขาไม่สมควรไดรั้บเวลาจากท่าน 

ส่ิงท่ีกล่าวมาทั้งหมดท่านจะตอ้งนาํมาปฏิบติัถา้ท่านตอ้งการสปอนเซอร์อยา่งมืออาชีพ และสร้างแรงดึงดูด

ผูค้นมาหาท่าน 

ส่ิงหน่ึงท่ีสาํคญัท่ีสุดคือ เพิ่มคุณค่าในตวัท่านเพื่อมอบใหผู้ค้นทัว่ทุกมุมโลก 

เพราะ ผูน้าํ คือผูท่ี้มีคุณค่าต่อผูค้น  

ท่านสร้างคุณค่าใหผู้ค้นมากมายเท่าไร จะมีผูค้นคน้หาและอยากติดตามท่านมากกวา่นั้น 

เม่ือท่านเป็นคนท่ีมีคุณค่ามากต่อผูอ่ื้น ท่านจะเป็นผูน้าํมากยิง่ข้ึนไป 

น่ีคอืความลับ 
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ย ํ้าอีกคร้ัง ในการท่ีจะกลายมาเป็นผูมี้แรงดึงดูด ท่านจาํเป็นตอ้งเพิ่มคุณค่าในตวัท่านใหก้บัผูอ่ื้นผา่นการ

เรียนรู้และประสบการณ์ 

ความเช่ือมัน่และการเรียนรู้ท่ีท่านสะสมไวเ้พื่อเป็นขอ้มูลท่ีมีคุณค่าใหก้บัผูอ่ื้น จะทาํใหท่้านมีความเช่ือมัน่

และมีความคิดท่ีเหลือเฟือ ซ่ึงเป็นส่ิงท่ีสร้างใหท่้านเป็นผูน้าํ 

ขอใหน้ัง่ลง และถามคาํถามน้ีกบัตวัท่านเอง... 

ท่านจะนาํคุณค่าของท่านท่ีมีอยูต่อนน้ีไปสู่ผูค้นไดอ้ยา่งไร? และจาํไวว้า่ บริษทัของท่านไม่สนใจวา่ ท่านจะ

ทาํวิธีไหนในการนาํคุณค่าน้ีไปใหก้บัผูค้น 

ท่านสามารถสอนทีมงานใหโ้ฆษณาหรือสร้างผูมุ่้งหวงัไดห้รือไม่? ท่านเป็นผูท่ี้ปิดสมคัรไดทุ้กคร้ังเม่ือมีการ

ทาํโทรสามสายหรือไม่? ท่านสามารถจดัประชุมท่ีมีคนสมคัรทุกคร้ังหรือไม่?  

ถา้ตอนน้ี ท่านตอ้งใชค้วามพยายามอยา่งมากในการสปอนเซอร์ มนัเป็นเพราะท่านยงัไม่ไดน้าํคุณค่าของ

ท่านออกมาแสดง หรือวา่ท่านยงัไม่มีคุณค่ามากพอนัน่เอง   

ถา้มีใครบางคนสมคัรเขา้ร่วมกบัท่าน แสดงวา่เขากาํลงัมองหาพลงัจากท่านท่ีจะทาํใหเ้ขาประสบความสาํเร็จ

ได ้ 

ถา้พวกเขาไม่ไดรั้บพลงัจากการทาํงานร่วมกบัท่าน พวกเขากจ็ะไม่ทาํงานกบัท่าน และจะออกไปหาผูน้าํท่ีจะ

สามารถทาํใหเ้ขาประสบความสาํเร็จไดม้ากกวา่ 

และต่อจากน้ีคือส่วนท่ีดีท่ีสุด มนัไม่ไดต้อ้งใชอ้ะไรมากมายในการเพิ่มคุณค่าของท่านในสายตาของผู ้

มุ่งหวงั เพราะไม่มีใครจะมาสืบคน้หรือคน้หามากมายในการสร้างธุรกิจจากท่ีบา้น 

ส่ิงท่ีท่านตอ้งทาํกคื็อ มีความรู้มากกวา่พวกเขาเพยีงเลก็นอ้ย กจ็ะทาํใหท่้านอยูใ่นสถานะของผูใ้หพ้ลงัและ

คุณค่า 

ก่อนท่ีเราจะไปต่อ ขอเล่าเร่ืองจริงของเราเม่ือมีคนมองหาคุณค่าจากเรา... 

มีคนส่งคาํถามมาหาดงัน้ี: 

“คอร์สน้ีจะสอนทุกอยา่งท่ีฉนัตอ้งการรู้ใช่มัย๊ หรือฉนัตอ้งไปซ้ือคอร์สอ่ืนๆ ของคุณหลงัจากจบคอร์สน้ี” 
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“ฉนัซ้ือหนงัสือพวกน้ีมาอ่านมากมายและยงัไม่ประสบความสาํเร็จ ทาํไมฉนัตอ้งซ้ือของคุณดว้ย?” 

ขอเล่าตรง ๆ ผูค้นพวกน้ีไม่ฉลาด ท่ีพวกเขายงัไม่ประสบความสาํเร็จ ไม่ไดเ้ป็นเพราะเขา้คอร์ส หรืออ่าน

หนงัสือ แต่มนัเก่ียวกบัการเพิ่มคุณค่าของพวกเขาใหก้บัผูอ่ื้น และการใหบ้ริการผูอ่ื้นไดดี้กวา่หรือมากข้ึน    

พวกเขาไม่สามารถประสบความสาํเร็จกบัทศันคติแบบน้ีได ้ถา้ใครมีทศันคติแบบน้ีขอใหก้ลบัไปทาํงาน

ประจาํแบบเดิม ๆ ทนัทีพวกเขามองหาหนงัสือ หรือเคร่ืองมือ หรืออะไรกต็ามท่ีเขายงัไม่มี ท่ีจะมาทาํใหเ้ขา

ประสบความสาํเร็จไดใ้นทนัที 

มนัไม่มีส่ิงนั้นอยูน่ะสิ ผูน้าํสามารถทาํเงินไดม้ากกวา่ท่านเพราะเขาทาํงานมากกวา่ท่าน 10 เท่า ใชเ้วลา

มากกวา่ท่าน 10 เท่า และลงทุนในการเรียนรู้มากกวา่ท่าน 10 เท่า 

มนัไม่มีเคลด็ลบัอะไรมากกวา่น้ี เพื่อนรัก 

ท่านจะตอ้งอยา่หยดุเรียนรู้ เพิ่มคุณค่าของท่านอยา่งต่อเน่ือง ท่านตอ้งการสร้างรายได ้หลกัลา้นบาทต่อเดือน

ในอีกสามปีขา้งหนา้หรือไม่? เพียงแค่ใชเ้งินหลกัพนั หรือหลกัหม่ืน กบัคอร์สและคาํปรึกษาตลอดเวลานบั

จากน้ี 

ถา้ท่านทาํเช่นน้ี เราการันตีไดว้า่ท่านจะมีคุณค่ามากกวา่ 99% ของผูค้นทัว่ไปในอุตสาหกรรมน้ี ดว้ยการทาํ

ใหท่้านเป็น “บุคคลท่ีมีแรงดงึดูด” 

 

คาํตอบท่ีจะทาํใหท่้านประสบความสาํเร็จคือการเรียนรู้และออกไปลงมือทาํ และจะตอ้งลงทุนกบัการเรียนรู้

เพื่อเพิ่มคุณค่าใหก้บัตวัเอง เพราะคุณค่าท่ีท่านมีใหก้บัผูอ่ื้นไดม้ากเท่าไร กจ็ะมีผูค้นมาติดตามท่านมาก

เท่านั้น 

ความจริงกคื็อท่ีท่านกาํลงัอ่านหนงัสือน้ีเพราะวา่ท่านเขา้ใจในกฎเหล่าน้ีนัน่เอง 

อยา่หยดุท่ีจะเพิ่มคุณค่า สร้างผูติ้ดตามของท่านดว้ยการพฒันาความรู้ในตวัท่าน 

ผูป้ระกอบการทุกคนท่ีประสบความสาํเร็จ ทุกคนเรียนรู้และสะสมขอ้มูลในอุตสาหกรรมของเขา ซ่ึง

เหมือนกบัการเรียนปริญญาโท หรือปริญญาเอกเลยทีเดียว 
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ไม่มีขอ้ยกเวน้ใด ๆ ผูท่ี้มีเงินในบญัชีมาก กย็อ่มมีความรู้ในตวัเองมากเช่นเดียวกนั และเขากจ็ะไม่หยดุเรียนรู้

เม่ือประสบความสาํเร็จในเป้าหมายแลว้กต็าม 

การเรียนรู้น้ีไม่ใช่การเรียนรู้สุดทา้ยของท่าน มนัเป็นจุดเร่ิมตน้ ท่านจะไม่ไดเ้จอหรือพบกบัคอร์สท่ี สามารถ

สอนทุกส่ิงทุกอยา่งท่ีท่านตอ้งการจะรู้  

เพราะคอร์สแบบนั้นมนัไม่มี 

มีเพียงผูต้ามเท่านั้นท่ีคน้หาเวทยม์นต ์ท่ีสญัญาวา่จะนาํส่ิงท่ีพวกเขาตอ้งการมาให ้

เม่ือท่านลงทุนกบัการเรียนรู้ ท่านกาํลงัมองหาไอเดียหรือความคิดของใครคนหน่ึงท่ีท่านไม่มีมาก่อน แค่

ความคิดเดียวเท่านั้น  

อยา่กลวัท่ีจะใชเ้งินในการเรียนรู้เก่ียวกบัการตลาดดว้ย จงใชเ้งินในการซ้ือหนงัสือและเรียนรู้เพราะมนัสร้าง

คุณค่าใหใ้นระยะยาว 

ทศันคติเก่ียวกบัการเรียนรู้น้ีจะทาํใหท่้านมีคุณค่ามากข้ึนในอาชีพหรือธุรกิจของท่าน 

มนัเหมือนกบัภาพต่อ ทุกความรู้ใหม่ๆ จะช่วยเติมเตม็ใหท่้านเสมอ 

ซ้ือหนงัสือทุกเล่มท่ีจะช่วยใหเ้ป็นคู่มือติดตวัท่านไปตลอด 

ท่านทราบดีวา่ ในการประสบความสาํเร็จในธุรกิจน้ี มีส่ิงท่ีท่านจะตอ้งทาํสองอยา่งคือ... 

1. ท่านตอ้งเป็นผูน้าํใหก้บัผูอ่ื้น โดยการเพิ่มคุณค่าในตวัของท่าน 

2. ความสามารถในการแสดงคุณค่าของท่านไปยงักลุ่มเป้าหมายดว้ยวิธีการตลาด 

ไม่มีทางลดั เวบ็ไซตว์ิเศษและผูส้นใจไม่เกิดข้ึนไดเ้อง 

เราสามารถใหผู้มุ่้งหวงัฟรีกบัท่านได ้แต่ถา้ท่านยงัไม่รู้สึกตวัเองวา่เป็นผูน้าํ และแสดงออกมาไดอ้ยา่งมี

คุณภาพได ้ท่านจะไม่สามารถสปอนเซอร์ใครไดเ้ลย 

ทุกส่ิงทุกอยา่งท่ีท่านตอ้งการ มีอยูใ่นตวัท่านอยูแ่ลว้ 

ท่านทาํได!้ 
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บทท่ี 2 “น่ีคือธุรกจิของท่าน ไม่จําเป็นต้องทําทุกอย่างเกีย่วกบับริษัทท่ีท่านเข้าร่วม” 

 

การตลาดแบบเครือข่ายไม่ไดเ้ป็นอยา่งท่ีเราคิด 

ผมใชเ้วลาถึงสิบปีในการเรียนรู้ ส่ิงท่ีผมเขา้ใจกลบักลายเป็นวา่ สินคา้และบริการไม่ไดเ้ป็นสินคา้จริง ๆ ของ

เรา 

ถา้ท่านสงัเกต เราไม่ไดเ้รียนรู้วา่จะขายสินคา้อยา่งไร เราไม่ไดเ้รียนรู้วา่จะสมคัรคนเขา้ธุรกิจอยา่งไร  

และในความเป็นจริง น่ีคือส่ิงท่ีเราไม่จาํเป็นตอ้งเรียนมากมาย: 

• สินคา้ของเราถูกกวา่ใคร 

• สินคา้ของเรามีค่า ORAC สูงกวา่ใคร 

• สินคา้ของเรามีวิตามินและเกลือแร่ทุกชนิด 

• สินคา้ของเรามีสิทธิบตัร 

• สินคา้ของเราดีกวา่ของบริษทัอ่ืน 

ทุกเร่ืองท่ีเก่ียวกบัสินคา้เป็นขอ้มูลจริงและตอบปัญหาใหก้บัลูกคา้ได ้ซ่ึงเป็นส่ิงจาํเป็นในการประสบ

ความสาํเร็จระยะยาว  

ดงันั้น คุณเลิกกงัวลกบัคุณสมบติัและราคาของ สินคา้ และ เลิกกงัวลกบัแผนการจ่ายผลตอบแทนของบริษทั

ดว้ย 

มนัไม่จาํเป็นเลย ทาํไมนะหรือ?  

ส่ิงแรก การแข่งขนัเป็นเร่ืองท่ีดี ถา้ท่านไม่มีคู่แข่งท่ีขายสินคา้คลา้ยๆ กนั มนัหมายความวา่ สินคา้นั้นไม่มี

ความตอ้งการท่ีแทจ้ริง เราอาจจะซ้ือเพราะไดผ้ลตอบแทน 

ขอ้สอง ธุรกิจของท่านคือการทาํการตลาด ใครท่ีทาํการตลาดเก่งกวา่ คนนั้นจะเป็นผูช้นะ 

โปรดฟังอีกคร้ัง... “ธุรกจิของท่านคือ การทําการตลาด” 
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ผมสามารถขนสินคา้ออกใหม่ใหก้บัท่านไดเ้ป็นตนั แต่ จะไม่มีประโยชน์อะไรเลยถา้ท่านไม่รู้วิธีการทาํ

ตลาดหรือกระจายสินคา้ ท่านไม่จาํเป็นตอ้งทาํแบบนั้น เงินไม่ไดอ้ยูท่ี่สินคา้ มนัอยูท่ี่วิธีทาํตลาดสินคา้นั้น

อยา่งไรต่างหาก 

ดงันั้นในความเป็นจริง สินคา้ของท่านคือการทาํการตลาดใหก้บัระบบของท่าน กบัผูค้นท่ีจะมาเป็นผูน้าํและ

ลูกคา้ของท่าน  

สองขอ้ความต่อไปน้ีจะเปล่ียนชีวิตท่านไปตลอดกาล ถา้ท่าน “เข้าใจมัน” 

• ท่านขายระบบการตลาดให้กบัผู้จาํหน่ายของท่าน 

• ระบบการตลาดทาํหน้าท่ีขายสินค้า (ไม่ใช่ธุรกิจ) ของบริษทัแทนท่าน 

ลองดูตวัอยา่งเพื่อท่านจะไดเ้ขา้ใจมากข้ึน เราจะยกตวัอยา่งกบับริษทัน้ี 

McDonald’s.  

เม่ือ Ray Kroc เร่ิมตน้ธุรกิจแมคโดแนล เขาไม่ไดส้นใจในอาหารหรือคุณภาพมากนกั นัน่ไม่ใช่เหตุผลท่ี

ผูค้นจะมาทานท่ีน่ี 

ผูค้นมาทานท่ีร้านแมคโดแนล เพราะคาดเดาหรือกาํหนดความรวดเร็ว และราคาได ้

ส่ิงท่ีสมบูรณ์ และส่ิงท่ีเขาขายใหผู้ซ้ื้อแฟรนไชส์ คือ ระบบท่ีทาํใหเ้น้ือเปล่ียนเป็นเงินสดไดอ้ยา่งต่อเน่ือง 

นกัลงทุนไม่ไดซ้ื้อแฟรนไชส์เพราะเขาไม่ไดต้ั้งเป้าหมายในชีวิตวา่จะเสริฟอาหารท่ีอร่อยท่ีสุด พวกเขาซ้ือ

ธุรกิจท่ีสร้างเงิน และ Ray ไดเ้สนอระบบสร้างเงินท่ีดีกวา่คนอ่ืน 

ส่ิงท่ี Ray ทาํการขายคือ “ร้านอาหารทาํเงินท่ีมีระบบพร้อมไวแ้ลว้”  เพื่อใหผู้ล้งทุนจ่ายเงิน และระบบกจ็ะ

เร่ิมทาํงานโดยผลิตสินคา้ออกมาใหก้บัลูกคา้ 

มนัเป็นหลกัการท่ียอดเยีย่มมากท่ีท่านตอ้งเขา้ใจจากจุดเร่ิมตน้ 

และตอนน้ี “ระบบ” คืออะไร 

มองยอ้นไปยงัส่ิงท่ีง่ายท่ีสุด ระบบไม่ไดมี้อะไรมากไปกวา่การสร้างเคร่ืองมือและวิธีการใชง้าน 

ระบบของท่านจะเป็นอะไรกไ็ด ้ซ่ึงประกอบไปดว้ยเคร่ืองมือ และวิธีการใชง้าน 
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งานของเราคือ: 

1. ทาํการตลาดเก่ียวกบัระบบใหก้บัผูจ้าํหน่ายท่ีขายสินคา้ของบริษทั 

2. สอนพวกเขา เก่ียวกบัการเป็นผูน้าํและทกัษะการทาํตลาด เพื่อช่วยใหผู้จ้าํหน่ายใหม่กลายมาเป็น 

“ผูน้าํ”  เพื่อท่ีจะทาํใหพ้วกเขาขยายแฟรนไชส์ไปยงัผูจ้าํหน่ายท่ีจะมาเป็นแฟรนไชส์ต่อไป 

เม่ือท่านพฒันาหรือมี “ผูน้าํ” อยา่งนอ้ยหา้คน ท่านจะอยูบ่นเส้นทางของอิสรภาพทางการเงินไดแ้ลว้ 

ผลตอบแทนท่ีดีท่ีสุดในอุตสาหกรรมน้ี ไม่ใช่แค่เร่ืองของเงิน เวลา หรือมิตรภาพ แต่ส่ิงท่ีท่านจะไดก้คื็อ 

“บุคคลสําคญัท่ีท่านพฒันามาด้วยตัวเอง” 

เราทั้งหมดอยูใ่นเคร่ืองมือเดียวกนั ส่ือการตลาดเดียวกนั และระบบเดียวกนั ท่านและจุดแขง็ของท่านเป็น

ส่วนประกอบท่ีไม่เก่ียวขอ้งในระบบน้ี  

เลือกบริษทัท่ีถูกตอ้ง เลือกสินคา้ท่ีถูกตอ้ง และเลือกระบบการตลาดท่ีถูกตอ้งท่ีสามารถช่วยใหท่้านถึง

เป้าหมายไดเ้ร็วท่ีสุด เหมือนกบัขวานคมท่ีจะชนะขวานท่ือได ้แต่มนักไ็ม่ไดรั้บรองผลสุดทา้ยใหก้บัท่าน 

ธุรกิจของผมสาํเร็จได ้เม่ือผมมีความคิดง่ายๆ ท่ีจะ “ช่วยเหลือผูอ่ื้น” ถึงแมจ้ะไม่รู้อะไรเลย ผมจะพยายาม

ช่วยผูค้นใหไ้ดม้ากท่ีสุดเท่าท่ีผมทาํได ้ผมหยดุกงัวลในการพยายามอธิบายเร่ืองเก่ียวกบัแผนการตลาด และ

ส่ิงอ่ืน ๆ ท่ีคิดวา่ไม่ไดท้าํใหป้ระสบความสาํเร็จ และผมคิดวา่น่ีคือกญุแจสาํหรับผูค้น ท่ีกาํลงัประสบปัญหา 

พวกเขามุ่งประเดน็ไปยงั เคร่ืองมือ เวบ็ไซต ์และแผนการตลาด มากเกินไป หรือมองหาส่ิงท่ีอยูน่อกตวัเองท่ี

จะมาทาํใหเ้ขาประสบความสาํเร็จ (เป็นพฤติกรรมของผูติ้ดตาม)    

แต่แค่ความตั้งใจท่ีจะช่วยผูค้นนั้นไม่เพียงพอ ผมตอ้งเรียนรู้วา่จะทาํอยา่งไรจึงจะใหค้วามตั้งใจน้ีเขา้ไปสู่

ตลาดไดด้ว้ย 

ความตั้งใจจะไร้ประโยชน์ ถา้ไม่ไดล้งมือทาํ 

ธุรกิจน้ีช่วยใหเ้ราสามารถเปล่ียนและสร้างแรงบนัดาลใจใหก้บัผูค้นไดท้ัว่โลก การลงมือทาํของท่านในวนัน้ี 

จะเร่ิมตน้กระจายเหตุการณ์ต่าง ๆ ใหเ้ดินทางไปทัว่โลก จนท่านไม่อาจจะมองเห็น หรือไดรั้บผลกระทบท่ี

จะเกิดข้ึนของคนในรุ่นต่อ ๆ ไปได ้

ผมไม่ไดต้อ้งการเป็นเพยีงแค่คน ๆ หน่ึง ท่ีมองดูผูค้นท่ีเขา้มา และมองดูส่ิงท่ีเขาทาํ น่ีคือของขวญั และท่าน

ไม่มีอะไรจะตอ้งเสียอีกแลว้ ดงันั้น ทาํไมท่านไม่ทาํทุกส่ิงใหม้นัเกิดข้ึน และใชชี้วิตในระดบัท่ีสูงสุด  
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ผมตอ้งการไปจิบไวน์ท่ีดีท่ีสุด ไดล้ิ้มลองรสชาติอาหารท่ีอร่อยท่ีสุด ขบัรถหรูท่ีสุด ไปยงัท่ีท่ีสวยท่ีสุด และ

คน้หาประสบการณ์ใหม้ากท่ีสุดท่ีสามารถทาํได ้

และนัน่ทาํไมจึงมาอยูท่ี่น่ี และผมตอ้งการไดทุ้กส่ิงในเวลาท่ีสั้นท่ีสุด ผมตอ้งการสมัผสัส่ิงเหล่านั้น และผม

ตอ้งการช่วยผูค้นใหท้าํไดเ้หมือนท่ีผมทาํใหไ้ดม้ากท่ีสุด 

ฟังนะ... 

เม่ือ 10 ปีท่ีผา่นมา คาํพดูของผูส้ปอนเซอร์ของผม ไดส้ามารถทาํใหผ้มลงมือทาํบางอยา่งในบ่ายวนันั้น ซ่ึงทาํ

ใหมี้การเปล่ียนความคิดผมตั้งแต่วนันั้น 

ลองคิดดู 

เพียงเพราะมีคนมาแนะนาํผม มนัทาํใหชี้วติผมเปล่ียน และน่ีคือผลลพัธ์ มีผูค้นอยูใ่นทีมงานผม มากกวา่ 600 

คน ดว้ยการเร่ิมตน้เพยีงคนเดียว 

ท่าน ถือพลงัไวใ้นมือของท่านแลว้ คิดถึงความสวยงามความต่ืนเตน้ท่ีจะเกิดข้ึน หรือจะไม่เกิดอะไรข้ึนเลย 

อยูท่ี่ตวัท่าน 
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บทท่ี 3 “เคลด็ลบัในการเป็นมืออาชีพ” 

 

ส่ิงหน่ึงท่ีเป็นเหตุผลในการท่ีผมประสบความสาํเร็จคือ: 

ความสาํเร็จจะเขา้มาเม่ือ ไม่ไดต้ดัสินใจดว้ยอารมณ์ 

อธิบายไดด้งัน้ี 

เม่ือผูค้นเขา้มาทาํธุรกิจน้ีในคร้ังแรก พวกเขาจะทาํเพราะการด่วนตดัสินใจ ความต่ืนเตน้ หรือมีความหวงั 

ซ่ึงมนัเป็นการใชอ้ารมณ์ในการตดัสินใจ เพราะน่ีเป็นอุตสาหกรรมของธุรกิจเครือข่ายท่ีถูกชกัชวนโดยผูค้น

ซ่ึงไม่เคยทาํธุรกิจของตนเองเลย 

ซ่ึงในการทาํงานดว้ยความมีวินยั และทกัษะท่ีจาํเป็นในการประสบความสาํเร็จในการตลาดแบบเครือข่าย

นั้นยงัใหม่มากสาํหรับพวกเขา 

ดงันั้น พวกเขากจ็ะจากเราไป 

การใชเ้งิน ใชเ้วลา และการออกมาจากความเคยชินเดิม ๆ สาํหรับคนใหม่แลว้ ตอ้งใชค้วามพยายามและ

อารมณ์ปรารถนาท่ีรุนแรงมาก และจะตอ้งควบคู่กบัความกลวัท่ีจะลม้เหลวดว้ย 

พวกเขารู้สึกเหมือนถูกจบัใส่ในตูป้ลาและตอ้งเลือกวา่จะจมลงสู่กน้หรือวา่ยเขา้ฝ่ัง 

ในการโทรแต่ละคร้ังเป็นการโทรท่ีสามารถช้ีชะตาของเขาไดเ้ลย ญาติ พี่นอ้ง เพื่อน ๆ ของเขาคือกญุแจนาํ

เขาไปสู่อนาคต การจดัประชุมในแต่ละคร้ังเตม็ไปดว้ยความลบัท่ีจะทาํใหส้าํเร็จ การโทรติดตามในแต่ละ

คร้ังไดบ้ัน่ทอนกาํลงัใจของเขาใหล้ดลง เงินทุกบาทท่ีใชไ้ปเป็นเหมือนการเล่นเกม การโทรหาอบัไลน์กไ็ม่

เคยไดรั้บความเห็นใจ เหมือนทอ้งฟ้าร่วงลงพื้นดินดว้ยคาํตอบวา่ “ไม่” และทุกการสมคัรกเ็กิดข้ึนดว้ยความ

เกรงใจ 

ไม่มีส่ิงใดจะแสดงวา่ทุกอยา่งนั้นเหลือเฟือ ทุกอยา่งตอ้งใชอ้ารมณ์เขา้ช่วยทั้งส้ิน 

และนัน่คือเหตุผลท่ีทาํไมพวกเขาจึงหยดุทาํธุรกิจ ซ่ึงมนัเป็นความรู้สึกของผมในช่วงแรกๆ ท่ีเขา้มาทาํธุรกิจ

แบบน้ี ซ่ึงมนัเหมือนกบัรถไฟเหาะท่ีต่ืนเตน้ และจบลงดว้ยความผดิหวงั หมดหวงั และความเศร้าของผูข่ี้ 
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และผมกม็องเห็นมนัเกิดข้ึน ทุก ๆ วนั กบัทีมใหม่ ๆ ของผม 

ความจริงแลว้ ไม่มีอะไรมาทาํใหผ้มกลวัไดม้ากกวา่ ความร่าเริงและแรงกระตุน้ระดบั 10 ของผูส้มคัรใหม่ ท่ี

ไม่สามารถรอท่ีจะแชร์เร่ืองราวท่ีเกิดจากความต่ืนเตน้ไดอ้อกไปได ้

มนัเป็นส่ิงท่ีทุกคนตอ้งการไม่ใช่เหรอ ใช่! มนัอาจจะเป็นไปได ้แต่นัน่แหละเป็นส่ิงท่ีผมกลวั 

ทุก ๆ ส่ิงมีข้ึน แลว้กมี็ลง และเม่ือใดกต็ามท่ีเราใชอ้ารมณ์มาสร้างธุรกิจ กร็อความลม้เหลวท่ีจะตามมาไดเ้ลย 

อารมณ์ท่ีเกิดข้ึนน้ีเป็นเร่ืองปกติ ท่ีมกัจะเกิดเน่ืองจากการกลวัการสูญเสียหรือความคิดของความขาดแคลน 

การสร้างธุรกิจจากท่ีไม่มีอะไรเลยนั้นเป็นส่ิงท่ียากมาก ๆ ท่านจะตอ้งมีประสบการณ์ในการลม้เหลวทุก ๆ 

วนั  

และถา้ท่านใชอ้ารมณ์เขา้มาเก่ียวขอ้งในการเรียนรู้ความลม้เหลวน้ี มนัจะทาํใหท่้านเจบ็ปวด และ ท่านจะ

หยดุทาํทุกอยา่งท่ีจะทาํใหท่้านเจบ็ปวด  

แต่ถา้... ท่านทาํดว้ยเหตุผลวา่ “ทาํเพื่ออะไร” ซ่ึงมนัใหญ่และแขง็แรงพอท่ีจะกา้วขา้มความเจบ็ปวดได ้

ผูน้าํท่ีเช่ียวชาญ จะมีความรู้สึกวา่ความสาํเร็จหรือลม้เหลวนั้นไม่มีความแตกต่างกนั ผูน้าํจะคิดวา่มนัเป็น

ส่วนหน่ึงของธุรกิจท่ีจะตอ้งออกไปเจอทุก ๆ วนั การท่ีจะรู้สึกเช่นน้ีไดจ้ะตอ้งมีความคิดของความเหลือเฟือ

ใหไ้ด ้

จงทาํใหว้นัน้ี ทุก ๆ วนั กจ็ะเป็นแค่วนัหน่ึงในออฟฟิศ มนัสนุก รักในส่ิงท่ีทาํ แลว้อารมณ์ท่ีข้ึนสูงและลงตํ่า

กจ็ะหายไป 

ทาํใหม้นัหายไปเร็วท่ีสุด แลว้ท่านจะเติบโตไปเป็นผูน้าํมืออาชีพได ้

ผมเคยมีทีมงานท่ีเก่งมาก เคยสร้างองคก์รไวม้ากมาย แต่หยดุทาํธุรกิจ ส่ิงท่ีอาจทาํใหท่้านประหลาดใจ ผม

ไม่เคยสูญเสียความมัน่ใจ และไม่เคยถามวา่ทาํไม ไม่เคยคิดต่อวา่ และไม่เคยคิดจะตามใหก้ลบัมา  

มนัไม่สาํคญั เพราะผมรู้วา่ ผมจะไปไหน และนัน่ทาํใหผ้มเรียนรู้วา่มนัไม่สาํคญัเลยวา่ใครจะเขา้มา หรือจะ

ออกไป เพราะวา่มนัมีจาํนวนผูค้นแบบน้ีท่ีอยูข่า้งนอกเตม็ไปหมด (มนัคือความคิดของความเหลือเฟือ)  ผม

ไดต้ดัสินใจแลว้ ทาํใหอ้ารมณ์ไม่ไดมี้ผลอะไร 
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ตอนน้ีเป็นเวลาท่ีจะออกไปทาํงานทุก ๆ วนั และออกไปบอกส่ิงดี ๆ กบัผูค้น น่ีคือส่วนหน่ึงของการทาํธุรกิจ 

• บางคร้ังมีลูกคา้ท่ีกาํลงัโกรธโทรมาเร่ืองลืมสัง่สินคา้ มนักแ็ค่วนัหน่ึงในออฟฟิศ  

• โทรติดตามแลว้ไม่มีใครมาประชุม มนักแ็ค่วนัหน่ึงในออฟฟิศ  

• คนใหม่ๆ ท่ีคุยโมแ้ต่ไม่เคยลงมือทาํ มนักแ็ค่วนัหน่ึงในออฟฟิศ  

• ผูจ้าํหน่ายใหม่แนะนาํคนได ้100 คนท่ีมาจากบริษทัเก่า มนักแ็ค่วนัหน่ึงในออฟฟิศ 

รักษาอารมณ์ของท่าน ในการออกไปทาํงานทุก ๆ วนั เพราะบางวนัจะมีข้ึน บางวนัมีลง อยา่ใหอ้ารมณ์มามี

ผลกบัท่าน 
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บทท่ี 4 “แนะนําเข้าสู่การสปอนเซอร์แบบแรงดงึดูด” 

 

ผมเขา้สู่อุตสาหกรรมธุรกิจเครือข่ายมามากกวา่สิบปีแลว้ ผมเร่ิมจากทาํควบคู่กบังานประจาํ และยา้ยมาหลาย

บริษทัแลว้  

อาจจะคลา้ยกบัหลาย ๆ ท่าน เม่ือท่านไม่ไดใ้นส่ิงท่ีท่านกาํลงัคน้หา ท่านกจ็ะยา้ยไปหาท่ีอ่ืน ปัญหากคื็อ ส่ิงท่ี

ท่านคน้หานั้นมนัไม่ไดอ้ยูใ่นสินคา้ บริษทั หรือแผนการตลาด 

แลว้อะไรท่ีเป็นปัญหา และส่ิงท่ีคน้หาคืออะไร? มนัไม่มีส่ิงใด คนใด หรือบริษทัไหนท่ีถูก หรือผดิ  

น่ีคือปัญหาหลกัสองประการ: 

1. ตวัเราเอง ผมใชค้วามสามารถอยา่งเตม็ท่ีในการลงมือทาํและยงัลม้เหลว ทาํทุกอยา่งท่ีผูน้าํทาํ 

2. ผมไม่มีความรู้เร่ืองการตลาด 

เพราะน่ีคืออุตสาหกรรมของผูป้ระกอบการหนา้ใหม่ ท่ีไม่เคยมีประสบการณ์ของการเป็นเจา้ของธุรกิจมา

ก่อน ซ่ึงจะตอ้งมีการเรียนรู้ไม่เฉพาะการเป็นเจา้ของธุรกิจเท่านั้น แต่ยงัตอ้งเรียนรู้เร่ืองการสร้างภาพตวัเอง 

ความเช่ือมัน่ ความเช่ือ และวฒิุภาวะทางจิตใจ 

ผูป้ระกอบการจะตอ้งแตกต่างจากผูค้นทัว่ไป พดูอยา่งตรงไปตรงมากคื็อ ผมตอ้งพฒันาตวัเองใหเ้ป็นแบบ

เดียวกนักบัท่ีผูป้ระสบความสาํเร็จเป็น (เช่นเดียวกบัผูน้าํ) ดงันั้นผูท่ี้เปล่ียนบริษทับ่อย ๆ ไม่ใช่เป็นเพราะ

สินคา้ หรือแผนการตลาด ท่ีทาํใหพ้วกเขาลม้เหลว 

กรุณาอยา่เขา้ใจความหมายน้ีผดิ ถา้ท่านกาํลงัตดัสินใจทาํอยูส่องธุรกิจ ใหเ้ลือกอนัท่ีดีกวา่ โดยใชเ้หตุผลทาง

ธุรกิจ ไม่ใช่อารมณ์  

ถ้าท่านต้องการโค่นต้นไม้ ท่านจะต้องใช้ขวานท่ีคมท่ีสุดเท่าท่ีท่านจะหาได้ 

ผมเปล่ียนแปลงอยา่งรวดเร็วและทาํใหมี้สองส่ิงน้ีเกิดข้ึน 

1. ผมมีประสบการณ์เพียงพอจากงานประจาํท่ีจะทาํใหเ้ช่ือไดว้า่จะสามารถประสบความสาํเร็จใน

ธุรกิจเครือข่ายได ้ในขณะท่ีกาํลงัพฒันาเป็นผูน้าํ เกิดความเช่ือมัน่ใหม่ๆ ความน่าเช่ือถือ ความ

พร้อมท่ีจะเป็นผูน้าํ ซ่ึงเกิดข้ึนก่อนท่ีจะมีดาวนไ์ลน ์
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ลองเดาวา่อะไรเกิดข้ึน 

ความเช่ือจากความคิดท่ีเกิดข้ึนนั้น ท่านจะต้องมีความเช่ือ ก่อนท่ีมันจะเกดิขึน้จริง และเพราะผมเช่ือ ความ

เป็นผูน้าํของผมจึงเกิดข้ึนในแนวทางของผมนัน่เอง 

2. ผมไดรั้บการแนะนาํใหรู้้จกักบัการตลาดท่ีแทจ้ริง การเขียนคาํโฆษณา และเทคนิคต่าง ๆ เก่ียวกบั

อุตสาหกรรมการตลาดผา่นอินเตอร์เน็ต 

ผมไดรั้บการช่วยเหลือในส่ิงสุดทา้ยท่ีหายไปจากภาพจิกซอทั้งหมด ซ่ึงผลลพัธ์ท่ีเกิดข้ึนนั้นมาจาก

อุตสาหกรรมการตลาด การทาํโปรโมชัน่ เพื่อดึงดูดผูค้นท่ีไม่มีความรู้ในดา้นการตลาดและการส่งเสริม

การตลาด 

การตลาดรึ? ผมไม่ตอ้งการการตลาด สินคา้ของเราดีท่ีสุด มนัขายตวัเองได ้(พวกเขาบอกกบัผม) 

สินคา้ไม่สร้างดาวนไ์ลน์ แต่สามารถรักษาดาวนไ์ลน์ไวไ้ด ้น่ีคือหลกัฐาน:  

พรุ่งน้ีลองไปสัง่ซ้ือของ 10,000 บาท มาไวท่ี้บา้น นัง่ลงบนเกา้อ้ีแลว้มองดู จากนั้นลองไปดูรายไดท่ี้เกิดข้ึนสิ 

ไม่มีเลยใช่มัย๊? 

แน่นอน 

มีเพียงแต่ ผูน้าํ และ การตลาด เท่านั้นท่ีขายสินคา้ และสร้างดาวน์ไลน ์

ท่านไม่เคยไดรั้บการแนะนาํใหรู้้จกัการตลาดจริง ๆ ของธุรกิจเครือข่าย จนกระทัง่วนัน้ี และส่ิงท่ีผมจะบอก

ใหท่้านทราบต่อไปน้ีมนัจะเปล่ียนแปลงแนวทางการทาํธุรกิจของท่านตลอดไป 

ความลบัทางการตลาดของระบบการสปอนเซอร์แบบมีแรงดงึดูด 

ในการสร้างธุรกิจการตลาดแบบเครือข่ายคือการสร้างความรู้ใหก้บัผูจ้าํหน่าย ใหส้ามารถจะทาํการตลาด

สินคา้ไปใหก้บัลูกคา้ท่ีช่ืนชอบสินคา้แต่ไม่สนใจธุรกิจ ลูกคา้เหล่านั้นรักท่ีจะใชสิ้นคา้ ซ่ึงจะสามารถสร้าง

รายไดทุ้ก ๆ เดือนใหก้บัท่านและครอบครัวของท่านได ้

ปัญหาใหญ่ท่ีสุดท่ีผมเจอ ซ่ึงเกิดข้ึนไม่นาน และเหตุเน่ืองมาจากอินเตอร์เน็ต คือมีการเปล่ียนจุดหมายไปยงั

การสร้างระบบท่ีใหค้วามสาํคญักบัความอ่อนแอ 
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มนัเป็นเร่ืองท่ีเกิดข้ึนไดใ้นมุมมองการตลาด และท่านจะตอ้งเรียนรู้วา่ในการสร้างธุรกิจเครือข่ายและพฒันา

ผูน้าํโดยใหค้วามสาํคญักบัความอ่อนแอนั้นจะเกิดความเสียหายร้ายแรง 

ผมเช่ือมัน่ ในการสปอนเซอร์แบบมีแรงดึงดูด 

แต่ไม่ไดรั้บรองความสาํเร็จของท่าน ผูท่ี้คิดวา่ทุกส่ิงรอบตวัท่านสามารถทาํใหท่้านไดรั้บผลในการทาํธุรกิจ

หรือในชีวิต มนัเป็นความคิดของผูติ้ดตามเท่านั้น  

แลว้การสปอนเซอร์แบบมีแรงดึงดูดคือการทาํอะไรบา้งล่ะ  ใหพ้ลงัในการพฒันานกัธุรกิจและทาํใหเ้ขาหรือ

เธอประสบความสาํเร็จเร็วและง่ายมากข้ึนกวา่เดิม โดยผา่นเคร่ืองมือและกลยทุธท่ีถูกตอ้ง 

เปรียบนกัธุรกิจเหมือนคนสร้างบา้น ถา้เขาสร้างบา้นยงัไม่เสร็จ เขาจะไปท่ีร้านขายเคร่ืองมือ และซ้ือคอ้นอนั

ใหม่ และถา้มนัยงัไม่เสร็จ เขากจ็ะไปซ้ืออีก และซ้ืออีก (เหมือนกบัเปล่ียนบริษทัไปเร่ือย ๆ) 

ถา้พวกเขารู้วา่ทกัษะ และความรู้เท่านั้นท่ีจะทาํใหเ้ขาสาํเร็จ ไม่เก่ียวกบับริษทัและแผนการตลาดเลย 

ทุก ๆ สามเดือน หรือ เม่ือมีบริษทัเครือข่ายใหม่เกิดข้ึน ผมจะไดรั้บอีเมลและโทรศพัทม์ากมายจากเพื่อนเก่า 

ท่ียงัไม่ประสบความสาํเร็จ และผูท่ี้เช่ือวา่ ผมจะเขา้ร่วมกบัพวกเขา 

มีเพียงหนทางเดียวท่ีท่านตอ้งสร้างข้ึนในธุรกิจน้ีคือการเป็นผูน้าํ พร้อมผูต้าม และใบสมคัร ทาํการสมคัรคน

ในสามวนัหลงัจากบริษทัเปิด 

โอเค ใหผ้มวางกล่องสบู่ลงก่อน และจะบอกท่านเก่ียวกบัเร่ืองท่ีเกิดข้ึนกบัผมเม่ือวาน... 

ผมคุยกบัเพื่อนคนหน่ึงท่ีตอ้งการเร่ิมตน้ธุรกิจ เขาศึกษาบริษทัของผมมาบา้งแลว้ แต่ภรรยาของเขาคิดวา่ชอบ

สินคา้ท่ีอ่ืนมากกวา่ 

“โอเค เยีย่ม” ผมพดู “ผมยนิดีกบัคุณ ผมขอถามคุณหน่ึงคาํถาม คุณจะสร้างธุรกิจของคุณอยา่งไร?” 

เพ่ือน: “คุณหมายความว่าอะไร?” 

“สินคา้ บริษทั และแผนการตลาด ไม่ไดมี้ความหมายอะไร ถา้คุณมีวิธีในการสร้างลูกคา้หรือสร้างธุรกิจ 

ถูกมัย๊? เงินไม่ไดอ้ยูใ่นสินคา้ เงินอยูใ่นความสามารถในการเคล่ือนสินคา้ (เรียกวา่การตลาด) คุณจะทาํได้

อยา่งไร?” 
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เพ่ือน: “อืมมม ไม่ค่อยมัน่ใจ” 

แน่นอน 

จงเขา้ใจวา่ธุรกิจน้ีคือการตลาด 

• เม่ือท่านทาํธุรกิจน้ีอยา่งถูกตอ้ง ท่านไม่จําเป็นต้อง “ขาย”  

• เม่ือท่านทาํธุรกิจน้ีอยา่งถูกตอ้ง ท่านไม่จําเป็นต้องขอร้องให้ผู้คนมาเข้าร่วมธุรกจิของท่าน... พวก

เขาจะมาขอร้องท่านเอง 

• เม่ือท่านทาํธุรกิจน้ีอยา่งถูกตอ้ง ท่านไม่จําเป็นต้องโฆษณา “ธุรกจิทําอยู่ท่ีบ้าน” แปะไว้ท่ีหลงักระจก

รถ 

• เม่ือท่านทาํธุรกิจน้ีอยา่งถูกตอ้ง ผู้คนจะพร้อมจ่ายเงินให้ท่าน 

• เม่ือท่านทาํธุรกิจน้ีอยา่งถูกตอ้ง ทุก ๆ คนสามารถทําซ้ําในส่ิงท่ีท่านทําสําเร็จแล้วเพยีงแค่เข้ามาอยู่ใน

ระบบ 

• เม่ือท่านทาํธุรกิจน้ีอยา่งถูกตอ้ง ท่านและทีมงานของท่านจะได้รับเงินอย่างรวดเร็วจากผู้คนท่ีไม่เข้า

ร่วมธุรกจิกบัท่าน 

• เม่ือท่านทาํธุรกิจน้ีอยา่งถูกตอ้ง ทุกคนสามารถเข้ามาอยู่ในระบบและสร้างเงินได้ตั้งแต่วนัแรก 

ปัญหากคื็อ นกัธุรกิจเครือข่าย 99% ไม่ไดท้าํอยา่งถูกตอ้ง เพราะพวกเขาไม่รู้วิธีในการทาํการตลาด 

สร้างรายช่ือมาก ๆ และโทรไปหาน่ะหรือ? ไม่ใช่เลย ขอบคุณ ผมไม่เคยทาํเช่นนั้น เพราะผมใชร้ะบบขาย

สินคา้ กรอกขอ้มูล และนาํคนมาใหผ้มตลอดเวลา 24/7  

มนัดีสาํหรับท่านดว้ยใช่มัย๊ 

หยุดซ้ือรายช่ือที่ไม่มีประโยชน์ 

ในอดีต ต่อไปน้ีจะเป็นคาํแนะนาํท่ีท่านไดรั้บจากผูแ้นะนาํเม่ือท่านถามวา่จะสร้างธุรกิจไดอ้ยา่งไร 

อนัดบัแรก พวกเขากจ็ะใหท่้านลิสตร์ายช่ือ 100 รายช่ือ หรือมากกวา่นั้น (วิธีน้ีใชไ้ดก้บัลูกคา้ ถา้ท่านมีสินคา้

ท่ีดีมาก ๆ) 

อนัดบัต่อไป พวกเขาจะใหท่้านใชเ้งินเพือ่ซ้ือรายช่ือทางอินเตอร์เน็ต 
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ปัญหากคื็อ ส่ิงน้ีทาํใหผู้ติ้ดตามและผูท่ี้กาํลงัพฒันาเป็นผูน้าํใชเ้วลาอยา่งนอ้ยส่ีเดือนถึงหน่ึงหรือสองปีก่อนท่ี

จะกลายมาเป็นผูน้าํ และใชเ้วลาในการเรียนรู้ท่ีจะสามารถสร้างองคก์รไดใ้หญ่เพียงพอท่ีจะคุม้ค่ากบัเงินท่ี

ลงทุน 

มนัอาจจะไดผ้ล แต่ไม่ไดป้ระสิทธิภาพ มนัไม่ใช่ธุรกิจท่ีฉลาดและไม่ใชส้มอง ซ่ึงมนัเกิดข้ึนจากการขาด

ความรู้ท่ีดี  

ธุรกิจน้ีคือธุรกิจเครือข่ายท่ียอดเยีย่ม หยบิโทรศพัท ์นดัผูค้น สร้างความสมัพนัธ์ และเล่าถึงความลํ้าเลิศ 

กระบวนการน้ีจะเป็นไปไดถ้า้มีทุนมากพอและทาํการตลาดไดดี้และมีรายช่ือท่ีมีคุณภาพ 

ถา้ท่านเคยคิดวา่ท่านสามารถสร้างธุรกิจไดใ้นระยะยาว สร้างธุรกิจเครือข่ายท่ีประสบความสาํเร็จโดยไม่ตอ้ง

ใชเ้วลาส่วนใหญ่ไปเจอผูค้นในทุก ๆ วนั ท่านคิดผดิ เราอาจจะใชอิ้นเตอร์เน็ตในการลงโฆษณา แต่ธุรกิจน้ี

เก่ียวขอ้งกบัการสร้างความสมัพนัธ์กบัผูค้นในท่ีสุด 

ดว้ยระบบการสปอนเซอร์แบบมีแรงดึงดูด เราจะทาํการดึงดูดผูค้นมาหาท่าน แทนการท่ีท่านจะตอ้งโทรไป

หา และทาํใหผู้ค้นจ่ายเงินใหก้บัท่านแทน  

โดยส่วนตวั ผมเช่ือในการทาํงานท่ีฉลาดมากพอๆ กบัการทาํงานหนกั ผมหาแนวทางในการท่ีจะนาํผูค้นมา

หาอยูต่ลอดเวลา โดยการเป็นผูท่ี้ถูกล่าแทนท่ีจะออกไปล่าผูอ่ื้น 

และน่ีท่านจะรู้วา่ทาํไดอ้ยา่งไร 

กญุแจสาํคญัในการทาํตลาดและระบบการสปอนเซอร์แบบมีแรงดึงดูดอยา่งไดผ้ล คือการโฆษณาและขาย

ระบบในการแกไ้ขปัญหา แทนการนาํเสนอโอกาสธุรกิจของท่านในขั้นตอนแรก 

ท่านเห็นไหมวา่ ผูค้นส่วนใหญ่ตอ้งการท่ีจะเรียนรู้วิธีการวา่จะทาํอยา่งไร มากกวา่การลงมือทาํ 

ตวัอยา่ง โฆษณาอนัไหนท่ีตอบสนองคุณได?้ 

“เขา้ร่วมกบับริษทัของเรา XYZ และทาํรายไดห้กหลกัภายในสามเดือน” 

หรือ 

“เปิดเผย: วิธีการท่ีผมสร้างธุรกิจลา้นบาทจากท่ีบา้นดว้ยเงินทุนเพยีงเลก็นอ้ย เรียนรู้แบบทีละขั้นอยา่ง

ละเอียด” 
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ถา้ท่านเป็นคนทัว่ไป ท่านจะเลือกอนัท่ีสอง เพราะมนัมีคุณค่ามากกวา่และเป็นไปไดม้ากกวา่ 

น่ีไม่ใช่โฆษณาจริง ๆ แต่จะช้ีใหเ้ห็นวา่มนัใชไ้ดก้บัทุกคน มนัใหป้ระโยชน์และใหค้วามหวงั ดงันั้นมนัจะ

ใหค้วามสนใจมากกวา่ ไม่ตอ้งพดูถึงอนัท่ี 1 มนัดึงดูดกจ็ริง แต่ท่านจะสูญเสียเงิน สูญเสียความน่าเช่ือถือ มนั

บ่งบอกถึงความเจบ็ปวด และท่านกาํลงัมองหาหนทางท่ีจะไดร้างวลัโดยไม่ตอ้งทาํอะไรเลย 

ในการทาํใหผู้มุ่้งหวงัไดรั้บขอ้มูลท่ีมีค่าท่ีจะช่วยพวกเขาไดใ้นส่ิงท่ีตอ้งการและทาํใหชี้วิตพวกเขาง่ายข้ึน 

แทนท่ีจะเสนอโอกาสต่าง ๆ ท่านกาํลงัทาํใหต้วัท่านดูโดดเด่นและท่านกาํลงัดึงดูดพวกเขาใหม้าเขา้

สนามแม่เหลก็ของท่าน 

ท่านวางตวัเองใหเ้หมือนกบัเป็นผูน้าํท่ีมีพลงัและคุณค่าท่ีพร้อมจะใหก้บัผูท่ี้กาํลงัติดต่ออยูก่บัท่าน 

ดงันั้น แลว้อะไรคือหนทางท่ีดีท่ีสุดในการท่ีจะสร้างธุรกิจการตลาดแบบเครือข่ายใหป้ระสบความสาํเร็จ  

แลว้อะไรคือความลบัท่ีทาํใหผ้มมีอิสรภาพทางดา้นการเงินในธุรกิจน้ีไดล่้ะ? 

น่ีคือ หกความลบั เรามารัวกลองกนัดงัๆ เลย... 

1. ผมเร่ิมตน้ดว้ยการทาํงานเหมือนธุรกิจจริง ๆ ไม่ใช่ทาํแบบงานอดิเรก ผมมุ่งมัน่ และคิดถึงธุรกิจของ

ผมตลอดเวลา ทาํใหเ้ป็นความสาํคญัอนัดบั #1 

2. ผมสร้างคุณค่าใหก้บัผูอ่ื้นดว้ยการซ้ือคอร์สเก่ียวกบัการตลาดและพฒันาตนเอง 

3. แทนท่ีจะขายธุรกิจของตนเอง ผมเร่ิมขายตวัเองและผูน้าํในทีม ท่ีสามารถสร้างแรงดึงดูด และผมทาํ

การตลาดและขายระบบของทีมใหก้บัผูมุ่้งหวงั 

4. ผมสร้างรายไดจ้ากการขายตวัเองใหก้บัผูส้นใจ หรือกลุ่มเป้าหมายท่ีทาํเครือข่ายอ่ืน รายไดน้ี้จะทาํ

ใหผ้มหารายช่ือไดไ้ม่รู้จบแบบฟรี ๆ 

5. ผมเร่ิมเสนอสินคา้ของผมกบัคนรู้จกัก่อน และสร้างฐานลูกคา้ใหใ้หญ่โตข้ึน 

6. ผมพฒันาสร้างความรู้ในการหาผูน้าํจากคนรู้จกัของดาวนไ์ลน ์

จงจําไว้: หนทางท่ีเร็วท่ีสุดในการท่ีจะเป็นคนรวยคือการแกปั้ญหาใหก้บัผูค้น 

ผมไม่ไดน้าํเสนอบริษทั MLM ของผม แต่ส่ิงท่ีเสนอคือ วิธีแกปั้ญหาใหก้บัคนอ่ืน ๆ 

ผมทาํการตลาดในเร่ืองการแกปั้ญหาใหก้บันกัธุรกิจเครือข่ายอ่ืน และเม่ือแกปั้ญหาใหเ้ขาได ้ผมกจ็ะกลายมา

เป็นผูใ้หข้อ้มูลท่ีมีคุณค่าใหก้บัพวกเขา  
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บทท่ี 5 “เทคนิคการหาผู้มุ่งหวงัท่ีมีคุณภาพ” 

 

การตลาดท่ีไดผ้ลข้ึนอยูก่บัพื้นฐานสองอยา่งน้ี: 

1. ทาํการตลาดสินคา้ไปยงัผูค้นท่ีมีความตอ้งการท่ีจะซ้ือสินคา้นั้นอยูแ่ลว้ 

2. วางตาํแหน่งตวัท่านเองใหเ้ป็นผูเ้ช่ียวชาญในการแกปั้ญหา 

การวางตาํแหน่งตวัเองไม่ใช่การเป็นคนขาย แต่เป็นการนาํเสนอความเช่ียวชาญในการแกไ้ขปัญหาใหก้บัผูท่ี้

กาํลงัมองหาในส่ิงท่ีท่านมี นัน่คือเป้าหมายทางการตลาด 

จาํไวว้า่ท่านไม่สามารถท่ีจะออกไปขายสเตก็เน้ือใหก้บัผูท่ี้เป็นมงัสวิรัติได ้

ดงันั้นแลว้ใครล่ะท่ีจะมาเป็นลูกคา้หรือบริการของท่าน? 

ง่ายมาก ผูท่ี้เคยซ้ือสินคา้หรือบริการท่ีคลา้ย ๆ กนัมาก่อน หรือผูค้นท่ีคน้หาสินคา้หรือบริการของท่านอยูใ่น

ทุกวนัน้ี 

ในกรณีน้ี ผูค้นท่ีจะมาเป็นเป้าหมายทางการตลาดของเราคือ ผูท่ี้เคยทาํธุรกิจการตลาดแบบเครือข่ายมาก่อน 

หรือผูท่ี้กาํลงัทาํอยูใ่นปัจจุบนั หรือผูท่ี้เคยซ้ือขอ้มูลเก่ียวกบัธุรกิจน้ีมาก่อนนัน่เอง 

สรุปกคื็อ เราจะตอ้งทาํการตลาดกบัผูค้นท่ีซ้ือหรือเขา้ร่วมกบัธุรกิจทาํจากท่ีบา้นมาก่อนแลว้ ซ่ึงกคื็อนกั

ธุรกิจเครือข่ายอ่ืนนัน่เอง 

ทาํไม? 

• นกัธุรกิจเครือข่ายมีความเช่ือในโมเดลธุรกิจน้ีอยูแ่ลว้ 

• นกัธุรกิจเครือข่ายเคยลงทุนในธุรกิจน้ีมาแลว้ 

• นกัธุรกิจเครือข่ายเป็นผูท่ี้ตอ้งการประสบความสาํเร็จ 

• นกัธุรกิจเครือข่ายมีความยนิดีและกระตือรือร้นท่ีจะใชห้รือซ้ืออะไรบางอยา่งท่ีจะมาช่วยพวกเขาให้

ประสบความสาํเร็จ 
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เม่ือถึงเวลาในการสรรหาผูจ้าํหน่ายใหม่ เลือกลงทุนโฆษณาเฉพาะกลุ่มนกัธุรกิจเครือข่าย ท่านสามารถเขา้

หาคนท่ีประสบความสาํเร็จท่ีท่านรู้จกัได ้และผมกแ็นะนาํใหท้าํเช่นนั้น ส่วนการโฆษณาใหท้าํหลงัจากท่ี

ติดต่อคนรู้จกัหมดแลว้ แต่ไม่ควรจะพุง่เป้าไปเพียงแค่คนรู้จกัเท่านั้น 

ผูค้นท่ีมองหาโอกาสเราเรียกวา่ “ผู้ท่ีกาํลงัมองหาโอกาส” นกัธุรกิจเครือข่ายคือ “ผู้ท่ีลงทุนในโอกาสน้ันแล้ว” 

และพวกเขาเหล่านั้นคือคนท่ีเราจะขายบริการของเราใหก้บัเขา 

ผมขายใหก้บัผูค้นท่ีเคยซ้ือในส่ิงท่ีเคยเสนอมาก่อนแลว้ และใหข้อ้มูลกบัผูท่ี้ตอ้งการเรียนรู้เท่านั้น 

ถา้ท่านตอ้งการทาํใหชี้วิตง่ายข้ึน และทาํเงินไดม้ากข้ึน ในขณะท่ีทาํงานอยา่งมีความสุข ใหอ้ยูก่บัเป้าหมาย

ทางการตลาดของท่าน คือนกัธุรกิจเครือข่าย และผูท่ี้กาํลงัมองหาโอกาสทางธุรกิจเครือข่าย 

 

จะหารายช่ือของนักธุรกจิเครือข่ายได้จากที่ไหนบ้าง 

ถา้เป็นเม่ือก่อน คาํตอบคือ ใชร้ายช่ือของดาวน์ไลน์ท่ีหยดุทาํไปแลว้ หรือรายช่ือผูจ้าํหน่ายจากบริษทัท่ีหยดุ

กิจการแลว้ 

ปัญหาในรายช่ือเหล่านั้นคือ ขอ้มูลมกัจะไม่ถูกตอ้งหรือลา้สมยัไปแลว้ รายช่ือท่ีไดม้าเม่ือวาน อาจจะเป็น

ผูส้มคัรท่ีเขา้ร่วมเม่ือ 10 ปีท่ีแลว้ 

รายช่ือเหล่าน้ีไม่สามารถนาํมาใชป้ระโยชน์ได ้ดงันั้น วธีิท่ีดีท่ีสุดท่ีจะไดร้ายช่ือมาคือ 

การโฆษณา 

ลงโฆษณาในหนงัสือหรือวารสารเก่ียวกบัการทาํงานท่ีบา้น และใน กเูก้ิล หรือ เฟสบุค ถา้ท่านมีความรู้และ

เช่ียวชาญ  

ดว้ยการนาํเสนอส่ิงท่ีเรียบง่ายของ “การแก้ปัญหา” การโฆษณาโอกาสทางธุรกิจนั้นจะทาํใหสู้ญเงินไปอยา่ง

รวดเร็ว เพราะนกัธุรกิจเหล่านั้นเขา้ร่วมกบับริษทัใดบริษทัหน่ึงอยูแ่ลว้  

โฆษณาโอกาสธุรกิจเครือข่ายของท่านจะทาํใหสู้ญเสียเงิน ไม่มีใครสนใจ เพราะพวกเขาเขา้ร่วมอยูใ่นบริษทั

ของเขาอยูแ่ลว้ 
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“ดงันั้น เราจะโฆษณาอะไรดี” 

ทาํไมเราตอ้งโฆษณาใหก้บันกัธุรกิจเครือข่ายอ่ืนดว้ย ถา้พวกเขาไม่ตอ้งการเขา้ร่วมกบับริษทัของเรา 

อืมมมม... เป็นคาํถามท่ีดีครับ 

จาํไดม้ัย๊วา่ท่านจะตอ้งโฆษณาสองส่ิงน้ี 

1. ความเป็นผูน้าํของตวัท่าน เพราะผูค้นจะไม่เขา้ร่วมธุรกิจ พวกเขาเขา้ร่วมกบัผูท่ี้ประสบความสาํเร็จ 

2. ระบบการตลาดของท่าน เช่นเดียวกบั Ray Kroc ท่านจะตอ้งโฆษณาระบบการตลาดใหก้บัผู ้

จาํหน่าย ระบบนั้นจะช่วยขายสินคา้ของบริษทั  

อะไรท่ีนกัธุรกิจเครือข่ายตอ้งการใหท่้านช่วยเหลือ? 

การมีลูกคา้หรือการชกัชวนคนเขา้ร่วมธุรกิจ ไม่ใช่หรือ? 

ดงันั้น ผมทาํการตลาดโดยการเสนอวิธีท่ีช่วยแกปั้ญหาในรูปของระบบแฟรนไชส์ท่ีช่วยแกปั้ญหาไดอ้ยา่ง

สมบูรณ์แบบ 

ซ่ึงน่ีเป็นการชกัชวนคนเขา้ร่วมธุรกิจจากบางส่ิงท่ีท่าน “ทาํ” ใหก้บับางส่ิงท่ีท่าน “ทาํใหเ้กิดข้ึน” เพราะผูค้น

ตอ้งการส่ิงท่ีแกไ้ขปัญหาได ้

สุดทา้ย ผมนาํโอกาสทางธุรกิจใหเ้ป็นส่ิงสาํคญัในการแกไ้ขปัญหาใหก้บัผูอ่ื้นท่ีพบเจอปัญหาในธุรกิจน้ี 

หลงัจากท่ีผมทาํการตลาดวา่ “ทาํอยา่งไร” แลว้ผมกจ็ะทาํตลาดวา่ “ใคร ทาํอะไร เม่ือไหร่ ท่ีไหน ทาํไม” ของ

บริษทัของผม 

การทาํตลาดตามขั้นตอนแบบน้ี เป็นการทาํส่ิงตรงขา้มกบันกัธุรกิจเครือข่ายทัว่ไป ซ่ึงส่ิงท่ีเขาทาํกนัคือ ใคร 

ทาํอะไร เม่ือไร ท่ีไหน และ ทาํไม จึงทาํกบับริษทัน้ี 
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บทท่ี 6 “เทคนิคการสร้างธุรกจิแฟรนไชส์ท่ีแท้จริง” 

 

น่ีคือตวัอยา่ง... 

แมคโดแนล เป็นแฟรนไชส์พนัลา้นเหรียญ ท่ีบริหารโดยเดก็นกัเรียน ม.ปลาย มนัเป็นไปไดเ้พราะพวกเขามี

ระบบครบวงจร และสามารถเลียนแบบทาํซํ้าไดง่้าย 

มีงานเพียงสามอยา่งท่ีพนกังานจะตอ้งทาํคือ: 

1. ใหบ้ริการลูกคา้ 

2. รับออเดอร์ 

3. สอนพนกังานใหม่ ใหบ้ริการลูกคา้ และรับออเดอร์ 

มีเพียงเท่าน้ี 

ท่ีเหลือระบบจะทาํงานให ้พนกังานแค่กดปุ่มเพื่อใหไ้มโครเวฟทาํงาน และเกบ็เงินจากลูกคา้ 

พวกเขาทาํส่ิงง่ายๆ คือ กดปุ่ม และนัน่คือเหตุผลวา่ทาํไม แมคโดแนล จึงประสบความสาํเร็จ การเลียนแบบ

น้ีจะทาํใหลู้กคา้มีการรับรู้ในกระบวนการผลิตสินคา้ท่ีคาดเดาไดข้องแมคโดแนล มนัไม่ใช่แค่อาหาร มนั

เป็น อาหาร บริการ และบรรยากาศท่ีพวกเขาคาดเดาได ้

เราไปร้านแมคโดแนลเพราะเรารู้วา่ส่ิงท่ีจะไดคื้ออะไร 

ธุรกิจเครือข่ายของเรากเ็ป็นแบบเดียวกนั อยา่งเดียวท่ีหายไปกคื็อ ระบบท่ีสมบูรณ์และเป็นจริงได ้

ระบบสร้างกระแสเงินสด: 

ในความเขา้ใจระบบการตลาดแบบเครือข่ายเป็นระบบท่ีออกแบบมาใหเ้กิดคุณค่าและมีกาํไรสามารถทาํนอก

เวลาได ้

“แต่ ... ทาํไมมีผูน้าํบางคนสามารถทาํเงินไดห้กหลกั และเขาใชเ้วลาแค่ เกา้เดือนเท่านั้น” 

บางคนอาจทาํได ้แต่มีนอ้ยมากท่ีจะประสบความสาํเร็จแบบนั้นได ้และเป็นเพราะผูน้าํเหล่านั้นมี

ประสบการณ์ท่ีผา่นมา มีคนรู้จกั มีความสามารถ และความรู้ 
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เร่ืองราว “ความสาํเร็จชัว่ขา้มคืน” นั้น เกิดข้ึนจากเขาใชเ้วลามากกวา่ 3-10 ปีในการลม้เหลวและลงทุนซ่ึง

ท่านอาจจะไม่รู้และไม่เคยไดย้นิ 

พวกเขาเคยผา่นประสบการณ์มามากมายแลว้ และท่านกจ็ะตอ้งผา่นประสบการณ์นั้นดว้ยเช่นเดียวกนั 

ธุรกิจน้ีจะตอ้งหยดุบิดเบือนความจริงวา่รูปแบบธุรกิจน้ีสามารถทาํไดช้ัว่ขา้มคืน และผูค้นจะตอ้งหยดุมอง

หาธุรกิจท่ีมีแผนการจ่ายเงินท่ีรวดเร็ว  

โอเค กลบัมายงัโครงสร้างธุรกิจจริง ๆ ท่ีเรากาํลงัจะสร้างกนั 

ธุรกิจของจริง ตอ้งประกอบไปดว้ยส่วนประกอบสามอยา่งซ่ึง ธุรกิจเครือข่ายจะมาเป็นส่ิงสุดทา้ย 

กระบวนการทั้งหมดสามารถสรุปไดด้งัน้ี “การนาํเสนอ, การเช่ือมโยง, และการเล่ือนขั้น” 

ในแต่ละส่วนอธิบายถึงขอ้มูลท่ีมากข้ึนเก่ียวกบัสินคา้ บริการ และบริษทั มนัจะทาํใหผู้ส้นใจกลายมาเป็น

ลูกคา้ และในแต่ละสินคา้จะขายส่ิงต่อมาอยา่งเป็นขั้นตอน 

ขั้นตอน A: ท่านตอ้งมีสินคา้ราคาตํ่า (นอ้ยกวา่ 2,000 บาท) เม่ือขายไดม้ากจะทาํใหท่้านมีเงินจ่ายค่าโฆษณา 

และช่วยหกัลา้งกบัเงินลงทุน และช่วยสร้างรายช่ือใหท่้านไดอ้ยา่งไม่มีวนัหมด เราเรียกกระบวนการน้ีวา่ 

“บ่อนํา้ท่ีไม่มีวนัหมด” 

สินคา้ ในขั้นตอน A ของท่านจะสนบัสนุนอยูเ่บ้ืองหลงัเพื่อขายสินคา้ต่อไปในขั้นตอน B และ C  

ขั้นตอน B: เป็นสินคา้ท่ีมีราคาขนาดกลางถึงสูง (5,000-50,000 บาท) เป็นสินคา้ในส่วนสนบัสนุนซ่ึงจะทาํ

เงินจริง ๆใหก้บัท่าน (น่ีอาจจะเรียกวา่ “Fast Start Bonus” ซ่ึงจะจ่ายโดยบริษทัเครือข่ายเม่ือมีคนสมคัรใหม่) 

น่ีเป็นเงินค่าขนมสาํหรับท่าน สามารถนาํไปจ่ายบิล หรือลงทุนต่าง ๆได ้

ในขั้นตอน B จะมีการขาย ขั้นตอน C 

ขั้นตอน C: คือโอกาสทางธุรกิจบริษทัเครือข่ายของท่าน ท่ีจะทาํใหมี้รายไดร้ะยะยาว และต่อเน่ือง โดยผา่น

การสัง่ซ้ือซํ้าทุกเดือนผา่นนกัธุรกิจของท่าน (องคก์รดาวนไ์ลน์ของท่าน) 

95% ของผูค้นในธุรกิจน้ีเร่ิมตน้ดว้ย ขั้นตอน C ซ่ึงเป็นเหตุผลท่ีทาํใหพ้วกเขาในทา้ยท่ีสุดตอ้งหยดุการสัง่ซ้ือ

และออกจากธุรกิจไป ผูค้นทัว่ไปไม่สามารถสร้างกระแสเงินสดไดเ้ร็วเพยีงพอท่ีจะจ่ายค่าลงทุน หรือทนักบั

ระยะเวลาเรียนรู้ ดว้ยการมีรายไดจ้ากบริษทัเครือข่ายเพียงอยา่งเดียว 
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การขายแหล่งสร้างรายไดไ้ม่มีวนัหมด คือส่ิงเช่ือมโยงท่ีสาํคญัมาก ท่ีขาดหายไปในธุรกิจเครือข่ายปัจจุบนั 

มนัคือแหล่งสร้างเมด็เงินใหก้บัธุรกิจของท่าน จนกระทัง่ระบบธุรกิจเครือข่ายของท่านจะสร้างรายไดม้าก

พอกบัการลงทุน 

น่ีคือคาํแนะนาํท่ีท่านตอ้งทาํ... 

ส่ิงท่ีท่านตอ้งทาํเป็นลาํดบัสุดทา้ยคือ การขายสินคา้ในธุรกิจเครือข่ายของท่านใหไ้ดต้ามแนวทางหลกัของ

บริษทั  

ทาํไม? เพราะวา่ท่านไม่สามารถทาํการตลาด 90% เพื่อขายสินคา้ของบริษทัเครือข่าย ผา่นช่องทางอีเมล

โดยตรงได ้ถา้ทาํได ้บริษทัไม่ตอ้งการท่านหรอก! 

ในขั้นตอน A, B, C น้ีเขาใชก้นัทัว่ไปอยูทุ่ก ๆ ท่ีอยูแ่ลว้ ซ่ึงมนัเป็น “โลกของความเป็นจริง” 

มาดูตวัอยา่งธุรกิจรถยนต ์ลองคิดดูสิวา่บริษทัผูผ้ลิตและผูจ้ดัจาํหน่ายทาํเงินไดจ้ากการขายทางเดียวเหรอ ไม่

เลย! 

รถยนตเ์ป็นเพยีงแค่สินคา้หลกัในระบบ แต่ท่านยงัตอ้งใชร้ะบบสินเช่ือธนาคาร การประกนัภยั อะไหล่ ร้าน

ซ่อม และอ่ืน ๆ  

แลว้แมคโดแนลล่ะ เป็นธุรกิจเพยีงแค่ขายแฮมเบอเกอร์หรือเปล่า? ไม่ใช่  

แฮมเบอเกอร์ไม่ใช่สินคา้ท่ีทาํกาํไร แต่สามารถเรียกลูกคา้เขา้มาใชบ้ริการและทาํรายไดจ้ากส่วนอ่ืน ๆ เช่น 

ชีส นํ้าอดัลม และมนัฝร่ังทอด ซ่ึงทาํกาํไรมากกวา่ (การนาํเสนอ, การเช่ือมโยง, และการเล่ือนขั้น) 

แมคโดแนล ไม่ใช่ธุรกิจแฮมเบอเกอร์อีกต่อไป พวกเขาอยูใ่นธุรกิจนํ้าด่ืมอดัลม  

แลว้ท่านคิดวา่ ซบัเวย ์อยูใ่นธุรกิจแซนดว์สิหรือเปล่า ไม่อีกต่อไป พวกเขาอยูใ่นธุรกิจการลดนํ้าหนกัแลว้ 

สินคา้หนา้ร้านของเขาคือแซนดว์ิสลดนํ้าหนกั (สินคา้ดึงดูด) และสินคา้เบ้ืองหลงัและทาํกาํไรมากคือ 

เคร่ืองด่ืม และ มนัฝร่ังทอด 

แลว้ลองคิดดูสิ ลาสเวกสั คือธุรกิจการพนนัหรือเปล่า ไม่ใช่เลย พวกเขาอยูใ่นธุรกิจท่องเท่ียวและบนัเทิง 

น่ีคือตวัอยา่งโฆษณาล่าสุด “อะไรจะเกิดข้ึน เม่ือมาพกัผอ่นท่ีลาสเวกสั” พวกเขาโฆษณาทุกอยา่ง ยกเวน้การ

พนนั เช่น สาวสวยในเมือง โรงแรมหา้ดาว แสงสีเสียง การแสดงโชว ์พวกเขาไม่ไดข้ายการพนนั เขาขาย
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ความสนุกใหท่้านและความทรงจาํ เพราะนัน่คือส่ิงท่ีผูค้นตอ้งการ ช่วงเวลาท่ีดี ส่วนคาสิโน คือสินคา้ท่ีอยู่

เบ้ืองหลงัของลาสเวกสั! (เป็นสินคา้ท่ีสามารถทาํเงินจริง ๆ ได)้ 

ส่ิงปลุกเร้าต่าง ๆ แหล่งอาํนวยความสะดวก แสงสีเสียง และความร่ืนรมย ์คือแรงดึงดูด เพื่อดึงผูค้นใหเ้ดิน

ทางเขา้มาและเม่ือเขา้มาถึงแลว้ธุรกิจท่ีแทจ้ริง จึงเกิดข้ึน 

การพยายามขายโอกาสธุรกิจเครือข่ายของท่านเพียงอยา่งเดียว เหมือนกบัซบัเวยข์ายอาหารเชา้ ท่ีไม่มีแซนด์

วิส เคร่ืองด่ืม และมนัฝร่ัง หรือ ลาสเวกสัท่ีมีแต่เคร่ืองสลอ็ตแมชชีน ไม่ไดเ้ป็นขอ้เสนอท่ีน่าสนใจมาก! 

ท่านคิดวา่กาํลงัอยูใ่นธุรกิจ “วิตามิน” อยูห่รือเปล่า ท่านคิดอยา่งนั้นจริง ๆ หรือ??? 

ห้าส่วนประกอบหลกัของกระแสเงินสด: 

มีเคร่ืองจกัรทาํเงินอยูห่า้ส่วนท่ีประกอบกนัเพื่อสร้างโมเดลธุรกิจท่ีสมบูรณ์: 

 

1. แหล่งสร้างกระแสรายช่ือผู้มุ่งหวงั 

ประกอบดว้ยการโฆษณาผา่นส่ือช่องทางต่าง ๆ (แผน่พบั, ส่ือ

ส่ิงพิมพ,์ เฟสบุคแอด, กเูก้ิลแอด, ป้ายโฆษณา ฯลฯ) ซ่ึง

เป้าหมายคือธุรกิจจริง ๆ ของท่าน โฆษณาเหล่าน้ีจะสร้าง

รายช่ือใหท่้านตลอดเวลา 24/7 และนาํพวกเขาใหไ้ปสู่ส่วนท่ี 2 

 

2. เส้นทางการทําตลาด 

ระบบในขอ้น้ีใหบ้ริการหลายอยา่ง  

ส่ิงแรก คือเกบ็ขอ้มูลและบนัทึกเวลาท่ีผูมุ่้งหวงัเขา้มา โดยเสนอ

ขอ้มูลท่ีมีคุณค่าท่ีพวกเขาจะไดป้ระโยชน์ (ไม่ใช่ท่าน) จะทาํให้

พวกเขายงัอยูใ่นเส้นทางลาํเลียงของเรา ในขั้นตอนน้ีจะทาํอยา่ง

อตัโนมติัโดยใชเ้ทคโนโลยเีขา้มาช่วย ตวัอยา่งท่ีใชก้นัมากคือ 

ระบบส่งอีเมลอตัโนมติั 

ส่ิงท่ีสอง คือการใหข้อ้มูลท่ีจะวางตวัท่านใหเ้ป็นผูน้าํและ

ผูเ้ช่ียวชาญ แทนท่ีจะเป็นเซลลแ์มน 

ส่ิงท่ีสาม สามารถทาํการตลาด นาํเสนอ และช้ีชวนใหมี้การซ้ือ

สินคา้ราคาถูกของท่าน โดยผา่นการตลาดแบบโตต้อบกนัได ้

ส่ิงน้ีเรียกวา่จดหมายเพื่อการขายและจะมีการลงทะเบียนท่ีตอ้ง

ใชเ้งิน ซ่ึงจะนาํเงินสดมาใหท่้าน 
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3. การลงทะเบียนท่ีต้องใช้เงิน 

ขั้นตอนน้ีอาจจะเป็นแบบออนไลน์หรือออฟไลน์ ท่ีจะสร้าง

กระแสเงินสด และทาํใหมี้ลูกคา้ตลอดเวลา 24/7 เงินในส่วนน้ี

จะช่วยใหท่้านนาํมาโฆษณา แต่มนัไม่ใช่กาํไรจากธุรกิจ 

 

4. สินค้าท่ีท่านสร้างเอง 

สินคา้ท่ีท่านสร้างน้ีจะเช่ือมโยงอยา่งใกลชิ้ดกบัโอกาสทางธุรกิจ

ของท่าน มนัจะช่วยขายโอกาสทางธุรกิจใหก้บัท่าน หรือ

สามารถชกัจูงใหลู้กคา้สมคัรดว้ยตวัเอง 

 

5. ธุรกจิเครือข่ายของท่าน 

ส่วนน้ีคือธุรกิจเครือข่ายของท่านท่ีจะสร้างรายไดอ้ยา่งต่อเน่ือง

ยาวนานและผูน้าํถูกสร้างท่ีน่ี 

 

ขั้นตอนทั้งหมดน้ี งานของท่านคือหาผูส้นใจมาเขา้กระบวนการ และสร้างความสมัพนัธ์กบัผูมุ่้งหวงัของ

ท่านและลูกคา้ปลีกของท่าน ระบบจะทาํการขายและนาํเสนอโอกาสธุรกิจใหก้บัท่าน 
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บทท่ี 7 “ความลบัทางจิตวทิยาของระบบการสปอนเซอร์แบบมีแรงดงึดูด” 

 

ตอนน้ีท่านเขา้ใจองคป์ระกอบทั้ง 5 ในธุรกิจของท่านแลว้ เราจะมาเขา้ถึงหลกัจิตวิทยาท่ีอยูเ่บ้ืองหลงัของ

ระบบการสปอนเซอร์แบบมีแรงดึงดูด ท่ีจะทาํใหผู้มุ่้งหวงัของท่านขายสินคา้หรือบริการของท่านใหก้บัตวั

เขาเอง (เป็นคนตดัสินใจซ้ือดว้ยตวัเอง) 

เรากาํลงัพดูถึง “การโน้มน้าว” และมนัเป็นงานส่วนหน่ึงในระบบการตลาดท่ีมีอยูใ่นทุกขั้นตอนของ

กระบวนการต่าง ๆ เพื่อโนม้นา้วใหผู้มุ่้งหวงัติดตามหรือทาํในขั้นตอนต่อไป 

มือสมคัรเล่นจะทาํการขายและกดดนัผูค้นของเขา ผูเ้ช่ียวชาญจะแกปั้ญหาผา่นการตลาดและใชค้วาม

เช่ียวชาญนาํผูค้นมาหาเขา 

น่ีคือธุรกิจท่ีเก่ียวขอ้งกบัผูค้น และถา้ท่านเรียนรู้เก่ียวกบัผูค้นมากข้ึนท่านกจ็ะประสบความสาํเร็จมากข้ึน 

ในการใชร้ะบบการสปอนเซอร์แบบมีแรงดึงดูด ท่านตอ้งเขา้ใจวา่ผูค้นมีความคิดอยา่งไร รู้วา่พวกเขา

ตอ้งการอะไร รู้วา่พวกเขาจะโตต้อบอยา่งไร 

น่ีคือกฎพื้นฐานท่ีท่านจะตอ้งมีอยูใ่นจิตใจของท่าน โดยเฉพาะเม่ือตอ้งใชใ้นการโฆษณาและการส่ือสารเพื่อ

การนาํเสนอในรูปแบบหรือส่ือใด ๆ 

1. ผูค้นส่วนใหญ่มกัจะข้ีเกียจ พวกเขาตอ้งการส่ิงท่ีดีกวา่ เร็วกวา่ ถูกกวา่ ง่ายกวา่ เม่ือตอ้งทาํงานท่ีท่ีไม่

ค่อยชอบมกัจะผลกัดนัใหคิ้ดหาทางท่ีเร็วกวา่ ง่ายกวา่ ในการสร้างความร่ํารวย  

2. ทุก ๆ การกระทาํและการตดัสินใจ มกัจะข้ึนอยูก่บัแรงกดดนั หรือความเจบ็ปวด ไม่เวน้แมก้ระทัง่

การเปิดและอ่านอีเมลหรือคิดวา่จะลบท้ิง 

3. แรงปรารถนาท่ีจะหลีกเล่ียงความเจบ็ปวดจะยิง่ใหญ่กวา่แรงปรารถนาท่ีจะสาํเร็จ เป็นส่ิงท่ีช้ีวา่ทาํไม

ผูค้นส่วนใหญ่จึงตกอยูใ่นความกลวั และไม่เคยลงมือทาํมนัจะยิง่ทาํใหค้วามกลวันั้นใหญ่ข้ึน ความ

เจบ็ปวดในการออกจากโซนสบายนั้นใหญ่กวา่ความปรารถนาท่ีจะร่ํารวย ขอ้แกต้วัไดถู้กนาํมาอา้ง

และมกัจะคิดหาทางในการตดัสินผูอ่ื้น เช่น “ผมไม่ไดโ้ทรไปหาผูมุ่้งหวงั เขาอยูไ่กลและตอนน้ีมนัก็

สามทุ่มกวา่แลว้” 

4. ผูค้นจะทาํทุกอยา่งเพื่อหลีกเล่ียงความเจบ็ปวด ถา้ท่านเขา้ใจและเสนอวิธีแกไ้ขปัญหาน้ี พวกเขากจ็ะ

สนใจท่ีจะนาํมาใชเ้พราะมนัจะช่วยใหอ้ยูร่อดต่อไปได ้
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5. ผูค้นจะชอบเรียนรู้วา่ทาํอยา่งไรมากกวา่ท่ีจะลงมือทาํ (การซ้ือความหวงั กบั ลงมือทาํงาน) 

6. ผูค้นตอ้งการอะไรท่ียงัไม่มี หรือไม่สามารถมีได ้พวกเขาจะถูกทาํใหห้ลงใหลหรือดึงดูดไปยงัผูท่ี้มี

ส่ิงเหล่านั้นแลว้ (เช่น ผูน้าํ ผูเ้ช่ียวชาญ)  

ผู้คนน้ันหิวกระหายความเป็นผู้นํามาก พวกเขาพร้อมท่ีจะมอบชีวิตใหก้บัผูน้าํ ยกตวัอยา่งเช่น ผูน้าํศาสนา 

ฮิตเลอร์ หรือผูน้าํทั้งหลาย  

เม่ือท่านกลายมาเป็น “ผู้นํา” มนัง่ายมากท่ีจะดึงดูดผูจ้าํหน่ายใหม่ๆ ในการเป็นผูน้าํนั้นท่านจาํเป็นตอ้งเพิ่ม

คุณค่าใหก้บัโลก ซ่ึงจะช่วยเปล่ียนความเช่ือของท่านดว้ยตวัท่านเอง 

การสปอนเซอร์แบบมีแรงดึงดูดคือส่ิงตอบแทนของการเป็นผูน้าํ การเป็นผูเ้ช่ียวชาญ และการแกไ้ขปัญหา  

โอกาสทางธุรกิจไม่ไดน้าํมาซ่ึงการเป็นผูน้าํ การเป็นผูเ้ช่ียวชาญ และการแกไ้ขปัญหา 

ท่านเคยเห็นผูน้าํในแต่ละดา้นใชว้ิธีการโฆษณาหรือไม่ ไม่เลย เพราะช่ือเสียงของเขาจะดึงผูค้นใหเ้ขา้ไปหา 

และมนัจะทาํใหเ้ขาสร้างธุรกิจไดแ้บบง่ายๆ 

กฎท่ีกล่าวมาแลว้จะเป็นพื้นฐานเพื่อการโฆษณาของท่าน การตลาดของท่าน การพดูคุย และการส่งอีเมล เวบ็

ของท่าน มนัคือจิตวิทยาท่ีจะทาํใหผู้ค้นถูกดึงดูดมาหาท่านและส่ิงท่ีท่านนาํเสนอ 

ส่ิงท่ีคน้พบเหล่าน้ี นาํมาใชเ้ป็นแนวคิดและหลกัการของการสปอนเซอร์แบบมีแรงดึงดูด... 

“ไม่มใีคร ซ้ือสว่านเพราะต้องการสว่าน แต่เขาต้องการรูต่างหาก ดังน้ัน ถ้าท่านต้องการขายสว่าน ท่านต้อง

โฆษณาข้อมลูเกี่ยวกับการเจาะรู ไม่ใช่ข้อมลูของสว่าน” –เพอร่ี มาแชล  

ท่านคงเคยเห็นผูท่ี้มีรายไดม้ากท่ีสุดในอุตสาหกรรมธุรกิจเครือข่าย  

ทาํสามส่ิงน้ี:  

1. ขายขอ้มูลวา่ “ทาํอยา่งไร?” 

2. โฆษณาสินคา้ของตวัเอง (สินคา้ในขอ้ 1) แทนท่ีจะโฆษณาธุรกิจเครือข่ายท่ีทาํอยู ่

3. จดัประชุมเพื่อพฒันาผูน้าํรุ่นต่อไป 

ทาํไมล่ะ? 
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เพราะท่านสามารถดึงดูดคู่แข่งหรือผูท่ี้จะเขา้ร่วมธุรกิจในอนาคตมาหาท่านโดยปราศจากขอ้แมห้รือถูกมอง

วา่เป็นการดูถูกบริษทัคู่แข่งท่ีเขากาํลงัทาํอยู ่ผูน้าํจะเป็นผูท่ี้ทาํงานเพื่อช่วยใครกไ็ด ้และช่วยทุกคนท่ีตอ้งการ

ความช่วยเหลือ แมแ้ต่นกัธุรกิจของบริษทัคู่แข่ง 

ผูน้าํจะใหผู้อ่ื้นโดยไม่ตอ้งการผลตอบแทน 

อ่านส่ิงน้ีอีกคร้ังอยา่งรวดเร็ว “ไม่มีใครซ้ือสวา่นเพราะตอ้งการสวา่นจริง ๆ แต่เขาตอ้งการรู ดงันั้น ถา้ท่าน

ตอ้งการขายสวา่น ท่านตอ้งโฆษณาเก่ียวกบัวิธีการเจาะรู ไม่ใช่ขอ้มูลของสวา่น” –เพอร่ี มาแชล  

น่ีคือส่ิงท่ีผูเ้ช่ียวชาญทางดา้นการตลาดจะบอกท่าน: ผมไม่ตอ้งการขายสวา่นราคาแพงใหก้บัท่าน ผมตอ้งการ

ขายคู่มือในการเจาะรูในราคาไม่แพงใหก้บัท่าน ซ่ึงจะแนะนาํใหท่้านสามารถซ้ือสวา่นดว้ยการตดัสินใจของ

ท่านเอง (อธิบายวา่ ขั้นตอนการขายโดยใหค้วามรู้) 

สรุปปัญหาทั้งหมดของอุตสาหกรรมการตลาดเครือข่ายในวนัน้ีคือ 99% ของผูจ้าํหน่ายพยายามท่ีจะขาย

สวา่น ซ่ึงกคื็อธุรกิจหรือสินคา้ เม่ือผูค้นไม่ตอ้งการธุรกิจหรือสินคา้เหล่านั้น พวกเขาไม่ชอบถูกขาย (แต่ชอบ

ซ้ือ) และถา้ท่านยิง่ฝึกการขาย ท่านจะไม่สามารถขายได ้ 

ดงันั้น น่ีคืออุตสาหกรรมของผูค้นท่ีไม่สามารถขายอะไรได ้ผูท่ี้บอกใหอ้อกไปขายสินคา้ท่ีผูค้นเกลียดการ

ขายตั้งแต่คร้ังแรก 

มนัเป็นการส่งเสริมท่ีบา้มาก แต่ไม่มีใครมีคาํถามเพราะพวกเขาไม่รู้อะไรมากไปกวา่น้ี พวกเขารู้เพียงแค่ตอ้ง

ทาํงานหนกัมากข้ึน ใชเ้งินในการซ้ือรายช่ือมากข้ึน และเป็นผูข้ายท่ีดีมากข้ึน และนัน่คือส่ิงท่ีเป็นอยู ่

ผูท่ี้ทาํเงินไดใ้นทุกวนัน้ีคือผูท่ี้อดทน แข่งขนักนัทาํงาน ผูท่ี้ออกไปทาํงานและใชเ้วลาหลายปีในการเรียนรู้ท่ี

จะเป็นนกัสปอนเซอร์ หรือ ผู้ท่ีจะฝึกฝนเรียนรู้ท่ีจะใช้วชิาของการสปอนเซอร์แบบมีแรงดงึดูด 

ไม่มีอะไรท่ีเป็นส่ิงผดิ แต่ถา้ “การทาํงานหนกั” เป็นปัจจยัท่ีแทจ้ริงของความร่ํารวย โลกน้ีจะเตม็ไปดว้ย

คนงานก่อสร้างท่ีขบัรถปอร์เช่คนัใหม่เตม็ไปหมด มีเพยีงผูท่ี้ทาํงานฉลาดเท่านั้นท่ีทาํเงินได ้ 
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การเรียนรู้เท่าน้ันจะทําให้แตกต่าง! 

ดงันั้น มาร่วมกนัสร้างโดยเร่ิมจากกฎพื้นฐานและคน้หาส่ิงท่ีเราตอ้งทาํกนัเถอะ: 

1. ข้อแรก: ไม่มีใครชอบถูกขาย มนัเป็นเร่ืองจริง ผูค้นทัว่โลกเกลียดการถูกขายของทุกอยา่ง ยกเวน้คิด

ไดเ้องวา่จะซ้ือ 

2. ข้อสอง: ถา้ท่านยิง่ไม่ออกไปขาย ท่านจะไม่สามารถขายได ้ 

3. ข้อสาม: สินคา้และบริการท่ีท่านพยายามขาย ไม่ใช่สินคา้ท่ีผูมุ่้งหวงัตอ้งการจริง ๆ 

ดงันั้น อะไรในโลกน้ีท่ีท่านจะตอ้งทาํ? 

คาํตอบอยูใ่นคาํพดูของ –เพอร่ี มาแชล:  

“ไม่มีใครท่ีซ้ือสวา่นเพราะตอ้งการสวา่น พวกเขาตอ้งการเจาะรู ดงันั้น ถา้ท่านตอ้งการขายสวา่น ท่านตอ้ง

โฆษณาขอ้มูลเก่ียวกบัการเจาะรู ไม่ใช่ขอ้มูลเก่ียวกบัสวา่น” 

ดงันั้น ถา้เราตอ้งการขายสวา่น อะไรคือธุรกิจหรือสินคา้ของเรา อะไรคือส่ิงท่ีเราตอ้งทาํ? ออกไปใชเ้งินร้อย

เหรียญเพื่อโฆษณา ตะโกนออกไปใหโ้ลกรู้วา่บริษทัของเราตั้งอยูท่ี่ชั้นใตดิ้น? เรามีสินคา้ท่ีดีและถูกกวา่ 

เพราะวา่เราจ่ายค่าคอมมิสชัน่ 60%? 

ไม่! เพราะผูมุ่้งหวงัของท่านจะไม่สนใจบริษทัหรือสินคา้ของท่าน ท่านคิดหรือไม่วา่พวกเขากาํลงัรอมาทั้ง

ชีวิตเพื่อท่ีจะเป็นผูจ้าํหน่ายในบริษทัเครือข่ายของท่าน ไม่ใช่เลย พวกเขาตอ้งการเงิน ตอ้งการมีอิสรภาพทาง

การเงิน บริษทัของท่านคือเคร่ืองมือ ความหมายคือเท่าน้ีจริง ๆ และไม่มีอะไรมากไปกวา่น้ี 

ดงันั้น ถา้ท่านตอ้งการสร้างดาวนไ์ลน์อยา่งมากมาย และสร้างเงินจริง ๆ จากธุรกิจเครือข่ายของท่าน ส่ิงแรก 

ท่านตอ้งหยดุใชเ้งินในการขายธุรกิจของท่านเป็นอนัดบัแรก 

95% ของผูค้นท่ีลม้เหลว เพราะพวกเขาหมดเงินกบัการโฆษณาถึงโอกาส และสินคา้ แทนท่ีจะโฆษณาขาย

สินคา้ขอ้มูลท่ีสร้างข้ึนมาเองเพื่อสร้างกระแสเงินสด 

ก่อนท่ีบางคนจะมีความคดิผดิ ๆ ในระยะยาวอย่างแท้จริงแล้ว เงินท่ีได้จะไม่ใช่เงินจากการขายเคร่ืองมือ 

ธุรกิจของท่านยงัคงเป็นการพฒันาผูน้าํ และสร้างลูกคา้ในธุรกิจของท่าน ท่ีท่านจะตอ้งพุง่เป้าไปหา 100% 

มนัคือส่ิงท่ีท่านตอ้งเป็นงานหลกัอยูแ่ลว้ 
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การทาํการตลาดกบัสินคา้ของตนเองท่ีเป็นขอ้มูล “ว่าทําอย่างไร” จะตอ้งเป็นระบบอตัโนมติั รวมถึงการ

โฆษณาเพื่อหารายช่ือ ขั้นตอนน้ีผูค้นจะจ่ายเงินเพื่อท่ีตอ้งการเป็นรายช่ือของท่านดว้ย 

สินคา้ขอ้มูลนั้นจะตอ้งเป็นกลมกลืนกบัโอกาสทางธุรกิจของท่านดว้ย เน้ือหาควรตอบสนองวตัถุประสงคท่ี์

ใชส้ร้างธุรกิจหลกัของท่าน พฒันาผูน้าํ และใหค้วามเป็นกนัเองกบัลูกคา้ท่ีท่านรู้จกั 

โอเค กลบัไปท่ีคาํพดูนั้นอีกคร้ัง อะไรคือส่ิงท่ีผูค้นตอ้งการ? รู (การแกไ้ข) สวา่นอนัแสนแพงของท่าน 

(โอกาส) สามารถเจาะรูได ้แต่ผูค้นไม่ตอ้งการซ้ือสวา่นของท่าน เพราะเขาไม่ชอบถูกขาย และนอกจากนั้น 

พวกเขาไม่รู้วา่สวา่นนั้นจะเจาะรูไดจ้ริงหรือไม่ เพราะวา่พวกเขาไม่เคยใชม้นัมาก่อน ดงันั้น ถา้ท่านไม่

สามารถขายสวา่นราคาแพงของท่านได ้ซ่ึงมนัเป็นหนทางหารายไดข้องท่าน แลว้ท่านจะขายอะไรล่ะ? 

ข้อมูลราคาถูกท่ีอธิบายวธีิการเจาะรูให้สําเร็จไงล่ะ? 

ถา้ท่านตอ้งการท่ีจะเจาะรูจริง ๆ ท่านกจ็ะตอ้งยนิยอมอยา่งเตม็ใจท่ีจะเสียเงินเพียงเลก็นอ้ยซ้ือวิธีการเจาะรูให้

ไดง่้ายและรวดเร็วถูกไหม? 

ดงันั้น ท่านจงวางหนงัสือเล่มเลก็ ๆ ท่ีอธิบายวา่ทาํอยา่งไรจะเจาะรูไดอ้ยา่งง่ายๆ และรวดเร็ว คู่กบัสวา่น 

และตอนน้ีมีอะไรซ่อนอยูใ่นหนงัสือราคาถูกอนันั้น  หนงัสือนั้นมีการแนะนาํวา่สวา่นของท่านเป็นส่ิงท่ีดี

ท่ีสุดในการเจาะรูใช่มัย๊? 

อะฮ่า! 

ท่านเห็นหรือไม่ ตอนน้ีท่านรู้แลว้ มนักแ็ค่มีผูส้นใจและซ้ือคู่มือของท่าน (หนงัสือเล่มเลก็ ๆ)  ซ่ึงแนะนาํวา่

สวา่นของท่านสามารถทาํการเจาะรูไดดี้ท่ีสุด  

แลว้เขาจะทาํอยา่งไร? เขาบอกตวัเขาเอง “ฉนัตอ้งไปซ้ือสวา่น และรู้อะไรมัย๊ ฉนัรู้วา่คุณขายสวา่นอยูใ่ช่มัย๊ 

ฉนัจะโทรไปหาและขอซ้ือสวา่นจากคุณ” 

ส่ิงท่ีเราทาํตอนน้ีกคื็อ ปล่อยใหผู้มุ่้งหวงัของเราไดข้ายใหต้วัเอง ใหเ้ขาคิดวา่นัน่เป็นความคิดของเขา 
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บทท่ี 8 “การวางตัวให้เป็นผู้เช่ียวชาญและดงึดูดผู้มุ่งหวงัมาหาท่าน” 

 

เอาล่ะ เรามาเร่ิมตน้กระบวนการกนัเลย... 

เราไดเ้ห็นส่วนประกอบทั้ง 5 ในธุรกิจแลว้ เราคน้พบความแตกต่างระหวา่งการขายสินคา้และการขายวิธีการ

แกไ้ขปัญหา 

ตอนน้ี เราตอ้งใชห้นทางท่ีดีท่ีสุดในการใชจิ้ตวิทยากบัการตลาดกบัผูมุ่้งหวงัของเรา 

เพราะเม่ือมีใครโทรมาหาท่านก่อน แทนท่ีจะไล่ล่าเขาใหจ้นมุม ในตอนนั้นท่านกาํลงัมีอาํนาจ ท่านจะตอ้ง

วางตาํแหน่งตวัเองในฐานะผูเ้ช่ียวชาญแทนท่ีจะเป็นคนขายของ และนัน่เป็นส่วนสาํคญัอยา่งมากท่ีจะทาํให้

ท่านประสบความสาํเร็จหรือลม้เหลว 

ท่านสามารถวางตาํแหน่งตวัเองในฐานะผูเ้ช่ียวชาญหรือผูน้าํไดใ้นสองวิธี: 

1. ทาํการตลาดในการแกไ้ขปัญหาผา่นสินคา้หรือจดหมายข่าว 

2. เป็นผูน้าํโดยการอบรมหรือแนะนาํผูอ่ื้น 

ผูค้นจะเขา้ร่วมธุรกิจกบัท่านดว้ยสองเหตุผล และสองเหตุผลน้ีเท่านั้น: พวกเขาเช่ือวา่ท่านเป็นผูน้าํตวัจริงท่ี

สามารถช่วยใหพ้วกเขาไดใ้นส่ิงท่ีตอ้งการ และ/หรือ ท่านมีระบบอยูแ่ลว้ท่ีพวกเขารู้สึกวา่ไดรั้บประโยชน์ 

ทั้งหมดมีเพยีงเท่าน้ี 

ถา้ท่านกาํลงัใชค้วามพยายามอยา่งมากท่ีจะสปอนเซอร์ผูค้นใหไ้ด ้เหตุผลหลกัคือพวกเขาไม่ไดรั้บรู้วา่ท่าน

เป็นผูน้าํนัน่เอง จงพุง่เป้าไปท่ีการเขียนจดหมายข่าว ส่งทางอีเมล ์เฟสบุค ไลน์ หรือ ทวิตเตอร์ เพราะเป็น

หนทางท่ีดีท่ีสุดในการวางตวัท่านใหเ้ป็นผูน้าํ  

ในการเขียนเร่ืองราวของบริษทั หรือโปรโมตเวบ็ไซตท่ี์ไดจ้ากบริษทัจะทาํใหล้ดความน่าเช่ือถือเพราะมนั

ไม่ไดข้ายส่ิงท่ีผูค้นตอ้งการ ซ่ึงกคื็อ “ระบบท่ีเป็นไปได”้ 

ขายผูค้นดว้ย “วธีิการ - how” จะมีประสิทธิภาพมากกวา่การขายดว้ย “ใคร อะไร เม่ือไร และ ท่ีไหน”  

เม่ือมีผูส้นใจกรอกรายช่ือเขา้มายงัเวบ็ไซตข์ายโอกาสทางธุรกิจเครือข่ายของท่านเขา้มาแลว้ พวกเขาจะ

ไดรั้บอีเมลติดตามทุกวนั ซ่ึงเป็นขอ้มูลท่ีน่าเบ่ือ เน้ือหาไม่ไดช้ี้จุดท่ีตรงประเดน็ 
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พวกเขาจะไดรั้บขอ้มูลท่ีใชก้นัมากมาย ขอ้เทจ็จริงต่าง ๆ และคุณสมบติัเช่น... 

• ประวติับริษทัก่อตั้งเม่ือไร 

• เราเป็นบริษทัท่ีไม่มีหน้ี 

• บริษทัทาํยอดไดจ้าํนวน x บาทเม่ือปีท่ีแลว้ และจะเติบโต X% ในปีน้ี 

• คุณสมบติัของสินคา้มากมาย 

• แผนการตลาดท่ีดีท่ีสุดในอุตสาหกรรมน้ี 

• เร่ิมธุรกิจของท่าน เขา้ร่วมทนัที! 

หรือคาํทกัทายลกัษณะน้ี: 

“สวสัดี คุณเอ คุณมีโอกาสไดดู้การนาํเสนอของเราหรือยงั?” 

“สวสัดี จอนห์ ผมไม่ไดข่้าวจากคุณเลย ธุรกิจของเราเติบโตมาก! โทรหาผมนะ!” 

จ๊ากกกก... 

ผูค้นไม่ไดต้อบสนองหรือสนใจบริษทัหรือแผนการจ่ายผลตอบแทนของท่านหรอก 

พวกเขาเขา้ร่วมเพราะ (1) เพราะเห็นท่านเป็นผูน้าํ และ (2) ท่านมีระบบท่ีทาํใหพ้วกเขารู้สึกวา่ประสบ

ความสาํเร็จไดด้ว้ย “วิธีการ” ทาํงานในธุรกิจของท่าน 

น่ีคือส่ิงท่ีควรจะทาํ:  

เม่ือผูค้นร้องขอหรือตอ้งการขอ้มูลเก่ียวกบัสินคา้หรือโอกาสทางธุรกิจ พวกเขาจะไดรั้บอีเมลสองอยา่ง: 

1. บทความ เสียง หรือ วีดีโอแชร์ประสบการณ์ท่ีจะวางตวัท่านในฐานะผูน้าํ และจะเป็นผูท่ี้ช่วยเหลือ

พวกเขา 

2. ขอ้มูลท่ีเป็นจริงท่ีใชไ้ดจ้ริง ๆ เพื่อสอนพวกเขาวา่ทาํอยา่งไรจึงจะประสบความสาํเร็จกบัธุรกิจ 

สอน ใหค้วามรู้ วางตวัเองเป็นผูน้าํและผูเ้ช่ียวชาญ 

แทนท่ีจะใหผู้ค้นกดปุ่มยกเลิกเป็นสมาชิก ท่านคงตอ้งการใหเ้ขาอยากอ่านอีเมลฉบบัต่อไป และอยูใ่นระบบ

ช่องทางการตลาดของท่านตลอดไป  
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ทางเดียวท่ีจะตอ้งทาํคือหยดุความพยายามท่ีจะขายธุรกิจของท่านในการประชุมหรือพบกนัคร้ังแรก ขายตวั

คุณก่อนและคุณค่าท่ีคุณใหก้บัเขาได ้ใหข้อ้มูลความรู้ของท่านไปแบบฟรี   

ต่อไปน้ีน่ีคืออีเมลติดตามท่ีมีแรงดึงดูดสาํหรับคนท่ีคน้หาโอกาส 

แน่นอนเราไม่ชอบท่ีจะรับสมคัรคนท่ีคน้หาแต่โอกาส แต่เราใชพ้วกเขาเป็นตวัอยา่งในน้ีเพราะมนัคือส่ิงท่ี

ทุกท่านท่ีอ่านหนงัสือน้ีสามารถเอาไปเปรียบเทียบได ้

มนัไม่ไดเ้รียงลาํดบัใด ๆ เราเพียงแค่ตอ้งการใหท่้านไดไ้อเดียในการเขียนหวัขอ้หรือช่ือเร่ืองเท่านั้น 

• ความลบัในการเลือกสินคา้ท่ีขายไดเ้ร็วกวา่ไก่งวงในเทศกาลขอบคุณพระเจา้ 

• นิสยั 5 อนัดบัแรกท่ีเจา้ของธุรกิจขนาดเลก็จะประสบความสาํเร็จ 

• ความผดิพลาด 5 ประการท่ีจะทาํใหท่้านสูญเสียเงินลงทุน 

• ทาํไมบริษทัจ่ายผม 51,789.00 บาทในปีน้ีเพียงแค่ทานวติามิน 

• วิธีทาํการตลาดอยา่งมีประสิทธิภาพโดยไม่ถูกต่อตา้นจากเพื่อนหรือครอบครัว 

• วิธี “รับสมคัรหุน้ส่วนใหม่” ถึงแมว้า่ท่านจะเกลียดการขาย  

• ทาํไมระบบแฟรนไชส์ของเราสามารถสร้างธุรกิจจากท่ีบา้นไดง่้ายกวา่การทาํเคก้ 

• ผูน้าํสูงสุดแบ่งปันเทคนิคลบัของการขาย 

• วิธีทาํเงิน 15,000 ต่อเดือน ภายใน 60 วนั ถึงแมว้า่ท่านจะไม่มีความรู้เลย 

• จากพนกัการตอ้นรับสู่ 30,000,000 ใน 14 เดือน เธอทาํไดอ้ยา่งไร 

• วิธีอบรบท่ีมีประสิทธิภาพใหก้บัทีมงานของท่าน 

• เปิดเผยขอ้ดีและขอ้เสียของแผนการตลาด 5 บริษทั 

เพื่อใหท่้านไดไ้อเดีย น่ีเป็นขอ้มูลท่ีมีประโยชน์ และมีคุณค่าอยา่งแทจ้ริงท่ีควรจะใหก้บัผูรั้บ 

น่ีคือเคลด็ลบัท่ียิง่ใหญ่ อีเมลหรือบทความไม่ควรจะยาวเกินไป พวกเขาเพียงแค่ตอ้งการจะไดรั้บเน้ือหาท่ี

ใหม่และมีคุณค่า เราชอบท่ีจะเล่าเป็นเร่ืองราว หรือการสมัภาษณ์ เพราะมนัจะนาํส่ิงท่ีท่านตอ้งการสองส่ิงมา

ให:้ 

1. เน้ือหาท่ีมีคุณค่า จะใหค้วามรู้กบัพวกเขาและไดรั้บประโยชน์ซ่ึงเป็นความตอ้งการของพวกเขา 
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2. เล่าเร่ืองราวผา่นบุคคลซ่ึงจะนาํความรู้สึกใส่ลงในบทความ ผูค้นไม่จดจาํขอ้เทจ็จริงและตวัเลข พวก

เขาจดจาํเร่ืองราว พวกเขาตดัสินใจดว้ยอารมณ์ และสนบัสนุนการตดัสินใจดว้ยเหตุผล ดงันั้นให้

ขอ้มูลทั้งสองอยา่ง ทั้งอารมณ์และเหตุผล 

วธีิเร่ิมต้นเขียนจดหมายข่าวให้มีแรงดงึดูดสําหรับนักธุรกจิเครือข่าย: 

ในการท่ีจะเร่ิมตน้เขียนจดหมายข่าวใหมี้แรงดึงดูดท่านจะตอ้งมีส่ีอยา่งน้ี: 

1. เวบ็ไซตท่ี์ผูมุ่้งหวงัสามารถลงทะเบียนหรือขอรับจดหมายจากท่าน (เฟสบุคกลุ่ม หรือเพจ) 

2. โฆษณาท่ีโปรโมทเวบ็ของท่าน 

3. จดหมายข่าวท่ีจะนาํเสนอขอ้มูลท่ีมีคุณค่าจริง ๆ 

4. ระบบโตต้อบอตัโนมติัท่ีจะส่งจดหมายของท่าน 

เราจะไม่พดูถึงในส่วนของการสร้างเวบ็ไซต ์เพราะในการสร้างเวบ็ไซตท่ี์น่าสนใจและโนม้นา้วใจมี

หลกัสูตรอยูแ่ลว้ แต่ถา้ท่านตอ้งการเรียนรู้ไปท่ีน่ี ThaiBusinessSchool.com  

กญุแจสาํคญัคือเสนอขอ้มูลท่ีมีคุณค่ามากท่ีสุดใหก้บัผูมุ่้งหวงัของท่าน ท่ีสามารถช่วยใหพ้วกเขาไดใ้นส่ิงท่ี

ตอ้งการได ้โดยไม่มีการกดดนัใด ๆ พวกเขาจะตอ้งเรียนรู้ท่ีจะชอบและเช่ือถือท่านก่อนท่ีจะติดตามท่าน 

ไม่ใช่แค่ส่งจดหมายข่าวแย ่ๆ ออกไปในแค่สองวนั ใชเ้วลาใหม้ากพอท่ีพวกเขาจะรู้สึก “วา้ว” กบัจดหมายท่ี

ไดรั้บ คุณภาพของขอ้มูลจะมีผลกระทบโดยตรงต่อประสิทธิภาพในการวางกลยทุธของท่าน การใหข้อ้มูล

ไม่ดีจะไล่ผูค้นมากกวา่ดึงดูด 

ท่านอาจจะพดูวา่ “ดูเหมือนวา่ทั้งหมดจะดีนะ แต่ผมไม่รู้วา่จะเขียนอะไร ผมยงัไม่ประสบความสาํเร็จ แลว้

ผมจะสอนอะไรใหก้บัผูค้นไดบ้า้ง” 

เรามีความยนิดีท่ีจะบอกท่านวา่ ดีแลว้ท่ียงัไม่สาํเร็จ (ท่านแค่รู้จกัใครบางคนท่ีสาํเร็จ) 

กลยทุธท่ีผูเ้ช่ียวชาญและไม่เช่ียวชาญใชคื้อการสมัภาษณ์ 

ท่านสามารถเปิดเผยเง่ือนงาํบางอยา่ง แต่บรรลุเป้าหมายของท่านโดยการสมัภาษณ์ผูเ้ช่ียวชาญ เพยีงแค่เขียน

บทสมัภาษณ์ และส่งใหก้บัผูค้นท่ีรับจดหมายจากท่าน 

https://thaibusinessschool.com/
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นกัธุรกิจเครือข่ายระดบัสูงสามารถทาํรายไดล้า้นเหรียญ โดยการขายสินคา้ท่ีพวกเขาไม่ไดผ้ลิตข้ึนมาเอง 

พวกเขาเพียงแค่สมัภาษณ์ผูเ้ชียวชาญในเร่ืองนั้น ๆ เพื่อเปิดเผยวิธีการและความลบัของพวกเขา เอามาทาํให้

สวยงามแลว้กข็ายออกไป 

ท่านสามารถทาํไดเ้ช่นเดียวกนั 

• ทาํการสมัภาษณ์ อบัไลน์ของท่านท่ีรับสมคัรคนไดม้ากท่ีสุด 

• ทาํการสมัภาษณ์ อบัไลน์ของท่านท่ีทาํการอบรมไดดี้ท่ีสุด 

• ทาํการสมัภาษณ์ ผูท่ี้มีความเช่ียวชาญในเร่ืองจดัการภาษีไดดี้ท่ีสุด 

• ใครท่ีสามารถเขียนอีเมลไดเ้ร้าใจและเกิดการขายไดม้ากสุด 

• ใครเป็นผูส้ร้างรายช่ือไดม้ากสุด 

• ใครท่ีเร่ิมตน้ในธุรกิจและสาํเร็จเร็วท่ีสุด พวกเขาทาํไดอ้ยา่งไร 

• ใครคือผูท่ี้ท่านช่ือชอบในธุรกิจเครือข่ายและทาํไม 

ตอนน้ีเร่ิมส่งจดหมายการสมัภาษณ์เหล่าน้ีไปใหผู้รั้บของท่านไดเ้ลย (ใหแ้น่ใจวา่ท่านไม่ตอ้งใชเ้งินในการ

ไดข้อ้มูลน้ี) 

เร่ิมตน้ดว้ยจดหมาย 12 ฉบบั และส่งออกไปสปัดาห์ละคร้ัง 

ป๊ิบ ๆ ๆ จดหมายของท่านมาถึงแลว้เหมือนเป็นของขวญัในการเรียนรู้จากท่าน เม่ือแต่ละสปัดาห์แต่ละเดือน

ผา่นไป พวกเขาเห็นความต่อเน่ือง ไม่เหมือนผูค้นทัว่ไปท่ี ส่งขอ้เสนอมาทุก ๆ หกสปัดาห์ พวกเขาจะเห็น

การใหค้าํสญัญาต่อบริษทัและต่อสินคา้ของท่าน พวกเขาจะเห็นวา่ท่านใหค้าํสญัญาในการช่วยทีมงานและ

ท่านคือของจริงท่ีพิสูจน์ได ้

ก่อนท่ีท่านจะเรียนรู้มนั ผูท่ี้ไดรั้บจดหมายจะโทรหาท่านดว้ยคาํถาม หรือโทรมาขอคาํแนะนาํ น่ีคือโอกาส

ในการเร่ิมตน้สร้างความสมัพนัธ์กบัพวกเขา พวกเขาจะเขา้มาชอบ และเช่ือถือท่าน และร่วมงานกบัท่าน 

เพราะท่านคือผูท่ี้สามารถช่วยพวกเขาไดจ้ริง ๆ โดยปราศจากความพยายามท่ีจะยดัเยยีดโอกาสลงคอพวกเขา 

เพียงแค่ลงทา้ยในจดหมายทุก ๆ ฉบบัดว้ยช่ือ เบอร์โทร และเวบ็ไซต ์เฟสบุค หรือไลน์ (โดยเฉพาะอยา่งยิง่ท่ี

อยูท่ี่จะเช่ือมไปยงัระบบสร้างธุรกิจของท่าน) ผูส้ร้างเครือข่ายจะสนใจระบบมากกวา่ท่ีจะสนใจบริษทัหรือ

สินคา้ ใช่แลว้ ท่านเดาถูก เพราะวา่ระบบมนัช่วยแกปั้ญหาเขาได ้
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ความจริงง่ายๆ ส่ิงท่ีท่านตอ้งเขียนและส่งออกไปส่ือความหมายวา่ท่านเป็นผูน้าํ เพราะวา่พวกเขาติดตามท่าน 

โดยการติดตามอ่านจดหมายของท่านนัน่เอง 

เพราะวา่พวกเขามองเห็นท่านในฐานะผูน้าํ พวกเขาจะถูกดึงดูดเขา้หาท่านโดยธรรมชาติ (กฎการดึงดูดไม่ใช่

ทางเลือก แต่มนัเป็นปฏิกิริยาตอบสนอง) 

มากกวา่นั้น การสร้างจดหมายข่าวเป็นชุด สามารถทาํใหท่้านมีรายไดท้างท่ีสองประจาํเดือน ง่ายๆ โดยการ

สร้างจดหมายข่าวเป็นตอนๆ ท่ีท่านสามารถเอามาทาํเป็นหนงัสือสร้างรายไดอี้กทางหน่ึง 

ต่อไป เม่ือเวลาผา่นไปอยา่งรวดเร็ว สกัสองถึงสามปีในอนาคต และถา้ท่านมีผูค้น 20,000 คนท่ีลงทะเบียน

รับข่าวสารจากท่าน ไม่วา่จะมีบริษทัใหม่ๆ เกิดข้ึนมากมายเท่าไร ผูค้นจะไม่หนีไปจากท่าน  

จะเกิดอะไรข้ึนถา้ท่านโปรโมทสินคา้ท่ีจ่ายส่วนแบ่งใหท่้าน เช่น “อบรมเชิงปฏบัิติการ เร่ืองการสปอนเซอร์

แบบมีแรงดงึดูด” ซ่ึงจะจ่ายค่าคอมมิสชัน่ใหท่้าน 500 บาท 

ถา้มี 1% ท่ีอยูใ่นลิสตข์องท่านซ้ือคอร์ส ท่านจะทาํรายได ้10,000 ในวนัเดียว เพียงแค่ส่งอีเมลออกไป และถา้

ท่านส่งออกไปส่ีคร้ังต่อปีล่ะ? 

อยา่งไรกต็าม น่ีเป็นกระบวนการท่ีแสดงอยา่งเป็นขั้นตอนใน “อบรมเชิงปฏิบัติการ เร่ืองการสปอนเซอร์

แบบมีแรงดงึดูด” ถา้ท่านตอ้งการเรียนรู้มากกวา่น้ี แต่ตอนน้ี ขอพดูถึงกระบวนการสร้างรายไดเ้พิม่อีก

เลก็นอ้ยในบทถดัไป 
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บทท่ี 9 “ข้อเสนอท่ีทําเงินได้ วธีิทําเงินจากผู้มุ่งหวงั ถึงแม้จะเขาไม่ต้องการเข้าร่วมทีมกบัท่าน” 

 

จากท่ีไดเ้ปิดเผยไปแลว้ ขอ้เสนอท่ีทาํเงินได ้หรือ ระบบสร้างรายไดต่้อเน่ืองดว้ยตวัเอง คือกระบวนการใน

การขายสินคา้ราคาถูก แต่มีประโยชน์ใหท่้านสามารถนาํมาเป็นค่าโฆษณาได ้และจะนาํมาซ่ึงการเขา้ร่วม

ธุรกิจหรือซ้ือสินคา้จริงจากท่าน 

กลยทุธ์น้ีมีความสาํคญัต่อความสาํเร็จของท่าน เพราะมนัจะช่วยใหท่้านอยูใ่นเกมการเงินนานพอและนาํมา

สร้างธุรกรรมท่ีมากพอเพื่อผลลพัธ์จากการทาํงานของท่าน 

ประโยชน์ 5 ประการจากข้อเสนอที่ทําเงินได้: 

1. อตัราการขายท่ีสูงของสินคา้ท่ีเป็นขอ้มูลจะเป็นเงินทุนใหท่้าน ใชโ้ฆษณาและเพิ่มกระแสเงินสดให้

ท่านไดท้นัที ท่านสามารถลดการลงทุนใหเ้ป็น 0 หรือสามารถสร้างกาํไรไดจ้ากการขายสินคา้ราคา

ถูกท่ีเป็นเหมือนระบบสร้างรายไดต่้อเน่ืองดว้ยตวัเอง เป็นสินคา้ด่านแรกใหก้บัรายช่ือของท่าน น่ี

คือส่ิงท่ีสาํคญัมากเม่ือท่านไม่สามารถทาํให ้95% เขา้ร่วมโอกาสทางธุรกิจของท่านได ้นัน่

หมายความวา่ ท่านปล่อยให ้95% ของรายไดข้องท่านสูญเปล่า ถา้ท่านไม่โปรโมท สินคา้หรือ

บริการท่ีจ่ายส่วนแบ่งของท่านใหก้บัผูมุ่้งหวงัเหล่านั้น 

2. การสปอนเซอร์ผูท่ี้เป็นลูกคา้อยูแ่ลว้ง่ายกวา่การพยายามสปอนเซอร์คนแปลกหนา้ ท่านอยา่พยายาม

ชวนหรือขายโอกาสทางธุรกิจของท่านใหก้บัผูมุ่้งหวงัในคร้ังแรกท่ีไดเ้จอหรือพดูคุยกนั ท่านตอ้ง

ขายสินคา้ราคาถูกท่ีเป็นขอ้มูลอธิบาย “วิธีการ” ท่ีจะช่วยพวกเขาได ้

ท่านตอ้งเป็นเพื่อนและสร้างความน่าเช่ือถือ ท่านตอ้งแสดงใหพ้วกเขาเห็นวา่จะทาํเงินจาก

อุตสาหกรรมน้ีไดอ้ยา่งไรดว้ยการตลาดจริง ๆ ไม่ใช่จากใบปลิวและการประชุม 

3. ท่านตอ้งวางตาํแหน่งของท่านเป็นผูเ้ช่ียวชาญแทนท่ีจะเป็นคนขายเหมือนคนอ่ืน ๆ ท่านตอ้งสร้าง

ความเคารพและน่าเช่ือถือใหก้บัผูมุ่้งหวงัของท่านเพราะท่านตอ้งนาํเสนอพวกเขามากกวา่แค่โอกาส

ทางธุรกิจ ท่านนาํเสนอวิธีการแกไ้ขปัญหา นาํเสนอระบบ และความช่วยเหลือของท่าน วาง

ตาํแหน่งของท่านเป็นผูน้าํ เพราะนัน่คือส่ิงท่ีผูน้าํทาํ 

4. ท่านตอ้งนาํเสนอการอบรมและใหค้วามรู้กบัผูมุ่้งหวงัของท่านผูท่ี้จะกลายมาเป็นผูเ้ขา้ร่วมธุรกิจกบั

ท่านในอนาคต แทนท่ีจะพยายามขายในช่วงระยะเวลาสั้นๆ  
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ทาํไมไม่ขายเก่ียวกบัการคอร์สอบรมการเป็นผูน้าํล่ะซ่ึงจะทาํใหพ้วกเขากลายมาเป็นนกัธุรกิจได้

ทนัทีในตอนเร่ิมตน้ 

5. มนัจะช่วยใหน้กัธุรกิจใหม่ของท่านมีรายไดเ้ขา้มาทนัที ทาํการตลาดสินคา้ราคาถูก ขายง่าย และเร็ว 

ก่อนเป็นอนัดบัแรก นาํเงินท่ีไดม้าลงทุนโฆษณา ซ่ึงจะทาํใหท่้านมีรายช่ือใหม่ๆ มากข้ึน เร็วท่ีสุด

เท่าท่ีจะเป็นไปได ้สร้างแรงผลกัดนัใหที้มงานและลดแรงกดดนั 

 

น่ีคือแนวทางท่ีฉลาดท่ีสุดในการดาํเนินธุรกจิของท่าน น่ีคือส่ิงท่ีผูน้าํในอุตสาหกรรมน้ีสร้างใหเ้กิดข้ึน ท่าน

คิดวา่พวกเขาจดัประชุมท่ีบา้น หรือการโทรหาคนไม่รู้จกัรึ? ไม่เลย พวกเขาทาํการตลาดซ่ึงช่วยจ่ายเงิน

ใหก้บัค่าโฆษณาของเขา ซ่ึงจะทาํใหส้ร้างแหล่งรายช่ือฟรี ไดไ้ม่มีวนัหมดสาํหรับธุรกิจเครือข่ายของเขา   

ย ํ้าอีกคร้ัง การสร้างธุรกิจเครือข่ายใหเ้ร็วท่ีสุดและไดก้าํไรท่ีสุดคือ “ขายสินคา้ขอ้มูลก่อน แลว้ค่อย

สปอนเซอร์ทีหลงั” 

• ผูป้ระสบความสาํเร็จส่วนใหญ่แลว้ ลว้นทาํการขาย หนงัสือ เทป รายช่ือ เวบ็ไซต ์และการประชุม 

ตลอดเวลา 

• พวกเขาสะสมเงินจากการขาย ซีดี โปรชวัร์ การสมคัรสมาชิกเวบ็ไซต ์

• พวกเขาขายโอกาสทางธุรกิจหลงัสุดเพราะพวกเขารู้วา่มนัตอ้งใชเ้วลาในการสร้างดาวน์ไลน ์

ท่านใชร้ะบบขอ้เสนอท่ีทาํเงินน้ีเป็นแนวทางในการสร้างรายไดแ้บบทนัที ซ่ึงหมายความวา่ท่านจะสร้าง

โฆษณาไดอ้ยา่งต่อเน่ือง หมายความวา่ท่านจะมีรายช่ือไม่จบส้ิน หมายความวา่ท่านจะสปอนเซอร์ผูจ้าํหน่าย

ไดม้ากข้ึน 

ผูท่ี้ทาํรายไดม้ากท่ีสุดทาํการขายและโฆษณาทุกอยา่งยกเวน้ธุรกิจหลกัของตนเอง 

ทาํไม? 

มนัจะสร้างเงินเขา้มาใหพ้วกเขาอยา่งรวดเร็ว และในเวลาเดียวกนัช่วยพวกเขาสร้างรายช่ือไดม้ากมาย 

ลองดูน่ีสิครับ... 

มนัง่ายมากท่ีจะสร้างรายไดจ้ากการขายปลีกได ้15,000 ต่อเดือน โดยผา่นจดหมายโดยตรง ง่ายกวา่การสร้าง 

15,000 โดยมาจากการใชสิ้นคา้ของดาวน์ไลน์   
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นอกจากน้ีเรายงัตระหนกัดีวา่มนัเป็นการง่ายมากท่ีจะเปล่ียนลูกคา้เหล่านั้นมาเป็นนกัธุรกิจเพราะมีการสร้าง

สายสมัพนัธ์กนัไวแ้ลว้ 

• หยดุขายโอกาสธุรกิจของท่านก่อน เพราะนกัธุรกิจท่ีอ่ืน ๆ ไม่ค่อยสนใจในเร่ืองน้ี (พวกเขามกัจะมี

หรือทาํธุรกิจอยูแ่ลว้) 

• ใหน้าํเอาสินคา้ราคาถูกท่ีมีรายละเอียดเก่ียวกบั “วิธีการ” ท่ีสามารถแกไ้ขปัญหาพวกเขาไดห้รือ

นาํเสนอส่ิงท่ีใหป้ระโยชน ์

• วางตาํแหน่งการนาํเสนอโอกาสทางธุรกิจของท่านไวข้า้งในสินคา้ราคาถูกเหมือนกบัเป็นส่ิงท่ีช่วย

แกไ้ขปัญหา หรือเร่ิมตน้ใชผ้ลิตภณัฑเ์พื่อสร้างความสมัพนัธ์กบัผูค้น 

ถึงแมเ้ขาจะไม่เขา้ร่วมธุรกิจกบัท่าน แต่ท่านสามารถทาํเงินไดทุ้ก ๆ วนั โดยการนาํเสนอขอ้มูลท่ีเป็น

ประโยชน์ และมีคุณค่าท่ีพวกเขานาํไปใชไ้ด ้(ถา้เป็นสินคา้ท่ีไม่มีคุณภาพ มนักอ็าจจะไม่เวิร์คไดเ้หมือนกนั) 

ทุก ๆ คนชนะ! 

มนัเหมือนเคร่ืองจกัรทางการตลาดท่ีทาํงานตลอดเวลา 

มนัคือการขายโดยตรง ในความหมายคือ สร้างเงินอตัโนมติั ขายเองอตัโนมติั และสร้างรายช่ืออตัโนมติั 

แน่นอน ท่านสามารถทาํการตลาดแบบเดิม ๆ ไดเ้ลย เราทุกคนกท็าํ เรามีลูกคา้ท่ีใชสิ้นคา้ของเรา และคน้หา

ผูน้าํกบัผูค้นท่ีรู้จกั แต่นัน่ไม่ใช่วิธีการเดียวท่ีตอ้งพึ่งพา 

 

นอกจากน้ันระบบสร้างแหล่งรายได้อตัโนมัติยงัสามารถให้ส่ิงเหล่านีไ้ด้: 

1. คน้หาผูมุ่้งหวงัดว้ยการโฆษณาของเรา และเปล่ียนมาเป็นรายช่ือดว้ยเวบ็สาํหรับใหผู้ส้นใจกรอก

รายช่ือ 

2. ใชใ้นการวางตวัเองใหเ้ป็นผูเ้ช่ียวชาญ ดว้ยการสร้างหนา้ขอ้มูล เพื่อวางตาํแหน่งและนาํเสนอตวัเอง

ในส่ือต่าง ๆ 

3. ใชส้ร้างกระแสเงินสดผา่นการขายปลีก ดว้ยสินคา้ขอ้มูลทัว่ไป 

ท่านสามารถออกไปนาํเสนอโอกาสทางธุรกิจได ้100 คร้ังต่อวนัหรือไม่? 
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ลืมมนัซะ ท่านทาํไม่ไดห้รอก แต่ระบบ การสปอนเซอร์แบบมีแรงดึงดูด ทาํใหท่้านได ้

ท่านตอ้งเสียค่าใชจ่้ายเท่าไหร่? ตอ้งเสียค่าส่งดว้ยหรือไม่? ตอ้งจ่ายใหก้บัผูค้นท่ีแนะนาํท่านมารู้จกักบั ระบบ

การสปอนเซอร์แบบมีแรงดึงดูดน้ีเท่าไหร่? 

ศูนยบ์าท! 0.00! 

โดยใชว้ธีิเดิม ๆ ตวัท่านสามารถทาํการนาํเสนอโอกาสทางธุรกิจไดก่ี้คร้ังต่อวนั 1 หรือ 3 หรือ 5 คร้ัง 

ท่านตอ้งจ่ายค่าออกไปนาํเสนอเท่าไร? 50 – 100 บาท ในแต่ละรายช่ือ บวกกบัเวลาของท่าน และค่าเดินทาง 

บางทีท่านอาจจะใช ้150,000 บาท ในการลงโฆษณาแบบเตม็หนา้ในแมกกาซีน แลว้ท่านไดเ้งินกลบัมา

เท่าไร ก่อนท่ีจะมีบางคนเขา้ร่วมธุรกิจกบัท่าน 

0.00 ศูนยบ์าทใช่มัย๊? 

ดงันั้นจาํสูตรน้ีไว ้
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บทท่ี 10 “ระบบการสปอนเซอร์แบบมีแรงดงึดูด เจาะลกึระบบข้อเสนอท่ีสร้างรายได้อนัดบั 1” 

 

ตอนน้ีท่านรู้แลว้วา่ การสปอนเซอร์แบบมีแรงดึงดูด ไม่ใช่แค่คอร์สเรียนธรรมดา มนัเป็นระบบการตลาดท่ี

สามารถสร้างรายไดจ้ากขอ้เสนอ ท่ีประสบความสาํเร็จมากท่ีสุด พฒันามากท่ีสุด และทาํงานไดอ้ยา่ง

ยาวนานท่ีสุดในโลกของอุตสาหกรรมน้ี 

วนัน้ี เรามีความภูมิใจท่ีจะบอกท่านวา่ การสปอนเซอร์แบบมีแรงดึงดูดน้ี เป็นระบบท่ีประสบความสาํเร็จ

มากท่ีสุดในการสร้างรายช่ือ และระบบแบ่งค่าตอบแทนไดช่้วยแกปั้ญหาใหญ่ทางการเงินใหท่้านได ้และเรา

อยากแสดงใหท่้านดูวา่มนัทาํงานไดอ้ยา่งไร ดว้ยเหตุผลสองขอ้... 

ข้อแรก การเรียนรู้ระบบดว้ยการนาํเสนอตวัอยา่งท่ีเกิดข้ึนจากชีวิตจริงเพื่อใหท่้านเขา้ใจไดง่้าย และท่านจะ

เห็นวา่ระบบทั้งหมดสามารถทาํงานในชีวิตจริงของท่านได ้

ข้อสอง ระบบน้ีออกแบบมาเพื่อช่วยใหท่้านสร้างดาวน์ไลน์ สร้างรายช่ือไดม้ากข้ึน และสร้างเงินไดม้ากข้ึน 

ระบบการสปอนเซอร์แบบมีแรงดึงดูดน้ีพร้อมใหท่้านใชโ้ดยเสมือนเป็นของส่วนตวัของท่านเอง และเราจะ

แสดงใหดู้วา่มนัทาํงานอยา่งไร 

จะได้เงินจากผู้มุ่งหวงัได้อย่างไร... 

เอาล่ะ เราจะแสดงใหท่้านดูวา่ “ระบบการสปอนเซอร์แบบมีแรงดึงดูด” ทาํงานอยา่งไร? 

“ระบบการสปอนเซอร์แบบมีแรงดึงดูด” น้ีเป็นความทนัสมยัของการตลาดออนไลน์ ซ่ึงมนัสามารถทาํในส่ิง

ท่ีไม่มีใครทาํไดใ้นอุตสาหกรรมน้ี ทุกอยา่งเสร็จสมบูรณ์พร้อมใหท่้านใชไ้ดฟ้รี เราจ่ายค่าจดัทาํทั้งหมดแลว้ 

และท่านสามารถเขา้มาใชร้ะบบและใชป้ระโยชนไ์ดเ้ลย ยนิดีเป็นอยา่งยิง่ 

สาํหรับส่วนประกอบของระบบส่วนใหญ่แลว้ มีส่ิงมหศัจรรยซ่์อนอยูม่ากมาย แต่สาํหรับมุมมองของผูใ้ชจ้ะ

มองเห็นเป็นเร่ืองท่ีง่ายมาก ๆ 

ในระบบเบ้ืองหลงันั้น จะมีระบบทดสอบแบบเปรียบเทียบ ระบบติดตาม ระบบนาํเสนอลูกคา้ ระบบส่ง

อีเมลอตัโนมติั โดยการจดัการอยา่งมืออาชีพ 

เทคโนโลยน้ีีช่วยใหเ้ราสร้างผลลพัธ์ท่ีสูงมาก สร้างการขายท่ีสูง และจ่ายค่าคอมมิสชัน่ใหคุ้ณมากกวา่ท่ีอ่ืน ๆ 

ท่ีเคยจ่ายมา 
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อยา่งไรกต็าม ขอใหท่้านไดเ้รียนรู้ระบบท่ีสร้างไวใ้หโ้ดยเฉพาะ เรามาเร่ิมกนัเลย... 

เป้าหมายของท่านคือสร้างรายช่ือใหก้บัธุรกิจของท่าน และเปล่ียนใหเ้ป็นเงินท่ีไหลมาอยา่งไม่มีหมด น่ีคือ

ส่ิงท่ีระบบน้ีทาํใหท่้าน 

ระบบท้ังหมดเร่ิมต้นจาก หน้าสําหรับผู้สนใจกรอกข้อมูล: 

 

ขั้นตอนท่ี 1: 

น่ีเป็นหนา้เวบ็ไซตท่ี์ออกแบบเรียบง่ายมาก ๆ ออกแบบมาเพื่อใหผู้มุ่้งหวงักรอกขอ้มูลเพื่อแลกกบัส่ิงท่ีมี

คุณค่า เช่น วีดีโอ เสียง รายงาน หรือ คอร์สสอน 

เม่ือท่านส่งผูค้นมาท่ีหนา้น้ี จะมีบางคนกรอกขอ้มูล และจะเป็นรายช่ือของเรา (เราใชเ้ทคโนโลยทีดสอบทุก 

ๆ วนัเพื่อใหแ้น่ใจวา่จะมีคนกรอกมากท่ีสุด) 

ผูค้นเขา้มาอยูใ่นช่องทางของระบบการสปอนเซอร์แบบมีแรงดึงดูด และเรานาํพวกเขาเขา้มาในระบบ

การตลาดและระบบการทาํเงินสาํหรับท่าน 

ส่ิงท่ีท่านตอ้งทาํคือ โทรหาและแนะนาํตวั จงจาํไวน่ี้เป็นส่วนของการสร้างสายสมัพนัธ์ท่ีท่านตอ้งทาํเท่านั้น 

ขั้นตอนท่ี 2: ช่องทางการตลาด ส่ิงมหศัจรรยจ์ะเกิดข้ึนท่ีน่ี... 

รายช่ือของท่านจะเร่ิมไดรั้บอีเมลท่ีถูกเขียนมาอยา่งดี เป็นตอนๆ ทุกเดือน เพื่อนาํเสนอ ระบบสร้างรายได้

อตัโนมัติ ของเรา 
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จาํไดม้ัย๊ น่ีคือสินคา้ขายปลีกในระบบหนา้ร้านของเรา แหล่งทาํรายไดไ้ม่รู้จบ การขายสินคา้น้ีออกแบบมา

ใหท้าํสองอยา่งน้ี: 

1. เปล่ียนผูมุ่้งหวงัใหม้าเป็นลูกคา้ 

2. ช่วยลดค่าใชจ่้ายในการโฆษณา หรือทดแทนค่าโฆษณาทั้งหมด ไม่ใช่แหล่งสร้างรายได ้เหมือนท่ี

หลายคนทาํกนั 

เงินกอ้นใหญ่ไม่ไดอ้ยูท่ี่สินคา้หนา้ร้าน เงินจะอยูท่ี่สินคา้ส่วนหลงัร้าน ซ่ึงกคื็อ บริษทัเครือข่ายของท่าน

นัน่เอง 

เรามีสินคา้ คือ e-Course “การสปอนเซอร์แบบมีแรงดงึดูด” ซ่ึงท่านกาํลงัอ่านอยูน้ี่ ท่านจะไดรั้บค่าแนะนาํ 

20% เม่ือผูส้นใจซ้ือสินคา้โดยท่ีท่านเป็นผูแ้นะนาํ 

และ เรามีสินคา้ ต่าง ๆ ดงัน้ี 

    
 

1. “e-Course การสปอนเซอร์แบบมีแรงดงึดูด” ราคา 1,997 บาท เม่ือผูส้นใจซ้ือสินคา้น้ี ท่านจะไดรั้บ

ค่าคอมมิสชัน่ 399 บาท  

2. “MLM Attraction Blueprint 2.0” ราคา 2,997 บาท ท่านจะไดรั้บค่าคอมมิสชัน่ 599 บาท 

3. “Top Sponsor Formula” ราคา 29,997 บาท ท่านจะไดรั้บค่าคอมมิสชัน่ 5999 บาท 

4. “โปรเจคเศรษฐีชุดนอน” ราคา 85,000 บาท ท่านจะไดรั้บค่าคอมมิสชัน่ 17,000 บาท 

5. ระบบแห่งความสําเร็จ สําหรับผู้เร่ิมต้น ราคา 4,997 บาท ท่านจะไดรั้บค่าคอมมิสชัน่ 999 บาท 

6. ระบบแห่งความสําเร็จ สําหรับมืออาชีพ ราคา 9,997 บาท ท่านจะไดรั้บค่าคอมมิสชัน่ 1,999 บาท 

7. ระบบแห่งความสําเร็จ สําหรับเจ้าของระบบ ราคา 49,997 บาท ท่านจะไดรั้บค่าคอมมิสชัน่ 9,999 

บาท 

https://thaibusinessschool.com/ms/
https://thaibusinessschool.com/mab/
https://thaibusinessschool.com/tsf/
https://thaibusinessschool.com/swp/
https://thaibusinessschool.com/members/cart.php?gid=3
https://thaibusinessschool.com/members/cart.php?gid=3
https://thaibusinessschool.com/members/cart.php?gid=3
https://thaibusinessschool.com/ms/
https://thaibusinessschool.com/mab/
https://thaibusinessschool.com/tsf/
https://thaibusinessschool.com/swp/
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โดยในแต่ละสินคา้ท่ีเป็นขอ้มูลท่ีเสนอ “วธีิการ” เหล่าน้ีจะนาํใหผู้มุ่้งหวงัซ้ือสินคา้อ่ืน ๆ และขอเขา้ร่วม

ธุรกิจกบัท่าน 

นัน่คือส่ิงท่ีระบบน้ีทาํได ้และท่านกจ็ะประสบความสาํเร็จในธุรกิจของท่านอยา่งไม่น่าเช่ือ 

จาํสมการการเติบโตไดม้ัย๊ครับ จาํนวนการขายสินคา้ขอ้มูล = จ่ายค่าโฆษณาฟรี = ไดร้ายช่ือฟรี = ธุรกิจ

เติบโตต่อไปอยา่งไม่รู้จบ 

ส่ิงท่ีท่านจาํเป็นตอ้งรู้คือ น่ีคือเงินท่ีไดม้า “ฟรี” ซ่ึงปัจจุบนัท่านเสียมนัอยูแ่ลว้ทุก ๆ เดือน และในขั้นตอนน้ี

ท่านไม่ตอ้งมีความรู้พิเศษใด ๆ เลย 

ท่านส่งคนเขา้มา และเราทาํการตลาดใหท่้าน หมายความวา่ ท่านจะใช ้100% พุง่เป้าไปท่ีการสร้างธุรกิจหลกั

ของท่านได ้

หุ่นส่วนที่สร้างกาํไรให้:  

นกัธุรกิจเครือข่ายทั้งหลาย ท่านตอ้งการสร้างรายไดเ้พิ่มข้ึน เพื่อสร้างธุรกิจ แต่ท่านไม่ค่อยมีเวลาเพือ่ทาํทุก

อยา่งใหมี้ประสิทธิภาพมากท่ีสุด 

ตอ้งใชค้วามสามารถเฉพาะและความตั้งใจ ท่านไม่สามารถเป็นผูท่ี้ทาํทุกอยา่งได ้และไม่มีความสามารถเท่า

ผูท่ี้มีความเช่ียวชาญในแต่ละอยา่งได ้

ท่านพุง่เป้าไปท่ีการสร้างรายช่ือของท่าน และสร้างดาวไลน์ เพราะมีเพยีงท่านเท่านั้นท่ีสร้างได ้และพวกเขา

ตอ้งการท่านตลอดเวลา 

ปัจจุบนัในตลาดน้ีมนัมีความสาํคญั การพยายามสร้างรายไดจ้ากผูมุ่้งหวงัดว้ยการนาํเสนอส่ิงต่าง ๆ ดว้ยตวั

ท่านเองนั้นใหผ้ลลพัทแ์ค่ 10% เพราะท่านไม่มีความเช่ียวชาญ และท่านไม่มีเวลามากพอนัน่เอง  

แต่เราทาํใหท่้านได ้

ความเป็นจริง ทุกส่ิงท่ีเราทาํ เราเป็นผูเ้ช่ียวชาญในอุตสาหกรรมน้ีท่ีสุด การเปล่ียนรายช่ือใหเ้ป็นรายไดเ้ป็น

ความเช่ียวชาญของเรา 
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งานของท่าน…  

• แจกลิงคส่์วนตวัของท่าน 

• ติดต่อผูมุ่้งหวงัของท่าน 

• รับสมคัรดาวน์ไลน ์

ส่ิงท่ีเราทาํคือ…  

• ช่วยท่านสร้างทราฟฟิก 

• สร้างหนา้ดกัจบัใหมี้อตัราการกรอกท่ีสูง 

• เปรียบเทียบทดสอบแบบเรียลไทมใ์หก้บัท่าน 

• เตรียมโฆษณา ขอ้ความต่าง ๆ ไวใ้หแ้ลว้ 

• แจง้ข่าวใหม่ ๆ ใหก้บัท่านเสมอ ๆ 

• ทาํรายงานและแจง้ผล 

• ติดตามการทาํการตลาดของสินคา้ต่าง ๆ 

• สนนัสนุนท่านดว้ยการจดัการและแจง้เหตุการณ์ต่าง ๆ 

• สร้างคอร์สท่ีมีคุณภาพ 

• เขียนและทดสอบจดหมายบอกขาย 

• ประสานงานและแบ่งค่าคอมมิสชัน่ใหท่้าน 

• เขียนจดหมายเตรียมไวส้องปี ท่ีเอาไวข้ายสินคา้ใหท่้าน 

• สร้างวีดีโอทางการตลาดใหท่้าน 

• จดัระบบใหพ้ร้อมและมีแผนกบริการลูกคา้ใหท่้าน 

• ส่งเช็คใหท่้านเม่ือท่านตอ้งการ 

…และเราทาํทุกอยา่งน้ีใหท่้าน ส่ิงท่ีเราร้องขอคือใหท่้านซ้ือสินคา้ “ระบบแห่งความสาํเร็จ สาํหรับผูเ้ร่ิมตน้ 

หรือ มืออาชีพ” ราคา 4,997 บาท และ 9,997 บาท ท่านจะไดใ้ชร้ะบบน้ีเป็นเหมือนระบบของท่านเอง และ 

บริหารรายช่ือผูมุ่้งหวงัของท่านเอง แต่ถา้ท่านตอ้งการสร้างคอร์สของตวัเองดว้ย ท่านตอ้งซ้ือ สินคา้ “ระบบ

แห่งความสาํเร็จ สาํหรับเจา้ของระบบ” ราคา 49,997 บาท ซ่ึงจะทาํใหท่้านสามารถสร้างรายไดแ้ละการทาํ

ตลาดอยา่งมีประสิทธิภาพและเป็นมืออาชีพอยา่งแทจ้ริง  

https://thaibusinessschool.com/members/cart.php?gid=3
https://thaibusinessschool.com/members/cart.php?gid=3
https://thaibusinessschool.com/members/cart.php?gid=3
https://thaibusinessschool.com/members/cart.php?gid=3
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แนวคดิสุดท้าย... 

เราหวงัวา่กลยทุธ์และวิธีการน้ีจะช่วยทาํเงินใหท่้าน โดยใชเ้วลานอ้ยกวา่หน่ึงปี ท่านสามารถออกจาก

พนกังานประจาํ มีความหวงั และคน้หาหนทางท่ีจะสร้างธุรกิจขนาดใหญ่ เพื่อท่องเท่ียวและใชชี้วิตแบบ

อิสระ 

น่ีอาจจะเป็นคาํตอบสาํหรับท่าน มนัไม่จาํเป็นวา่ท่านจะอยูท่ี่ไหน อยูไ่กลเท่าไร มีความสุขหรือไม่ ท่าน

สามารถประสบความสาํเร็จตามความฝันของท่านได ้และทาํไดเ้ร็วมากกวา่ท่ีท่านจะจินตนาการได ้

แต่ส่ิงหน่ึงท่ีแน่นอนกคื็อ ท่านจะตอ้งทาํงานแบบเผาสะพาน รางวลัใหญ่ท่ีราคาสูงท่ีสุด โลกจะจ่ายใหท่้าน

ในส่ิงท่ีท่านมองเห็น 

ท่านไดรั้บส่ิงหน่ึงท่ีสั้นมาก ๆ เรียกวา่ “ชีวิต” ออกไปใชม้นัซะ 

 

 

 

เชษฐวิทย ์สิงขร 

โคช้ท่ีจะช่วยเหลือท่านจนประสบความสาํเร็จ 

@สงวนลิขสิทธ์ิ โดย บริษทั สิงขร เซอร์วิส จาํกดั 
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